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LES POLICES D’ASSURANCES-
VIE D'UN TAUX ELEVE

Les avantages que procurent
les assurances sont mises en évi-
dence par le nombre sans cesse
croissant des demandes d’assu-
rance et par l’ampieur des primes
souscrites. Il y a quelques jours,
M. Julius Rosenwald, chef de la
ma.son Sears, Loebuck & Co. et
membre du Conseil de la Défense
Nationale, s’est assuré pour 1'¢-
norme montant de $2,500,000. Il
n’est que naturel que pendant la
plus grosse année de prospérité
que le pays ait jamais eu, les af-
faires d’assurances soient bril.an-
tes et que les agents en aient leur
large part. De fait, il y a un
agent qui a fait le chiffre d’affai-
res surprenant de $12,000,000
dans 1’année. Les principaux por-
teurs d’assurances monstres sont:
MM. W. P. Bonbr.ght, un mil-
lion de dollars; Henry P. Davison,
un million de dollars; Harry T.
Dunn, de Willis-Over.and, qui
s’est assuré personnellement pour
$1,800,000 ou bénéfice de sa fa-
fmille et de sa corporation; Frank
A. Vanderlip, qui porte $700,000
d’assurance-vie; Percy Rockefel-
ler qui est assuré pour $2,000,000;
. Pierpont Morgan pour $2.,500,-
000 et Julius Rosenwald, pour $2,-
500,000. Ce sont la quelques-uns
des chiffres pour 1’'année 1917.
MLes hommes qui précédemment
S portaient $50,000, $100,000 ou
& $200.000 d’assurances, et qui ju-
Mgérent a propos d’étre plus lour-
dement assurés sont nombreux.
Qu’est-ce que c’est que $50.000 ou
$100,000 d’assurances pour un
homme dont les biens nécessitent
ne protection de cinq, dix ou
yingt fois ces montants?

La corporation d’un homme
doit étre assurée aussi bien que
sa famille, car comme le souli-
Sgnait M. George W. Johnston, un
thabile analyste ;d’économie: ‘‘La
fonction de 1’assurance-vie n’est
@pas limitée & la protection directe
e la femme et des enfants.”

La plupart de ces faits sont re-
onnus, mais il n’est pas toujours
Sfacile de placer le doigt sur 1’ar-

pument exact qui décide I’homme
qui  fait de grosses affaires. a
pcheter de 1’assurance. Voici ce-
pendant un argument qui a per-

mis a M. H. B. Rosen, un des
agents d’assurances-vie les plus
habiles de faire contracter réeem-
ment, a sir Mortimer Davis, le roi
canadien du tabae, une assurance
sur la vie de $1,500.000.

““Je le convainquis que plus
I'homme est grand. plus ses té-
réts sont considérables; que quel
que soit le montant important
d'ar®ent quil ait a sa disposition,
la seule chose sure et iquide est
la protection de ses intércéts par
I'achat  d'un  montant suffisant
d’assurance-vie pour rendre  ses
biens absolument indépendants
des vicissitudes des conditions
commerciales.”’

Laurence Priddy, le président
des National Association of Life
Underwriters qui fit prendre de
erosses polices d’assurance
Frank A. Vanderlip et plusicurs
membres de la famille Havemeyer,
ainsi qu'a plusicurs directeurs de
la Standard Oil Company «lis.tnit
que le meillenr moyen  de tj.'ur('
comprendre aux hommes la neces.
sité de 1'assurance-vie ctait de
leur montrer comment elle four-
nit les moyens d’obtenr de 1'ar
oent tout prét en cas d'urgence
Les taxes doivent ¢tre payeées dans
les douze mois apres la mort d'un
homme. Si un homme meurt en
un temps ou les condiunns du
marché sont défavorables, le be-
soin d'un gros montant d’'argent
qui est fourni par son assurance-
vie est souverain.

Dans le cas de Julius Rosen-
wald, |'argument qui arriva a le
convaincre fut que son assurance
fournirait a sa succession 1'argent
nécessaire pour rencontrer les
taxes de I’héritage. aprés sa
mort. Il ne fait pas de doute que
cet argument est d'une force vé-
ritable.

Dans leurs campagnes d’affai-
res, les compagnies d’assurances-
vie américaines ne se font pas une
spécialité de solliciter de grosses
polices. Il n’y a pas de compa-
gnie au monde qui assumera.t en
ce moment, une obligation d’un
million de dollars pour un risque.
La couverture maximum sur une
vie ,est celle connue d’unc com-
pagnie pour $300,000, encore que
la régle de cette compagnie fut
qu’on ne pouvait souscrire plus
de $100,000 dans une année. En
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dautres  termes les $300,000 fu
rent placés par lots de $100,000
de douze mois  en douze mois.
Deux compagnies ont une ligne
maximum de $200,000 chaque.

Pour un jeune homme d'envi
ron 35 ans, d'une constitution
physique excellente, comme par
exemp.e  Tom Shevlin, 'ancien
Joueur de football, il n’était pas
difficile d’obtenir des compagnies
qu'elles  prennent un  million;
mais Tom Shevlin mourut.  Ce ne
fut  pas seulement une grande
perte pour ses amis, mais pour les
burcaux exéeutifs de 1'assurance-
vie, qui envoyérent cependant les
('-h«\qnvs des compagnies quelques
Jours aprés pour régler cette per-
te. La police de Sheviin fit beau-
coup pour populariser 1'assuran-

, ce-vie parmi les jeunes gens, qui

pensérent naturellement : ““Si une
Ctoile de football meurt si rapide-
ment, nul de nous n'est garanti
d'une longue vie'; mais elle jeta
un froid dans les bureaux d’assu-
rance vie.  En conséquence, lors-
que Harold Pierce de Philadelphie
demanda une assurance de $2.500.-
000 sur la vie de J. Pierpont
Morgan, le cas ne fut pas réglé en
une seconde et de langues diseus-
sions furent  échangées dans les
burcaux des compagnies, dont
quelques-unes  pour  des raisons
qui ne furent jamais rendues pu-
bliques, refusérent de prendre le
risque.  Finalement, 1’assurance
compléte  fut  placée, $1.700,000
aux Etats-Unis, un certain mon-
tant au (‘anada., et le reste en
Angleterre,

Pour 1’'instant, 1’assurance Ro-
senwald est soumise a4 1'approba-
tion des compagnies et il sera in-
téressant de voir si le montant de
$2.500,000 sera entiérement cou-
vert. M. Rosenwald est 4gé de 55
ans, et porte déja depuis quelque
temps, $150,000 d’assurance, et
au demeurant, il est en mesure de
payer n’importe quelle prime,
puisque — dit-on — son revenu
annuel dépasse $1,000,000.

Il est relativement plus malaisé
a présent de placer une grosse as-
surance, que ce ne l’était autre-
fois. Comme le disait un under-
writer: ‘Il y a plus de cas de
$200,000 rejetés que de cas de
$10,000.”’



