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Avec Lait et Sucre.

FOIE DE MCRUE)

ET LES

POUDRES NERVINES
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sont les articles de vente lea plus
srs parmi les remédes pour le rhu-
me et la toux, qui existent sur le
marché.

Leur vente a augmenté énormé.-
ment. Des milllers de témoignages
attestent leur valeur merveilleuse.
Ces articles ne forment jamais un
stock inactif.

Ils procurent un bon profit anx
détaillants.

Lespersonnesquilesemploientune
fols, en font un reméde de famille.

Les marchands qui ne les tiennent
piws perdent tout bonnement des
ventes qui se font ailleurs.

Commo la demande sera continuée
pendant les mois prochains, com-
mandez en dés maintenant une bon-
ne provision.

En vente chez tous les marchands
en gros.

Prét pour I'Usage.

Aucane difficultd pone la Préparation.....
... Ajoutez simplement de I'Ean Bonillante
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Rappelez-vous que c'est plus ce que vous obtenez pour ce que vous
payez, que ce que vous payez pour ce que vous obienez, qui fait votre
succes ou votre insucces en affaires.—Bonhomme Richard.

Un épicier de Toron'o s8’'établit en 1835, croyant fermement que la vente de marchandises de
premier ordre A un prix raisonuable était la seule base pour 1'établissement d’'un bon commerce.
Aujourd’hui ce magasin est un des plus grands de Toronto et s’est fait une renommée nationale pour
la vente de marchandises de confiance.

Il y a deux ans, deux jeunes gens se mirent & opérer une révolution dans le commerce d'épi-
cerie dans leur section de cette ville. Ils offrirent des marchandises A ‘“bas” prix, mais s’apergu-
rent bientdét qu'ils ne pouvaient pas le faire en vendant des marchandises de premier ordre. Dans
leurs efforts pour plaire aux chercheurs d’occasion, ils vendirent des marchandises médiocres, qui
donnérent peu de satisfaction. Ils ne se firent pas une clientdle permanente. La semaine derniére,
ils étaient déclarés en faillite 4

“SALADA " ne le dispute jamais & aucune
firme pour le prix..mais elle le fait tenjours

pour la QUALITE. .Quelque chose pourrait-il
vous étre plus béué ciable que de concurren-
cer votre opposition & 1a QUALITE du thé que
vous vendez ? Faites de ' SALADA " I'article
leader dans votre département du thé, et vous
vous rendrez compte de4n valeur de cette sug-
gestion. e

EN ECRIVANT/AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"



