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LES INTERETS MANUFACTURIERS
Leur développement. Vues d'un expert

OUSs avons le plaisir de traduire ci-des-
sous une lettre de M. J. 8. Larke,
agent commercial du Canada en Aus-
tralie, traitant des questions d’expor-
tation, (’est une lettre regue par M,
Geo. H, Hees, président du Comité
du Tarif de 1’Association des Manu-
facturiers du Canada, en réponse i
une lettre qu’il avait éerite A M. J. 8,
’ Larke sur le méme sujet. M. Hees a

. pris un vif intérét & la question de
débouchés pour les produits manafacturés an Canada
et & déjd soumis quelques idées excellentes en cette
matidre & 1’Association.

Poursuivant cette ceuvre, il a éerit & M. Larke en
exprimant l'avis qu’il était de la plus grande
importance pour le développement du pays de trou-
ver des marchés pour les produits manufactorés du
Oanada et que le devoir du gouvernement était de
donner toute son attention A cetie question, de préter
son assistance en nommant des agents commerciaux
sur les marchés importants du monde, agents bien
informés relativement aux gnestions commerciales du
Canada et des pays de leur résidence.

La réponse de M. Larke A cette lettre est significa.
tive, la voici en entier :

SypNey, N. G. pv Sup, 13 aofit 1901,
Cher Monsieur Hees,

J'ai votre lettre du 26 juin. O'est une coincidence
que le 10 juin, je vous ai écrit répondant d’avance en
grande partie A nos suggestions. Vos vues sont les
miennes et je les ai depuis longtemps. Il y a quelque
temps je me reportais A un mémoire écrit en 1890

ur feu Sir John A. Macdonald. Dans ce mémoire, le

fond était que 'avenir des manufacturiers canadiens
dépendait largement de la recherche de marchés au dehors.
Mon idée était d’appliquer aux manufacturiers, en la
modifiant, la politique que j’avais suggérée plasieurs
années auparavant relativement & notre industrie lai-
tidre, Il n’y a de doute qu’elle a développé notre
production de fromage et de beurre, Les visites répé-
tées du Professeur Robertson en Grande-Bretagne et
ses rencontres au retour avec les producteurs ont
colité quelque chose ; mais les dépenses ont été abon-
damment regagnées. Les manufactures au sens géné-
ral sont plus complexes que celles qui fabriquent le

beurre et le fromage et il n’est pas d’homme qui soit
expert dans toutes les lignes mais le développement
industriel au Canada a atteint le point ol il n’est pas
aussi nécessaire de dire A nos gens comment ils doi-
vent faire.

Il w’a pas atteint non plus le degré oi lp besoin
capital est de montrer ce qu’il convient de faire. Le
principal objet est de savoir quelles sont les lignes fabri-
quées au Oanada qui peuvent dtre vendues au dehors et de
Saive vessortir le meilleur moyen de conquérir le marché.
De la la néoessité pour 'agent canadien au dehors d'étre
en contact avee les progrés de I Iudustrie Canadienne gn'il
ne peut connaitre qu'en le constatant de ses yeuxr. Ainsi,
je devrais 6tre capable de donner quelques rensei-
gonements utiles concernant les marchés qui inspire-
raient & nos concitoyens I'ambition de prendre avan-
tage des chances offertes et de leur éviter les erreurs
qui ont déjoué tant d'efforts : Oing minutes de conver-
sation font plus d’impression que des monceaux de lettres.

Le Oanada a trouvé plus profitable d’exporter des
animaux plutdt que du blé et da beurre et du fromage
plutdt que des animanx, principalement parce qu’il y
a plus de main-d'euvre et moins de déchets de nus
ressources naturelles dans les animaux que dans le
le blé et A un degré plus élevé dans le beurre et le
fromage. A plus forte raison, il en est ainsi dans Vex-
portation des produits manufacturés. Personne ne devrait
prendre plus d’intérét dans ce genre d’exportation que le
fermier canadien, car, parla, il peut atteindreles marchés
qui autrement lui vesteraient fermés. Pas un fermier
d'Ontario ne songe d envoyer du beurre, du mouton ou de la
laine en Australie, mais pour chaque millier de dollars de
marchandises envoyées ici, aprés avoir été manufacturébes,
c'est pour autant de beurre, de mouton, de laine el autres
produits que le fermier dien vend direct t on
indirectement aux ouvriers et aux capitalistes.

11 me semble qu’il est da plus haut intérét pour le
Canada qu’une aide raisonnable soit donnée aux ma-
nufacturiers canadiens pour leur assurer un commerce
d’exportation.

Ce n'est pas assez de ’obtenir ; il faut le conserver
ensuite. Un ¢ up d'wil sur nos chiffres indiquera les
fluctuations de notre commerce avec des pays qui ont
ét6 de bons marchés pour nos marchandises. Prenony
1’ Australie par exemple, En 1876, nos exportations
ont 6té de $185,610. L'anné suivante on fit un effort
pour augmenter notre commerce et en quelques années
on arrive A la somme de $661,208. Eusuite déclin

jusqu’en 1894, Quand le gouvernement reprit son
@uvre, on était tombé A $228,352 com posés,si je me sou-
viens bien, principalement de poissen et de bois. Le




