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. Pour vendre le rasoir AutoStrop,
| Demontrez-le simplement. Cela suffit

Les résultats d’une enquéte dans un grand
centre Canadien démontrent que ce sont les
détaillants qui ont pris pour méthode de dé-
montrer les rasoirs AutoStrop, qui en ont
vendu Je plus.

Ceci confirme notre opinion que pour ven-
dre un Rasoir AutoStrop, il vous suffit de
le démontrer. v

Aprés avoir donné au rasoir quelques coups
sur le cuir, tendez-le au client et laissez-
le s¢ rendre compte par lui-méme comme
cest facile & manoeuvrer; comment cola
prend réellement moins de temps pour obte-
nir un bon tranchant sur le cuir, qu'il n’en
faut pour changer une lame; et qu'il n'y a
aucun embarras avec les différentes pidces
parce que du commencement 4 la fin, le ra-
soir reste tel qu’il était au sortir de la hoite.

Faites ressortir en méme temps le fait ‘que
le repassage sur le cuir donne non seulement
des lames plus durables, mais encore des bar-
bes mieux faites. Nous savons que si vous
suivez cette simple méthode, vous augmen-
terez considérablement vos ventes.

Il nous reste encorc quelques
cremplaires de  “Clinching the
Sale” et 8i vous en désircz qucl-
ques-uns pour distribuer 4 vos
commis, nous vous serions obligés
de nous le faire savoir.

AW AutoStrop Safety Razor
’ Co., Limited

AutoStrop Bldg., Toronto, Ontario.
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En-écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”,

5 .. vous vou~
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~n meilleur service.
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