PROFIL DES MARCHES

) A l’mstar de toute autre. entrepnse commercrale seneuse, lexportatwn comporte
une recherche de marches soignée et approfondie. Les renseignements obtenus
_ sont rassemblés dans un profil des marchés qui contient.tous les faits et
donnees nécessaires pour préparer une entreprise a proﬁter des poss:bllltes d'exporta-
- twn et a résoudre les problémes éventuels. :

Bien établir le profil des marchés possrbles est r mstrument le plus preaeux de.
lexportateur Entre autres, il vous indique quels sont vos clients potentiels, -quels

. sont'les produits ou les’services dont ils ont besoin ou qu’Lls utilisent, et l’mﬂuence
~des conditions locales sur leurs décisions-d'acheter.

- Rassembler'un grand nombre de renselgnements detazlles pour etabhr un proﬁl
o -complet des marchés constitue un travail important. Toutefois, certains des orga-

_ nismes d’exportation de votre collectivité peuvent vous atder a completer eta mettre a.
Jour les rensezgnements prelzmmalres o

la recherche sur les pays les plus
prometteurs devrait comprendre les élé-

’ments smvants

e des données stahsﬁques
~ surle commerce avec le -
Canada etd’ autres pays;

. les prathues et les cou-
- tumes commercrales.

‘»les réseaux de transport et )

de communication : leur
qualité at leur'_ﬁabilité; :
e la sitUation écnnomiqné;- :
e e milieu pnl.iﬁqu.eé |
© .« lasolvabilité.

Ces renseignements

" devraient étre rassemblés sous. | .

- les six rubriques principales
.suivantes.de votre profil des’

" ‘marchés : contexte général;

accessibilité des marchés -

(c'est-a-dire ; votre produit ou ..

‘semce peut-il logiquement
étre vendu la- bas ?); possibi-

lités de ventes; reglements o

-modalités de paiement et
' dewses dlstnbutlon -

| 'CpnteXte général
" Cette section de votre profil des marchés -

comprend les éléments suivants :

.' Le Japon : Guide
de l'exportateur

canadien est I'un des .

nombreux livrets qui

fourmssent des ren-
seignements pour vous '.
-| " aider a faire affaire avec

un pays particulier.
. Vous pouvez vous les
procurer a I'InfoCentre
du MAECIL '

. INFOCENTRE -

| Tetecopieur : (613) 996-9709
: .Telephone 1-800-267-8376

- ou -
(6 13) 944-4000
ull-Ottawa

Fa.xLink (613) 944~4500

ela superﬁcxe du pays et
- TI'importance du marché
potenhel

* son climat et sa topographle

* la distance qu1 le separe du
Canada :

. le nombre d habltants et la

~ répartition de la populatlon :

¢ des données statistiques sur
le revenu - moyen; .

| * les projets de développement

du pays; ceux-ci téndront-ils
a augmenter ou a dirninuer

" Tl'acceptation de vos produits -

~ou services, a influer sur le

. pouvoir d'achat de-vos clients
‘au sur l'attrait de vos pro-

* duits ou semces 2




