Délégué commercial en chef

Vous demandez-vous ce ¢

par John Gero
Sous-ministre adjoint, Affaires -

internationales,
et Délégué commercial en chef

ans le numéro de janvier, je

vous ai dit que, 3 mon avis,

la qualité du Service des
délégués commerciaux est fonction de
celle de ses employés. Dans le contexte
d’un dialogue continu avec vous, je veux
vous entretenir cette fois de notre partici-
pation au processus annuel de planifica-
tion ministérielle et de la fagon dont cette
planification vous aide et vous appui.

Chaque année, on nous demande de
soumettre un plan opérationnel en ce qui
concerne la promotion du commerce
international. Cette année, le ministere
nous a demandé d’identifier nos objectifs
stratégiques plutdt que nos activités de
tous les jours.
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