AVANTAGES DES BUSTER BROWN POUR LA VENTE

Ils durent plus longtemps parce qu’ils ont des renforts spéciaux;

leur fini est doux; ils s’ajustent parfaitement;

ils sont économiques et reviennent moins cher a la longue.

C E sont la de véritables arguments de vente. Ce sont des avan-
tages qui porteront la clientele a “acheter’ tout de suite.

Mcntrez-lui une paire de bas Buster Brown. Attirez son atten-
tion sur la jambe a deux doubles et le talon et le bout a trois dou-
bles --- des raisons logiques pour lesquelles ces bas doivent durer
plus lcngtemps. Dites-lui que les Bas Buster Brown sont tricotés
avec des brins trés longs par des ouvriéres habiles ayant des an-
nées d’expérience dans ce travail spécial. Faites-lui voir cox-
ment la jclie apparence et la robustesse sont ‘“tricotées” dans

ces bas.

Nombre de détaillants se sont fait des clients permanents avec

ces arguments - car ces bas les appuient. Vous pouvez faire la

méme chose avec votre clientele.

Votre marchand de gros peut vous fournir des bas Buster Brown

--- les bas économiques.
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En dorivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.



