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\ | Le plus sir moyen de réussir auprés d'un
(GED client est d'aller droit au But. Beaucoup de

— marchands ont ce talent et le succés de
leurs affaires prouve qu'ils ont raison.
Quand une cliente vient a votre magasin
et vous demande une essence culinaire, elle
désire naturellement une bouteille d’essence
de la meilleure qualité, car de la qualité de ‘
I'essence dépend la qualité du mets. Si vous
vendez une

ESSENGE GULINAIRE DE JONAS

Vous frappez droit au but pour gagner sa
clientele, car une femme ne manquera jamais
d’apprécier ses méntes. Les essences Culi-
naires de Jonas plaisent aux plus difficiles
parce qu'elles possedent REELLEMENT
la pureté, l'ardme et la force, et qu'elles
donnent la satisfaction la plus cOmpléle.
Tout ce qu'on peut mettre de qualité dans
une bouteille d'essence se trouve dans les
Essences Culinaires de Jonas.
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