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LES SOURCES DE CAPITAUX

Cuba n'est pas membre du Fonds monétaire international (FMI) et
ne reçoit pas non plus de financement des institutions
internationales de prêt. Il n'y a pratiquement pas de financement de
dette possible à Cuba.

Au Canada, la Société pour l'expansion des exportations (SEE) a
fourni une aide limitée, essentiellement sous la forme d'assurance à
court terme. L'Agence canadienne de développement international,
dans le cadre de son programme de coopération industrielle
(ACDI/INC) offre également un programme de partage des coûts
pour les études de faisabilité et pour la formation. Il est également
possible d'obtenir du financement auprès de Cuba Growth Fund
Limited, un fonds mutuel consacré au financement des entreprises
canadiennes à Cuba. Beta Gran Caribe Limited gère un fonds
comparable. On peut obtenir des conseils sur les sources de
financement auprès des Centres de commerce international situés
partout au Canada.

LES FOIRES COMMERCIALES

Les foires commerciales sont une façon peu coûteuse pour les
sociétés canadiennes d'accéder au marché cubain et d'établir des
contacts avec des clients et des partenaires éventuels. Plusieurs
événements spécialisés par secteur d'activité ont lieu de façon
régulière, et nombre d'entre eux se déroulent dans le complexe
PabExpo de La Havane. La plus importante foire commerciale
regroupant plusieurs secteurs d'activité, la Foire internationale de
La Havane, a lieu à ExpoCuba à la fin du mois d'octobre de chaque
année. On peut trouver sur Internet un calendrier des événements à
venir (voir encadré).
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