
Opportunité Pour Un Epicier

Prenez une couple de caisses de Thé "SALADA"
assorties de n'importe quelle façon que vous désirez.
Placez-les- simplement assez en évidence sur votre,
comptoir ou sur vos rayons pour montrer que vous êtes
prêt à remplir les commandes, et vous commencerez
immédiatement à faire plus d'argent qu'auparavant.

Il n'y a que peu d'articles qu'on puisse tenir aujour-
d'hui et qùi soient d'un rapport aussi certain que "SALA-
DA". Comme question de fait, vous ne pouvez pas per-
dre. Même si vous ne vendez que 5 livres sur votre ordre,
vous aurez l'argent dans votre poche, car nous sommes
toujours prêts à reprendre tout "SALADA" à son plein
prix d'achat mais, // ne revient pas, Il se
trouve dans des milliers de magasins d'épiceriez y
faisant silencieusemenf de l'argent semaine après se-
maine sans même les frais de la mise de fonds dans la
plupart des cas.

Si vous tenez pas "SALADA' vous manquez sim-
plement un moyen de faire de l'argent.

ALADA TEA COMPANY of CANADA, LUited
TORONTO ET MONTREAL

En écrivant aux annonceurs; si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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