SPECIFIEZ

L’AGIER RAPIDE

ot los

FORETS RAPIDES

de |la

Marque “CONQUEROR"

sl vous voulex avoir
Ce qu'il y a de Mieux et a
Meilleur Marche.

SEUL AGENT de VENTE au CANADA
ALEXANDER GIBB
13 Rue St-Jean MONTREAL

Ontario Silver Co., Limited,

NIAGARA FALLS, Canada.
MANUPAOTURIERS DK

Culllers, Fourchettes, Ceutellierle,
ot Articies en Plagué.

DEMANDEZ NOTRE CATALSOVE ET Nos CSTATIONS.

The John Morrow Sorew, Limited.
Ingersoll Nut Co., Limited.

Ecrous comprimés & chaud. Ecrous oom-
rimés A froid. Ecrous demi-finis. Eorous
nis. Ecrousen acier tourné. Ecrous en

laiton carrés et hoxagonaux Ecrous en

}#an molletés. Visd'arrét. Vis A Grosse

8pécifies toujours la marque ' MORROW,”
c'est la mellleure.

INGERSOLL, ONT.

Lithographie sur Fer-Blanc.
Enseignes.

Boites. Plateaux. Nouveautés.

Enseignes sur Acier Emaillé.

Reproductions.  Décalcomanie.

J. N. WARMINTON,

207 rue St-Jacques, -

Montréal

RASOIR “RADIUM” de
H. BOKER & CO.

K”“ ouvriers les plns habiles tous
experts leur partie. La matiére, la main
d'euvre et le fini de ces Rasoirs sont parfaits;
chaque Rasoir est garanti durer la vie d'un
-homme. Demandes notre Brochure Gratuite

*‘Some Polnters for Gentlemen who shave
themselves.

(Qudguu Indications ponr lu Hommu qui
86 rasent eux-mémes.)

MoGILL CUTLERY CO., Regd.
Boite Postals, 306, ‘.-~ Montréal

. -EN EGRIVANT AUX ANNONCEURS CITEZ “LE PRIX COURANT"

LE PRIX OOURANT

Assurances

CONSEILS PRATIQUES AUX NOU:
VEAUX AGENTS

(Suite)

En parlant & de bons solliciteurs d'assu-
rance, j'al constaté que ces hommes ter-
minaient la plus grande partie de leurs
affaires & la premidre entrevue. Un
agent peut avolr & falre plusleurs voyages
avant de voir un homme qu'il désire as-
surer et lul parler; mais une fois qu'il a
obtenu une entrevue, c'est pour lui le mo-
ment psychologique.

I Jagent n'a pas encore dépensé son
énergie A convalncre cet homme, il ne

lul a pas fait sentir son influence magné-
tique, et 1'occasion s'offre pour lui de pré-
senter ses arguments avec une force qu'il
ne retrouvera pas a une seconde entre-
yue:

Dans le bon montant d'affaires que je
trouve le moyen de m'assurer en dehors
de mes heures de bureau, je suis certain
que j'en conclus 90 pour cent & la premie-
re entrevue. Me rendant compte qu'ayant
d'autres devoirs qui prennent une grande
partie de mon temps et que je pourrais
ne pas avoir une seconde occasion, & breé-
ve échéance, de continuer le travail com-
mencé, je me suis fixé pour régle de faire
tous mes efforts afin de conclure un con-
trat.

J'al constaté invariablement qu'd une
entrevue plus tardive je n'avais plus la
méme force de persuasion.

Parfois je peux étre interrompu et, bien
que je puisse arriver a4 terminer plus tard
une affaire, je n'al pas alors le méme en-
thousiasme que la premiére fois. Si un
agent n'a pas l'habitude de conclure la
plus grande partie de ses affaires a la
premiere entrevue, il devrait essayer de
le faire; il s’apercevra alors qu'il a mis
en réserve de l'énergie et du magnétisme
qui lui serviront dans d'autres cas.

Je ne veux pas dire par 12 que tous les
agents devraient travailler de la méme
maniére, mais 'homme qui a I'habitude
de prendre la plus grande partie de ses
contrats d’assurance dés la premiére
entrevue, fera encore un plus fort volume
d’affaires s’il se met en campagne avec
la ferme résolution de vaincre dés le dé-
but.

Le méme argument s’applique a la re-
mise de regus qui engagent le client. Si
un agent obtient un réglement en méme
temps que la demande ‘d’assurance, tout
va bien pour lui. S’il ne le fait pas, il
aura 4 recommencer son travail et, com-
me il n'aura plus la méme énergie qu'au
début parce qu’a la deuxidme entrevue il
doutera quelque peu de réussir la force
de conviction tui- manquera et il perdra
de l'argent.

Ayez un’ carnet sur lequel vous inscri
vez les noms des hommes que vous pen-
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i A.B. JARDINE & OO.

Jardine Universal Ratchet

(Porsouse & Roohet Universelle de Jardine.)

Employée dans toutes sortes de manu-
factures pour les réparations urgentes
aux machines

Tous les ateliers de machines et de
chemins de fer devraient I’employer.

Les constructeurs de ponts, les poseurs
de voies ferrées et les ouvriers en
constructions métalliques en ont be-
s0in constamment,

HESPHLER, ONT.
BIB0SCHOSOR0R0HCBOS080HOBORR

80 YEARS’
EXPERIENCE

Taaoe Marxs
Drsians

Oonmam &c.
Anyono sending a sketoh and descrt
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Sciemmc Hmerican.
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DTV VDV
TELEPHONE MAIN 6§53,
ESINHART & EVANS
AGENT8 PRINCIPAUX

SCOTTISH UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

i
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GERMAN AMERICAN
INSURANCE  COMPANY,
NEW YORK

ET COURTIERS GENERAUX ~
D’'ASSURANCE.

Argent & Préter sur Blens Fonolers, aux .
taux courants les plus bas.
Demande directe
sollicitée.

BUREAU :
EDIFICE LAKE ‘OF THE WOODG,
39 RUE ST-SACREMENT,
MONTREAL.
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