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En pariant à de lbuns solliciteurs d'assut-
rance. J'ai constaté que ces hommes ter-
minaient lat plus grande partie de leurs
affaires3 à la première entrevue. Un
agent peu t avoir à faire plusieurs voyage's
avant de voir unt hiomnme qu'il désire as-
surer et lui parier; mîais une fois qu'il a
obtenu une entrevue, c'est pour lui1 le mo-
nment psychologique

L'agent n'a lpas encore (ll)' on 51

énergie A convaincre cet hommnîe, Il ne
lui a pas fait sentir son Influence magné,
tique, et l'occa4lion s'offre pour lui de pré-
senter ses arguments avec une force qu'il
ne retrouvera pas A une secondi, entre-
vue.

lDans le bon meontant (l'affaires (lue je
trouve le moyen <le m'assurer en dehors
de mes heures de bureau, Je suis certain
que j'en conclus 90 pour cent à la p)remiè-
re entrevue. Me rendant compte qu'ayant
d'autres devoirs lui prennent une grande
partie de nion temps et que je pourrais
ne pas avoir une seconde occasion, à brè-
ve échéance, de continuer le travail com-
mnencé, je me suis fixé pour règle de faire
tous mes efforts afin de conclure un con-
trat.

J'ai constaté Invariablement qu'à une
entrevue plus tardive Je n'avais plus la
même force de persuasion.

Parfois je peux être Interrompu et, bien
que je puisse arriver à terminer plus tard
une affaire, je n'ai pas alors le même en-
thousiasme que la première fois. Si un
agent n'a pas l'habitude de conclure la
plus grande partie de ses affaires à la
première entrevue, Il devrait essayer de
le faire; Il s'apercevra alors qu'il a mis
en réserve de l'énergie et du magnétisme
qui lui serviront dans d'autres cas.

Je ne veux pas dire par là que tous les
agents devraient travailler de la même
manière, mais l'homme qui a l'habitude
de prendre la plus grande partie de ses
contrats d'assurance dès la première
entrevue, fera encore un plus fort volume
d'affaires s'il se met en campagne avec
la ferme résolution de vaincre dès le dé-
but.

à Le même argument s'applique à la re-r mise de reçus qui eLngagent le client. Si
un agent obtient un règlement en même
temps que la demande ýd'assurance, tout

luts habile tous va bien pour lui. S'il ne le fait pas, Il
matière, la main aura à recommencer son travail et, con-
r. sont parfaita-
mrr la vie d' me il n'aura plus la même" énergie qu'au

Dchure Grtui±nte début parce qu'à la deuxième entrevue il
,wenwho have doutera quelque pou de réussir la force

'les Hommnequi de conviction lui- manquera et Il perdra

Co. R.tes.. de l'argent.
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vez les noýas Açs -hommes que vous pen-
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amployée dans toutes sortes de mtn-
facures Inx e réparations urgentes
aux.. .le..

Tous les ateliers de machines et de
chemins de fer devraient l'employer.

L«. constructeurs de ponts, les poseurs
de voie@ ferrées et les ouvnere en
constructions métalliques en ont be-
soin constamment.
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EPIJLER, ONT.
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