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CONFIANCE ET ESPOIR

Nous ne pouvons résister & la tenta-
tion de publier la lettre ci-dessous adres-
sée par le président d'une des plus im-
portantes compagnies manufacturieres
des Etats-Unis 4 ses agents vendeurs.
Cette lettre mérite d'dtre portée a la
connaissance de tous les manufacturiers.
commercants et vovacours de commerne
Canadiens. Blle indiy e clairement le
devoir de chacun dans les temps diffici-
les, ce devolr est d’atre confiant, rempli
despoir dans I'avenir et de faire ‘parta-
8T sa propre confiance et son propre es-
poir aux autres. C'est la méfiance qui
engendre les paniques, les crises, en mé-
_HN‘ emps que ]a'suvrproduction et l'avi-
“Ssement des prix qui est la conséquen-
ce foreée de la surpdoduction.

Nous n'avong aucune raison au Canada

(:9 Mmanquer de confiance dans l'avenir at
dals

Cos ‘ Nous avons plutét lieu d'espérer
?uo- U Prospérité des dernidres années est
:, “I(,),l-i;,!ih, de la_ prospérité future, mais

* fut aussi nous souvenir que nous
devons mesurer nos forces avant dentre-
Prendre u-dely de nos moyens.

AUX wuents vendeurs de la

Standard Chain Co.

Mess our
Obé"'u\'- r'S.—Ayant dix manufacturesen
‘dlien dans diverses cités et un grand

mhr. 2
2‘;"";" le clients précieux parmi les
les (/15 de gros, les manufacturiers at

(har|u-“hi-l‘);;gnies de chemins de fer de
Conee, 13t et Territoire de cette vaste

TOuUs sommes a4 méme de nous

Fendy,

sy, pte des conditions actuelles
fEniin; ?"(1"[ de les apprécier. Personnel-
s 1 41 passé beaucoup de temps, au

-3 dernjéres semaines, 4 compa-
{\:ot‘es avec d'autres manufactu-
@ €changer des idées avec des
~P;~t 'des marchands importants;
‘"t d'analyser la situation actu-
= acheteurs ont craint de pla-

ba:u]‘:_.
0efr
€,

fyey

fair. ~ OTdres habituels et n'ont pu
péy « . Tecouvrements ordinaires au-
Varv .. " Marchands de détail; les culti-
gene vUennent par devers eux l'ar-
saye . SUr remtre et, tout en ne fai-
\: -~ de remises, ils expriment 1'es-

 (développement de nos ressour-
&«
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11 n’est pas accepté d’abonnement pour moins qu'une année compléte,

poir que le manufacturier “appréciera In
situation actuelle.” 11 n'est pas douteux
que c'est ce que fera le manufacturier,
car il faut qu'il paie les salaires de ses
employés et ses fournitures. Dans le
passé, quand il se manifestait, a tour de
roel, de la crainte et de la méfiance, ce
qui, ensuite, a été appelé panique, cha-
que manufacturier “rendait la situation
euncore plus confuse”, en s'efforgant e
faire travailler son établissement jus-
qu'aux derniéres limites et en abaissant
les prix, produisant -ainsi plus de mar-
chandises que ses clients n'en pouvaient
consommer et pour plus d'argent qu'ils
n'en pouvaient payer.

Dans 1'ére actuelle de consolidation, les
grandes corporations, particuliérement 'es
industries du fer et de l'acier ont ren-
versé cette maniére de faire en réduisant
la protection et en maintenant leurs prix.
Cela, peut sembler cruel, mais c'est d'une
sagesse de l'ordre le plus élevé; il vant
mieux fabriquer ce que le public deman-
de et ce pour quoi il peut payer que d'af-
faiblir nos ressources en tenant des
stocks invendables et dont il fandra se
débarrasser a des prix ruineux.

Eh bien! quel est votre devoir dans la
situation actuelle ?  Soyez optimiste,
voyez les choses du hon cOté Ne vous
promenez pas avec la figure—ongue et
n'ayez pas un air comme si la fin du
monde allait arriver. La premiére chose
que vous ayez a faire, cest de sortir,
d'acheter un oeillet et de le mettre & vo-
tre boutonniere; faites cela pendant
trente jours et je paierai pour cela.
Faites voir a vos clients que vous savez
que les conditions du commerce s'arran-
geront d’ellessmémes bientot.  le Bon
Dieu a accordé aux cultivateurs des ré-
coltes abondantes qu'ils ont vendues 2
des prix élevés. Ils ont de l'argent en
quantité et, avec $70,000,000 d'or nouvean
arrivant-dans le pays, nos réserves des
banques augmenteront; avec la diminu-
tion de la prime et I'émission de
velle monnaie, ceux qui ont thésaurisé
d'une maniire égoiste lacheront leur or;
el par-dessus tout, avec le ralentisse-
ment de lindustrie, la demande pour
I'argent diminuera rapidement; au bout
de six semaines an plus, les certificats
de la Chambre des Compensations etles
chéques de paie seront une chose du
passé. Dites a vos clients de n'acheter
que ce dont ils ont besoin et que ce qu'ils
peuvent payer. Dites-leur de payer com-
me ils peuvent, c'est-a-dire de donner e
petits a-comptes, s'il est nécessaire, de
n’étre pas trop fiers pour donner un hil-
let & court terme et de le payer quand il
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est dd; mais n'espérez pas qu'un manu-
facturier conduira ses affaires avec suc-
cés en disant & son banquier qu'll a
“de forts comptes de livres”. Donnez-lui
quelque “preuve” de cela.

Ayez présent A l'esprit le vieux pro-
verhe: *“C'est toujours I'heure la plus
sombre qui précéde la pointe du jour”,
¢t avec un esprit sain et bien disposé,
vous verrez que les conditions s'améliore-
ront bientdét. Je vous demande pardon
de la longueur de ma lettre, mais jesens
que l'expression de ma manidre de voir
st opportune.

Votre dévoué,

John C. Schmidt,
(Standard Chain Co.) président.

LE REUNION DU PARLEMENT

l.a quatriéme session du dixidme Pa-~-
lement fédéral a été ouverte le 28 no-
vembre.  le discours du Tréne annonce
que des projets de loi importants au
point de vue économique et social seront
présentés aux chambres par le gouver-
nement; entre autres un projet de loi
concernant les assurances et une projet
de loi relatif 4 la création d’annuités pour
les vieillards.

Dans l'ordre économique également,
une convention concernant les relations
commerciales entre la France et le Ca-
nada sera soumise 4 la sanction du Par-
l¢ement.

Cette Convention comporté d'une part,
I'admission au Canada d'un certain nom-
bre de marchandises et produits francais
au tarif intermédiaire et un certain nom-
Lre d'autres & un tarif spécial, et, d’autre
part, 'admission en France d'un certain
nombre de marchandises et produits ca-
nadiens au tarif minimum frangais. Au
point de vue canadien, la nouvelle con-
vention est plus avantageuse que celle
passée avec la France en 1893.

Nous n'avons pas encore recu le texte
officiel de la nouvelle convention et des
tarifs y annexés; dés que nous les au-
rons sous les yeux nous les étudierons
¢t en ferons connaitre I'économie & nos
lecteurs. —

Poyr u .
'~ Enttes de Lettres, de Comptes, Billets, demandes & votre imprimeur les papiers ‘* Burmess Bond,”” ‘' Windsor Mills Bpecial’ ou ** Bilver Btream.’



