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CROYEZ-VOUS?«.
Croyez-vous q ne la p)eilit re et le vernis sont

(le grands fact eurs pour I'cnotie
Vous le croirez lorsque vous aurez lu
que11(1ques-ilne dles an n onces( pr<»ýpartées
pîar l'Association (les M aisons dle I >ein-
tures et dle Vernis.

Croyez-vous ql uune surface lîrot ege'e lpai' (le
la pei nt ure constitue unîe barrière iii pé»-
net rable pouîr la rouille, le dé pe'rîss;e-
nment, la frict ion ou la (lesagrëgatio10
V'ous le croirez avant longtempîjs -car
la grande camîpagnîe coopéëratiV des
Maisons (le Peintures et (le \'crîiis nje
nmanqunera pas5 (le vous5 en con vaincre f

Croyez-vous (hIe l'on dlevrait, eni gënîiéral.
faire plus de pei ntitrage - enmplloyer
pIlus (le vernis - qu 'act ueîlent ent ?
Vous le croirez, comme t out Iý mndt(e
dI ailleuîrs, avant qu'une autre a nniîe se

soit e-uie car les an nonces de
1 'Asoc.iait lOîl (les M aison!ý de lPeiiit ures
et de Vernis convaincronit vo(s client s
qu'il y va (le leur interet il protéger da-
va uit age leuir suriface avec (les prodit s
(le peintulre.

Croyez-vous eni la coopérat ion?
Vous devrez v croire lorsqlue vous ver-
rez ses résultat.,s de t ous c-ôtesý,. Vous Y
croirez lorsque vous verrez les genîs
achte<r t rois ltoi tes (le peI itturîes et (le
veris 'onitrîe unie qu'ils aclhetaienît 41u-
paravanlt.
Etl' vous ne vous cententerez pa seue
itt(iet (l,v croire. Vous coopéererez avec
nousi1 et les autres mantufactulriers de
peinit ures et dle vernis piourn faire unu
gr'os succès' (le la camtipagne que nous1
avonis comiiteitcêe pouir faire admiettrne
ce granid poilit vit aI.

($aîuveZ1 la surface etvous
~aUe 7~tout

C'est un fait dont il faut se rendre compte
avant que la peinture parte de votre comptoir
et des comptoirs des autres marchands de
peintures aussi vite qu'elle devrait partir.
Pour le faire admettre, nous avons besoin de
l'aide de tous les marchands.

Comment cela?

Une manière est d'étaler sur votre comptoir
et dans votre vitrine des cartes portant la
phrase ci-dessus - et de mettre la même
phrase dans toutes vos annonces de jour-
naux.

Et-à propos de coopération-si vous n'êtes
pas un agent B-H-et si les produits B-H ne

sonit pas encore rep)résentés dans votre loca-
lité, écrivez pour avoir des renseignements

srla magnifique coopération que nous don-
nons à nos vendeurs. Permettez-nous (le
vous parler (le notre série absolument uni-
que d'aides de vente pour les marchands
ainsi que de la merveilleuse publicité que
nous employons pour aider nos vendeurs à
vendre la peinture "Anglaise" B-H. C'est
une peinture qui vaut la peine d'être popu-
larisée. C'est la peinture qui est garantie
qjuant à ses importants ingrédients basiques
-une marque qui fait honneur à ses manu-
facturiers et à tous les marchands qui la
vendent.
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