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Le Profit
est- pour tout-marchand le facteur le plus lntdresalant
lorsqu!il considère une ligne quelconque de marchan.
dites.

Eaâsifirst Shorte ning

non seulement vous procure une bonne murge de pro-
fit maln encore remplace toute autre espèce de fri-
ture pour toua les besoins de cuisson-pour frire, cui-
re au four ou faire do la pâtisserie.

oule beurre.- - --

fî1itslflratprod iî n-me le ure-nurrlrok
offrez-le en boltes de 1 lb.-8S Iba.-6 lbs.-Iô Ibo. et

-20 -Iba., également-en -baillsd5- 60I

Ecrivez aujourd'hui pour prix et conditions.

Gunn Langlois & Co., Limited
.Montréal, Qué.

Succules as toutes las plimapales yiiles

La ligne à un seul prix est
La ligne dont le prix est juste

Les manufacturiers qui essayent de faire directement
des farç avec -les marchands au détail ne font pas
toujours des prix auclùx& un ëéU1pIdter--vout-pouves-
en être sûir.
Les mots rabais et escomptes nonnenAt bien - mais un
épicier qui obtient une "IlUgne à prix réduit!' ne sait
Jamais si ses concurrents n'ont pas une réduction un
peu plus forte.

LesSes-~-Wndor!'~t Reai
ne sont vendus que par l'intermédiaire des marchands en
gros, à des p-rix-fix-es. lA-ouhlesépcers-au-Udtal-on-
fait les mêmes conditions, tous sont traités également et
la même haute qualité se trouve dans .<taquesac et- pa--
quet.
"WINDSOR"' et "REGAL" sont et bien connus que -pour
vendre n'importe quel autre sel il faut d'abord surmonter
la grande préférence du public pour "WINDSOR"' et
11REGAL". Est-ce la peine d'en faire l'essai et de cou-
rir le risque de mécontenter un ai grand nombre de vos
bons clients?

The Canadia Salt Cot, Lhnited, Windsor, OnL-,.
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LE «_CON-SOMMA TEUR
SAI T APREcCIER-

LA.

* MARCHANDISE DE
PREMJERE CLASSE

C'EST POURQUOI LES

*Liqueurs Douces -Christin
sont tellement en vogue et généralement
demandées partout, cependant afin de pro-
téger les marchands détailleurs elles ne
sont vendues que par leur entremise.

POUiR PRIX Er CONDITIONS I UIT IIj 'E 21 STE,-JUIE
ECIM~ OU TLUEPHONER A J. CIiRhIShIN & LjN MONTREAL

(COMMDS L MPO MEESAESI-TPO?-TE

Nos clients qui n'ont pas encore d 'étagère n'ont qu'à la demander-
-~--- -avec leur-prochgine commande.
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