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LES MAGASINS A DEPARTEMENTS

N projet de loi a été soumis an Parlement
allemand pour imposer une taxe sar les
grands bazars o 'on vend de tout et,
eomme il a la sanction de 'empereur, il
n'est pas douteux qu'il devienne loi il
ne lest pas devenu i I'heure ol nous
éerivons ces lignes

Le projet du gouvernement établit
quatre eatégories de ecommergants, savoir,
ceux (ui vendent,

1 Epiceries, drogueries,

tabaes, cte..

2° Vitements, draperies, toiles, ete.

#° Ustensiles de ménage, de cuisine, ve
blements, ete,

4° Métaux précienx, objets dart, articles de luxe,
papeterie, quineaillerie, armes, ete.

Ensuite, il déeide que toute maison se tronvant vendre
dans deux ou plusieurs des eatégories spécifices ci-dessus,
et faisant une recette annuelle de 500,000 warks, est
sujette & une taxe progressive. La taxc vavie de 1} i
2 pour cent de la recctte annuelle.  Par exemple, une
maison faisant un chiffre d'affaires de 500,000 i 550,000
marks dans 'nnnée paicra une taxe de 7,500 marks, Le
tant pour eent i payer angmente par 50,000 marks de
recettes, jusquia 1,000,000 A partir de ee dernier chiffre
de recette annuelle, la taxe & payer est de 20,000 marks,
Les maisons dont les recettes sont supérienres i 1,000 000
de marks sont taxées sur cette méme échelle de 2 pe sur
In recette annuelle.

Les maisons qui ne commereent que dans 'une de ces
quatre eatégories ne paieront pas eette nouvelle taxe,
quel que soit leur chiffre d'affaires.

Evidemment, ce projev rencontre de T'opposition, mais
d'autre part, il existe dans le Parlement allemand un
parti qui le trouve insuffisant et voudrait voir le gouver-
nement taxer davantage les grands magasins, de fagon i
les empécher de dépasser un certain chiffre d'affaires
Un autre parti, sans étre opposé au projet, préfererait
voir taxer les bénéfices plutit que la recette.

En Angleterre, quelques journaux disentent le projet
le loi et généralement pour le décerier. Le Daily News
et lo Daily Clronicle entre autres qui traitent e nou
veau projet d' “ acte monstrueux de bitise éeonomique ”
et d'“acte ridicule de législation surannée” ce qui,
comme le fait remarquer un journal de l'autre coté de
I'Atlantique, est peu juste en présence de limpulsion et
du progrés actuels du commeree et de lindustrie en
Allemagne.

Qui sait méme si en Angleterre il ne fandra pas, avant
bien longtemps, imposer une taxe sar I'accaparement des
affaires que le capital seul dirige et non l'intelligence.

11 se fait un mouvement en ce sens non-seulement en
Allemagne, maisaux Etats Unis et en France également.

Au Canada, nous n'avons pas été en arriére pour
demander la protection du commerce de détail. Les
grands bazars ont été vietorieux une prer fois devant
le Parlement Provincial, mais rien ne dit qu'ils le seraient
une sceonde fois,

Personne ici ne veut I'écrasement du capital, personne
ne veut empécher son voisin de vivre, mais tout le monde
vent vivre et tout le monde doit vivre,

comestibles,

reries, ameu-

LES BONS VENDEURS

EPOQUE n'est plus o, dans le commeree
des tissus, on demandait & un commis
d'étre simplement honnéte, exact et poli
Aujourd’hui on veut aussi que le ven-
deur ait des connaissances qu'on n'exi-
geait pas de lui autrefois,

D'ailleurs, il est hon i tous les points de

vue que tout homme connaisse bien son

métier: on ne fait bien que ce que l'on
sait et il est nécessaire, pour réussir, de
bien faire ce que l'on fait.

Comme son patron, le commis doit savoir distinguer
les tissus ; il est nécessaire qu'il puisse dire si une étoffe
est pure laine ou laine et coton et méme qu'il soit eapa-
ble de juger dans quelle proportion existe le mélange
quand 1'étofle est composée de plusicurs maticres,

S'il ne peut dire au client qu'un tissu est mélangé, le
commis ne saura quelle contenanee tenir devant lui ; les
dames, en général, sont d'exeellents juges en étoffe et, si
le commis annonge & une acheteuse un tissu pure laine
quand le coton y entre pour la moitié, il laissera la cliente
sous l'impression qu'il est un ignorant ou qu'il cherche
i nbuser ; en somme, c'est le patron qui sera la vietime
de l'ignorance de son employé, ear il est rrésumer que
I'ncheteuse ne remettra plus les pieds dans le magasin et
portcra ailleurs sa clientéle, surtout »i elle reste sous
Fimpression qu'elle a en affaire & un commis malhonnite,

Comment un vendeur, §'il ne connait pas i fond son
métier, peut-il faire la différenee de qualité et de prix de
marchandises d’une apparence i peu pris lemhlnl-’e quoi-
que entitrement dissemblables quant & la composition /
Comment alors expliquera-t-il i son elient pourquoi tel
article dont I'aspect est moins brillant est plus cher qu'an
autre qui frappe I'eeil davantage ?

'est iy chaque instant du jour, dans le commerce des
tissus, que le elient fait appel anx eonnaissances da ven-
deur et tout vendeur devrait étre capable de guider et
de conseiller un elient indéeis.

Le commis intelligent sait du reste que plus il aura de
connaissances, meilleure sera sa position.  Les employés
connaissant parfaitement bien ce (u'ils vendent sont tou-
Jjours rvecherches par les marchands qui leur ofivent de
meilleurs salaires qu'aux employés moins connaisseurs ;
et ils se placent facilement, car quoiqu'ils soient moins
rares que par le passé, ils ne se rencontrent pas encore
en bien grand nombre,

Pour remettre & neuf les jupes d'étoffe noire

Prendre 2 oz de campéche, coupé en petits morceaux, les en-
fermer dans un petit sac en toile claire et les faire bouilliv dans
une chaudiére en cuivre, avec une quantité d'eau suffisante pour
que l'immersion de I'étoffe i raviver soit complite.

Cette étoffe doit d'abord tre lavée i I'eau chaude, puis plongée
toute humide dans la chaudiére, ont il faut la laisser bouillir une
demi-heure. On retire I'étoffe, on met dans le bain | oz de sul-

fate de fer, on agite pour dissoudre le sel, puis on replonge I'étoffe,
on Inisse encore pendant une demi-heure, on la retive, on lnisse
refroidir et on rince i l'eau claire et froide.
repris toute sa pureté.

La teinte noire a




