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Nouvelles commerciales

Unenvironnementsain -- Le ministre del’In-
dustrie, des Sciences et de la Technologie, M.
Harvie Andre (a g.), et M. Archibald Jor

Wilheim, secrétaire al’ Environnement del' E-
tat deSao Paulo, signent un accord de coopé-
ration sur I’ environnement lors de la visite de
M. Andre au Brésil, le 16 février. L'accord y
établit les grandes lignes de notre programme

de coopération mutuelle en environnement.

Débouchés pétroliers en Arabie

De nouveaux défis s'offrent aux entreprises
canadiennes spécialisées dans 1'industrie
pétrochimique.

La Société des industries de base de 1'Arabie
Saoudite (Saudi Arabian Basic Industries Cor-
poration (SABIC)) a jeté les fondations d'une
grande industrie pétrochimique, et recherche
maintenantdes sociétés dinvestissement privées
pour financer I’expansion de ses activités.

Bref, il y a 12 une excellente occasion pour les
entreprises conjointes canado-saoudiennes.

Avec la mise en service de dix usines
pétrochimiques, la SABIC s’est lancée dans les
entreprises conjointes, avec 1'idée que les par-
tenaires étrangers fourniront la technologie, les
compétences administratives, les débouchés pour
écouler la production, et 1a formation qui permet-
tra aux Saoudiens d’occuper des postes de tech-
niciens et d’administrateurs.

Nos colombiens en Amérique latine

Les exportations de la Colombie-Britannique
en Amérique latine : une année exceptionnelle !
‘Pour les deux derniers mois de 1988 seulement,
le total des ventes s’est chiffré a1 million de dol-
lars, et ce dans les domaines les plus divers, des
équipements de sciage aux sous-marins de sport.
Selon M. John Jansen, ministre du Commerce
extérieur de 1a Colombie-Britannique, « sile mar-
ché latino-américain n’est pas encore le plus at-
trayant, les exportations annuelles de la province
vers ces pays ont cependant déja rapporté plus de
320 millions de dollars, soit plus que vers1aChine
ou les pays de I'ANASE (Thailande, Malaisie,
Indonésie, Singapour, Brunei et Philippines) ».
D’autre part, une récente initiative du ministere
du Commerce extérieur de la province et du Min-
Affex acréé, aubon moment, d’excellents effets.
Al’occasiond’une visite de I’exposition Demo
*88/Silvilog *88 au Québec, en septembre demier,
un groupe de représentants d’entreprises chilien-
nes spécialisées dans les produits forestiers a
décidé, sous le parrainage du MinAffex, de faire
un voyage dans 1'Ouest, pourvisiter Wood Expo
’88, qui a eu lieu a Vancouver, en octobre dernier.
Ce contact s’est révélé fructueux : la société
Brunette Machine Works a vendu une écorceuse
de rondins 3 I'un des plus grands producteurs
chiliens de bois d’oeuvre de pin scié Radiata.
Autre succes notable : 1a récente mission com-
merciale en Amérique latine, composée de gens
d’affaires de la province et de 1'un de ses haut
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tures est fixée au 31 mai 1989.

Pour obtenir un formulaire de demande, com-
poser sans frais le numéro d’Info-Export au Min-
Affex : 1-800-267-8376, ou rejoindre le Centre
du commerce international du bureau régional du
ministére de I'Industrie, des Sciences et de la
Technologie le plus prés.

responsables du développement industriel .

La société Pacific Truck and Trailer a mené 2
bien sa premiére vente au Chili, d’une valeur de
300 000 $ US; et la société West Coast Manly
Shipyard a vendu, une remorque de 100 tonnes
Smith Lowbed, pour plus de 100 000 $ US.

D’autre part, 1a société Advanced Vehicles Dy-
namics Ltd. a vendu deux sous-marins de sport
au Brésil, etla société Norsat International a ven-
du des systemes de réception TV par satellite &
plusieurs pays, dontla Colombie et le Vénézuela.

De toute évidence, le terrain est bien préparé,
et nos efforts de commercialisation en Amérique
du Sud promettent une bonne récolte.

Pour toutrenseignement sur les débouchés dans
cetterégion, communiquer, au MinAffex, avecla
Direction de 1’expansion du commerce en
Amérique du Sud (ll.)ST)Qél. : (613) 996-5546.

Nouveau lien en Inde

L’Ontario et I'Inde ont bien plus de choses en
commun qu’on ne 1’aurait cru |

Pour illustrer cette réalité, et aussi pour renfor-
cer les liens économiques entre I'Inde et I'Onta-
1i0, le gouvernement de cette province a récem-
ment ouvert un bureau commercial 2 New Delhi.

Culminant avec plus de 450 millions de dollars
en 1987, les échanges bilatéraux entre 1'Inde et le
Canada se sont constamment accrus au coursdes
années 1980; et on prévoit qu’ils dépasseront 500
millions pour 1988.

L'Inde a augmenté ses exportations de véte-
ments, textiles, tapis et meubles. Quant aux ex-
portations canadiennes vers 1'Inde, on constate
qu’elles sont passées des matidres premigres, dont
la pate a papier, le soufre et la potasse, a toute une
série de produits manufacturés : génératrices d'é-
lectricité, machines d’exploitation minidre et
équipements de télécommunication.

Le nouveau bureau de 1'Ontario se situes & N-
104 Panchshila Park, New Delhi, 110017, India.
TéL. : 641-9785. Télex : 31-62927.

La SABIC a franchi la premire étape de son
programme. Elle s’occupe maintenant de former
son personnel et de mettre sur pied de nouvelles
opérations de commercialisation et d’entrepo-
sage. Il ne faut donc pas s’attendre a ce qu'elle
renonce au principe essentiel de sa stratégie,
c'est-a-dire aux entreprises conjointes. ¥

Avec la diversification et 1'expérience, I'acces
auxmarchés prendrade plus en plus d'importance
pour I'industrie pétrochimique saoudienne. Or,
pour résoudre ce probléme, les entreprises saou-
diennes voudront probablement participer & dés
entreprises conjointes congues 2 1'étranger.

Pour la SABIC et le secteur privé saoudien, le
défi consiste a trouver de nouveaux partenaires
d’entreprises conjointes. Pour les entreprises ca-
nadiennes, cela consiste 2 identifier les domaines
vraiment prometteurs et aexploiter les débouchés
qu'offre la SABIC.

L’ambassade du Canada & Riad a rédigé undo-
cument complet et détaillé sur I'industrie pétro-
chimique en Arabie Saoudite, intitulé Petro-
chemical Industry Report - Saudi Arabia, ainsi
que d’autres textes d'information sur les débou-
chés en Arabie Saoudite. Pour en obtenir copie,
joindre, au MinAffex, M. Boris Budny, au (613)
993-7043,0u M. Shaun Wedick, au 990-5984.

Parler d’Europe 1992
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fagon profitable au marché européen unique.

« Défi 1992 » n’est que 1'undes volets du plan
fédéral congu pour élargir et renforcer les mar-
chés d’exportation canadiens aux Etats-Unis, en
Europe et en Asie.

Pour tout renseignement sur la Conférence, .
joindre Le Secrétaniat de 1a Conférence , 275, rue
Bay, Ottawa (Ont.) KIR 5Z5. Tél. : (613) 238-
1070. Télécopieur : (613) 238-3805.

Abonnement

CanadExport est distribué gratuitement au
Canada aux fabricants et aux milieux des affaires.
Pour vous abonner au bulletin, veuillez remplir le
bon de commande ci-dessous. Pour tout change-
ment d’adresse ou autre (cela prend quatre
semaines), pri¢re de mentionner le numéro indiqué
sur Iétiquette de votre enveloppe.
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O Frangals O Anglais
Renvoyer ddment rempll & : CanadExport
(BTC), ministére  des Affaires extérieures,
édifice Lester B. Pearson, 125, Sussex, Ottawa
(Ontario) KIA 0G2. - . PR :
(Also available in English)

|INFO-EXPORT (tél. sans frais) :1-800-267-8376 (Région d’Ottawa : 993-6435)
Télex : 053-3745 (BTCE). Indicatif : External Ott.

: Canad.Export est un bulletin bimensuel du ministére des Affaires extérieures,
Direction des services de communication au Canada sur le commerce (BTC).
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