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14 méme somme lui fait comprendre que
Inssurance st hien ce qui convient ¢t
crogencral il premd une assurance.

Jo porte avee moi une lettre de recom
mandation du juge do comté, ainsi quune
antre de la bangue du comté, et une let
tre mee recommandant ainsi que ma com
pagn e éerite par chaque homme daf
faire s de Lo ville que J'ab assuré

(‘o lettres ot e charpentier qui m'ae
compagne font naltre la confiance, et. e
fermicr ost prét A entrer dang mes vines
Avant e rendre visite aux fermlers, i
Jeur envole par la poste quelquune de
mes meilleures hrochures, ce qui les far
penser A Ly question @vant mon arrivée.

Jeo snis enelin A penser que le monde
des affaires o 6t6 travalllé beaucoup plus
que- celub des fermiers. et je crols quune
sollicitation persistante auprds des fer
miors produira de bons résultats. Quandun
agent o obtenu la demande d'assuramoe
dun formier et que celui<f a été exami
n par le médeein, il est hon qu'il montre
ces docnments an fermier voisin: ils aide
ront A Uinfluencer & en faire autant

Joo fais aussi de la publielté en favear
de b compisgnie dans le jonrnal local, 1+
sorte qne, lorsque e fermier Lit ce jour

ral, il voit quiil ¥ «st question d'assuran

"4 LE PRIX COURANT

pense ne pouvelr pas se procurer ce
quont d'autres hommes, il est plus anxi-
ey d'essayer de l'obtenir. Je sors mon
Mane de de-mande d'assurance. Je ne
lni demande pas son nom complet, mals
je lui pose les autres questions d'une ma-
nitre Indirecte et j'ai blentdt rempli le
Wane de d-mande. Je dis alors: “Voy-
ons, quel est votre nom complet 7" et
nenf fois surdix il le donne, tandis qu'il
commencerait par secregimber si je le
i demandais en produisant le blanc de
demande. J'écris son nom, je lul metsla
plume dans la main et lul parle des avan-
tages d'une police pour sa famille am cas
on i1 mourrait. de ses avantages pourt
plagement de fonds
il vit et de tons les autres points qu'un
agent peat exposer.

nseignez A votre charpentier 4 ne

i méme commne

CoMPAGNIE D'ASSURANOF MUTUELLE DU COMMEROE
CONTRE L'INCENDIE

Bureas Priacipal : 151 rue GIROUARD, St-Hyaclathe
Actif dépassant @120,000.00
Cede Compagnie n assume que des rirques com-

mer vanxdans les villages, et opire sur des bases

strigtement mutuelles. Cest pourquoi tous les
marchands et commercants de cette Province
dorvent benéficier de ses avantages.

T A. ST-GERMAIN, Sec.-Gérant

c-vie
Pour vainere la résistance des  for °
micrs, un  charpentier ayant  travaille POURQUOI
pour cux est la meilleure alde que je s :
, & " q DOIT-ON S'ABSURER DANS
connaisse; mais il faut d'abord assurr
le charpentier, qui seéra ainsi plus int®
ressé. I vous aidera A travaiber votre l a Sa"vegardc
homme pour unv assurance de $5.000
parce qu’il v trouvera plus de profit 87
st Ssille, obtenez - » .
vab puhsiier b »t'm_/ it fetiiier qus o lo PARCE Ses taux sont aussiavant
assurez en dernier lieu, une courte not QUE tagenx queceux de n'imiporte
de o présentation pour le fermier voisin quelle compagnie.
cela facilitera beaucoup les choses 20 PARCE  Sespolices sont plus libérales
- ) ) ; S ue celles de n' I
Surtont, faites du fermier votre ami, qu', QUE ;‘e comp;::nie. Imperieique
sassure ou quil ne sassure pas. Avez 30 PARCE Ses Enrnnt.ina sont supérieu-
Fidée bien aredtée que vous l'assurer:z QUE tea s la generalité de celles
un jour on autre, car si vons vous figu . es autres con:npagnles. 5
‘ R ' i . 40 PARCE l.asagesse ellexnerhnoo de
rez qu‘ vous pourrez échouer, vous ¢tes QUB " sadifectionfont une garantie
A demi-vaineu dee le début, de Succes pour les années
Le meilleur moment pour voir  votre utures.

o s ¢ _' S0 PARCE Par dessus tout, elle est une
homme, c'est guand il a vaqué au soin QUE compagnie canadienne fran-
dv ses animaux, 16 soir, chez lui,a tah!. aise et que ses capitaux res-

. , : . tent dans la province de Qué-

s comm T 8 i o
Je (.I'N' généralement par lui d, bec pour le hénéficedeandtres
mander s'il a re¢u la brochure que je -
lui ai envoyée; puis je lui di :

yee: § S que mo:
Siége sosial: S
temps est précieux, et que 1a premipre ge soslal: 7 PLACE D'ARMES,
chose que je désire savoir, c'est s'il pent MONTRBRL,
sassurer dans ma compagnie: das qu'i!
L

Notre

ASSURANCE INDUSTRIHLLE

Nouvean Centrat & Salaire et & Commission pour agents, oftre une occazi>a
&plendide pour un petit nombre supplémentaire d’hommes stables,
¢nergiques et habitués a gagner un ealaire substantiel,

pas trop parler, mais A placer un g
A l'occasion. Quand vous aur 7z s
un ou deux bons fermiers, dai ... o
sireront s'assurer et il sera faci. .o,
nir un rendez-vous avec eux
prendre des contrats d'assuran.. poyr
$300,000 cette année, principalen.o: par
mi les fermiers.

| eshdre

LA VENTE DE L'ASSURANCE A
CREDIT

pus——

Quand vous tombez sur un hommeqii
dit n'étre pas prét & s'assurer, vou- (A7
la tentation de lui dire: "Oh! j vous
donneral du temps”. Cet homme v vous
a pas demandé du temps pour parer .y
prime et, vous ne savez pas s'il a de la-
gent ou s'il pourrait s'en
Lhomme demande: " Que pouvez vous
faire?—Nous vous donmerons &} jours o
90 jours”, continue l'agent, donniut de
lui-méme cette information. Finalvmen.
I'homme céde; il dit: “C'est bien ce™n
semble ralsonnable.” <Cet homme pent
&tre un salarié, un homme de ferm.. un
journalier. Si c¢’est un journalier, il peut
ne pas rester plus de trols mois chiz '
cultivateur qui 'emplofe. D'autre par'. ce
peut &tre un homme trés a l'aise.

Quelquefois 'agent va plus loin; it /1t
“Si cela ne vous convient pas'—en i
lant & 'homme qui a résisté jusqui
quil ait été séduit par le cré,dit de trois
mols—"S! vous ne pouvez pas pa): i ¢~
billet dans 90 jours, je m'arrangerai ;="
qu’'on ne vous presse pas trop. Vous .-
rez me faire un petit paiement. et jo 1o
donneral du temps pour le rest: I
tableau est-il trop chargé? Nous fois
qui avons 6té agents actifs, nous sia:on-
que c'est 14 un travers dans lequel romc
tombons facilement.

Je dis que lorsqu'on fait des affui™:
de cette manilre, il est rare qu'on ol.ti"
ne un réglement; I'homme palera rar
ment un sou; vous n'obtiendrez méme - -
$1 de lul. Mais il est parfait de f«in
une affaire de la manlere sufvar’

“ Que pouvez-vous faire, monsieur” |
peux vous payer $15 le mols prochai:

Etes-vous sOr de pouvoir le faire -~: -
aucune géne?—Oul certainement”. \:: 1\
la bonne manidre de procéder, vous '
tes comprendre & cet homme que ‘o :-
parlez affaires.—(Agents’ News Let !

procurer

THE UNION LIFE ASSURANCE COrPANY.

Bureau Principal-TORONTO—H. PoLLMAN Evans, Président. Bureaux dans 34 Distriots

entre Halifax et Vancouver. La seule Compagnie dont on puisse obtenir 1a Police de
Banque d’Epargne, la Poli

ce Industrielle la plus libérale.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “ LE PRIX COURANT"



