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DEPUIS UN SIECLE OU PLUS
St-Vincent a expédié le gros de l'approvisionnement
du monde en fait d'Arrowroot, parce que la St-Vin-
cent Arrowroot est la meilleure.
Comme article courant de ménage il s'est fait une
place dans nombre de domiciles; ses qualités salutai-
res et nutritives en font un aliment sain et bienfai-
sant pour les jeunes gens, les gens âgés, et les inva-
lides.
La grande variété de mets délicieux qu'on peut con-
fectionner avec cet aliment explique le "pourquoi" de
sa popularité. Il se digère très facilement.
Faites bien savoir à votre clientèle que vous avez la
St-Vincent Arrowroot et vos ventes seront considé-
rables. Pour renseignements et échantillons écrivez
à J. Elliott Sprott, Secrétaire.

ST. VINCENT ARROWROOT GROWERS
AND EXPORTERS' ASSOCIATION

KINGSTOWN,
Anglaises
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LES TRAINS PAR-
TENT DE MQNT-

REAL:

EXCURSIONS DE COLONS
CHAQUE MARDI '

Billets bons pour soixante jours.

Winnipeg, Edmonton et Stations
intermédiaires.

Les billets donnent droit au Dortoir des Touristes sur
paiement du prix d'un lit.

Exposition Panana - Pacifique
San Diego - San Francisco

Prix réduits par toutes les routes.

Détails complets sur demande.

BUREAUX DES BILLETS

141-143 rue Saint-Jacques
TEL. MAIN 8125.

Hotel Windsor - Gares Place Viger et Windsor

Ecoutez!
Les mêmes conditions

pour tous les
détaillants.

Il n'y a pas de "réductions de prix", pas d'escomptes
spéciaux, pas de rabais secret pour les marchands de
Sel "Windsor" ou "Regal".

Cnaque épicier détailleur paye à son fournisseur ce
que payent tous les autres - et ceux-ci n'achètent qu'aux
marchands en gros.

Le prix et la qualité sont garantis et maintenus.
C'est la stricte conservation de la qualité qui a fait

naître l'énorme demande des Sels de Table "Windsor"
et "Regal". Presque tout le monde au Canada se sert
de ces sels. Pour l'amour de quelque "réduction de
prix" (qui peut n'être pas aussi importante que l'es-
compte fait à un concurrent) un épicier doit faire face
à la lpréférence universelle pour le "Windsor" et le "Re-
gai""
Pouvez-vous vous permettre cela ?-pouvez -vous essayer
de vous le permettre? - Est-ce que cela en vaut la pei-
ne? -- N'est-il pas plus facile et plus profitable de te-
nir des marques modèles, de confiance et à prix unique
comme les

Sels "Windsor" T' " Regal'


