
FINANCER LES EXPORTATIONS AU MEXIQUE:  

UN GUIDE PRATIQUE POUR LES ENTREPRISES CANADIENNES lo 

LA PRODUCTION D'ÉLECTRICITÉ 

Le système d'alimentation électrique du Mexique est à la fois inefficace et 
inadapté aux besoins du pays. Le mauvais état des lignes de transmission et le 
système périmé de compteurs pour les particuliers font perdre d'importantes 
quantités d'énergie. D'après une évaluation, le Mexique aura besoin de 
14 639 mégawatts de nouvelle capacité de production pour répondre à la demande 
prévue d'électricité en l'an 2003. Renversant sa politique traditionnelle, le 
gouvernement a annoncé qu'il s'en remettra au secteur privé pour fournir environ 
60 pour 100 de ces besoins. Les capacités et les compétences canadiennes dans le 
secteur de l'électricité correspondent bien à ces besoins. 

L'ÉQUIPEMENT DE FABRICATION DE POINTE 

À la suite de la dévaluation du peso, les exportations mexicaines ont augmenté de 
30 pour 100 en 1995. De nombreux fabricants mexicains ont toutefois de la diffi-
culté à tirer parti des possibilités d'exportation parce qu'ils ne sont pas en mesure de 
respecter les normes internationales de qualité, de fiabilité et de régularité. Le 
Canada a acquis une compétence reconnue en élaboration de systèmes de fabri-
cation automatisés et souples pour desservir des marchés relativement petits et cela 
correspond particulièrement bien aux besoins du Mexique. 

LES SECTEURS PRÉSENTANT UN NOUVEL INTÉRÊT 
En plus des secteurs prioritaires énumérés ci-dessus, il y a plusieurs autres secteurs 
d'activité économique dans lesquels le Canada et le Mexique ont déjà des 
échanges. On estime qu'il s'agit de secteurs dans lesquels la demande augmentera. 

LES PRODUITS ET LES SERVICES AUTOMOBILES 

Le Canada et le Mexique ont des secteurs automobiles comparables, dominés par 
des usines qui sont des filiales de sociétés multinationales, en particulier les Trois 
grands américains. Pour l'essentiel, leurs achats sont soumis à des politiques 
continentales et même globales. Les fabricants canadiens participent à ce 
commerce grâce à leurs affiliations aux grands producteurs. De plus, le fait que les 
consommateurs mexicains aient tendance à conserver leurs véhicules pendant 
plus longtemps a fait apparaître un important marché pour les pièces de rechange, 
les accessoires et le service. 


