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Assmezws ‘une retrarte !
Que la solidité de la Mutual soit votre protection

‘—uwwmaafupndcsom,wum«
| ‘votre vie (palements garantis pendant 10 ans,

- Qque vous viviez ou non) —

=~ Au moins $10,000 & vos héritiers si vous mourez

avant Vage de 50 ans, —

=~ $20,000 si vous mourez par suite d’un accident —

Bhnd

s en. cas d’in. ¢ totale —

— Dividendes payables avant que la pension ne pren-

, fte cours el ensuite pendant diz ans.

~— Options de pajement d Idge de 50 ans sf désirées.
OICI un résumé d’une ei;\[klices de
pension offertes par cette cdmpagnie,
* quii vous permettront de vous créer une re-
traite. Une police peut étre arrangés spéciale-
ment pour répondre  vos besoins particuliers

Complétez le cl

ot B

THE
’M UTUAL LIFE
ASSURANCE COMPANY

OF CANADA

HEAD OFFICE —~WATERLOO, ONT.

Established 1869

Paul A. Pelletier
Représentants

de & motre
sldge social qui vous fera parvenir des brochuretbes.

M. D. CORMIER
Edmundston, N.-B.

et les réglements N
au Garage

Pat. Fournier
EDMUNDSTON, N.-B.

Créche S.-Vincent
de Paul, Québec

CHRONIQUE

Des Acomptes

Re-ﬁémoignons, une fois de plus,
t des par adop-
ws 11 suffit pour cela d'ouvrir le fi-
chier.

Voulez-vous des nouvelles de la
plus lointaine de nos pupilles ?

“Elle est trés aimable et intelli-
gente: on l'aime beaucoup. Elle pé-

& I'Age de trois ans, trente li-
vres. On en est bien satisfaits, Plus
tard, on vals la faire photographier
et je vous enverrai son portrait. En
janvier, on a recu “une petite sleigh”
pour la petite, sans indication de pro
venance: on ne salt pas quol pen-

(Comté de Gaspé)

Voulez-vous des détails plus mi
nitieux ?

“En bonne santé, bien vaillante,
notre petite se tient assise & terre ;
elle nous fait mille gestes: on l'atme
de fout notre coeur. Elle a encore
deux petites dents qui viennent de
percer; elle n'a pas été * s
du tout. J'en suis bien contente. Elle
n'a pas eu tro pde misére & s'accou-
tumer au changement de tempéra-
ture. Nous l'aimons comme si elle

que je retrouve dans la poche ?...
o ~la montre ! |
—Non, le trou parlequel elle a dQ

était de la famille. Mes enfants en
raffolent, aussi, elle ne porte pas &
terre; c'est & qui aura son tour pour
la dorloter et la caresser.”
(Comté de Rimouski)

Voulez-vous des nouvelles du petit
treiziéme ?

“Nous sommes enchantés de notre
petit garcon; il est bien gentil et fin.

Vous pouvez maintenant acheter le

Thé Red Rose

—Orange Pekoe—
a 38c. pour % livre

Hl n’a jamais éte offert & un prix si bas

Tl commence & se tenir debout. Nous
I'aimons beaucoup. J'en ai élevé dou-
ze, mais i1 me semble que celui-1a je
T’ai toujours eu. Nous ferons notre
possible pour I'élever chrétiennement
J'ose espérer que vous ne nous ou-
blierez pas dans vos bonnes priéres.”
(Comté de Bonaventure)

La charité porte avec elle ses ré-
compenses. —

“On- pensait que son voyage allait
la’ fatiguer; mais non, elle est arri-
vée bien “joyale”. On l'entend pas ;
c’est comme une grande personne.J
vous dis que c’est un beau désennui
pour nous que cette enfant. La cha-
rité n'est pas pour elle, c'est pour
nous autres. J’'ai été voir notre curé,
avec elle; il 'a bénie et m'a dit que

Qualité ~ STANDARD - Quality
POIS, Tamis 4, bte 2
PEAS, Sve 4, No. 2 tin
BLE D’INDE, bte No. 2
CORN, No. 2 tin ;
TOMATES, bte No. 214
TOMATOES tin No. 2Y;

THE

AN 05}‘

B S
CORNED SEEF m‘:*’." 25¢

Tea
marque jaune
Yellow Label

Bte 1 livre
14 1b. Box ____

,FROMAGE

Chateau ou
— or Velveeta —
CHEESE

17¢

Biscuits soda, pesés, 2 liv.
Bulk SODAS, 2 1bs
GRUAU roulé, 6 livres
Rolled OATS, 6 1bs

RIZ Blue Rose, 3 liv.
Blue Rose RICE, 3 lbs

VARI

lamelwrohed’mm::ér-
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LA PIERRE PHILOSOPHALE

Trente Tufanx
pour les Affaires du
Marchand-Détaillant

LA VITRINE
1. Que ton étalage soit propre. La
le client.

taux en or, aprés les multiples ten-
tatives d'une foule d'alchimistes, a
fini par étre sidéré le

Ayres. Tl est en somme prouvé que.
wmammmmmm

symoble d’aspirations N'a-

$0 ,onpmtobwnkdel'or
en Jes, il est

t-on pas dit “Le bien-étre
est la plerre des hu-
manitaires”’? Toutefols, sur ce point
ainsi que sur tant d'autres, la sclen-
ce moderne a dissipé une antique 1é-

vral, mals d'une fa¢on certaine. Mal-
heureusement, I'or qu'on produirait
ainsi serait tellement coQteux qu'il
ne servirait & rien au point de vue
1. Or, aux jours ou nous

gende. Les bons alchimdi - dont
les travaux, du reste, n'ont pas tou-
ctueux,

phore, etc — ces bonneés gens n'a-
valent pas si tort aprés tout, car, ré-| P!
t, des tré
que P'on peut fabriquer T'or. au mo-

vivons, fout ce qui n'est pas prati-
gue attire peu l'attention des mas-
ses. C'est ainsi que peut s’expliquer

avait été trouvé. I est imtéressant
de wnahta que si ot su:m avait

mais | poli.

€ rep
2. Change souvent ta vitrine. Le
passant ne s'arréte guére deux fois
devant le méme étalage, 10t~ le plus

3.N’£mitepuhwnou rTence, ¢
de la publicipé que tu lul fais.
4. Donne & tes étalages une note

|ieu & dintéressantes

1
Cehesuflesu—“" de ter-

microphomgwphies prises au eouhe »

re et celle sur l'éclipse du 31 aofit

proch furent illustrées par des
cartes; il est & remarquer que ces

'est | CATtes avainent été préparées par les

éléves: mentionnons lacel lule de sé-
wnkun qu.lusibientonoﬁonné.le

personnelle, mais sans étre
ne ne.

Dy quable par ses di-
lecu'h'sn 4 pieds
de diamétre,

5. N'épargne pas la lumié
ta meilleure vendeuse.

6. Que ton étalage plaise, non &
toi-méme, mais au public.

7. Ton étalage doit vendre, ceat
sa raison d'étre, & laquelle toutes les
autres considérations doivent étre su-
bordonnées.

8. Indique les prix dans ton étala-
ge, le client est' méfiant.

, C'est

ment ol nous écrivons, un chk
polonais se livre, sous le contrlle de
I'Ecole Centrale de Paris, & des ex-
périences.que 'on s’accorde & regar-
der comme trés bien fondées. D’
tre part, il y a déja quelque temps,
un savant frangais, M. Jolivet Cos-|
tadot, a donné une formule qui a été

6“ élly 8 ¢
elit

éméoomm&-dne en dépit du fait
que la découverte n'offre pas de meil-
leures possibilités, pour le moment,
que celle du diamant artificiel, qui
dabe déja de soixante-dix huit ans.
George Nestler Tricoche

je n'aurais pas de miséres & 1'élever.
Mon mari en est bien content; Il
I'aime encore plus que moi, si c'est
possible. Des fois i1 dit que sl vous
veniez' la chercher, vous seriez obli-
gées de l'emmener avac”
(Comté de ’l‘émheomta)

Voulez-vous des pré

PETITES ANNONCES

TABACS en FEUILLES

Les consommateurs de TABAC en
mmmael'mntet

d’avenir ?

“Il ‘est si fin et si gal qu'il ne peut
faire autrement que d’'égayer ses a-
lentours. Nous l'aimons, ce petit an-
ge, comme personne ne ‘saurait le di-
re. Il ‘est si bon! Il ne pleure pres-
que pas; et quand il pleure, ce qui
est bien rare, je crois que ce sont ses
dents, ses grosses dents qui poussent;
ce qui est bien dur pour un tout pe-
tit comme lui. Nous lavons pesé
deux fois dans l'espace de ce mois ;
il a engraissé de 2% livres. Il a benu-
coup changé. Je ne peux vous expri-
mer jbien nous

d’avoir ce cher enfant; la maison
semble bien remplie “auprés d'a-
vant”. On lui a pris une assurance
la semaine derniére.”
(Comté de Drummond)

Enfin, la préoccupation de I'hérita-
ge; on songe & 'adoption légale. —

“Pouvez-vous nous dire si on pour-
rait la faire entrer dans un régistre
pour qu'elle porterait notre nom si
elle venait & se marier; ou, si nous
venons & mourir, pour qu'elle soit
héritiére de notre bien. Comme nous
n'avons pas d'enfants & nous autres,
nous aimerions & lui assurer la pos-
session de tout ce que nous laisse-
rons” (Cette héritiére comptait
4 peine six mois.)

(Comté de Gaspé)

Tous ces témoignages sont absolu-
ment spontanés; ils jaillissent de
coeurs contents. »

Un foyer était vide; et maintenant
il déborde de gaieté. Un enfant était
abandonné; et maintenant il a de
bons parents. Jésus, dans son petit
pauvre, dans son petit délaissé, a été
miséricordieusement recueilli; 1 n’at
tend pas 'au deld pour récompenser
mais donne tout de suite des acomp-
tes de bonheur.

Veus rappelee vous ? ”

Tyal5ans

Eztrait du "Madawaska” 24 mad, 1017
r—————— £
Notes Locales v

—M. F.-X. Bélanger, agent général
des passagers du chemin de fer “Té-
miscouata était de pasage en ville,
mardi.

—M. Frank Bourgoin, gérant de la

isfaction en me P
tant de les fourndr. Jen'dquedn l;a-
bac de trés bonne qualité au bas
prix de 4 livres pour $1., 9 pour $2.,
et 20c la livre par lots de 25 livres,
port payé. Mentionnez Fort ou Doux.
Mathias ROY, Pled-du-Lac, Témis.,
P. Q.

1906-).n.0.-31 mars.

AGENTS DEMANDES
Plus de chémage si vous voulez étre
fctif. Devenez votre bourseols en
dant 160
ques. Profits de 100%. Nos agents réa
lisent $30.00 par semaine au début.
Ligne canadienne. Chaque famille
dép des pr it les no-
tres. Aucun risque. Proposition mer-
veilleuse. CIE FAMILEX, 4785 est,
Ste-Catherine; Montréal.
1849-6s-26 mai.
A LOUER

Logement de six appartements,
comprenant belle salle d ebain, et
pourvu de toutes les commodités dé-
sirables. A louer & partir du 18 mai.
S'adresser & John J. Lebel, 27, rue
Damours.

LISEZ ! LISEZ !
“ROMANS" “Livre National”
usagé, 8 pour $1.00, cinquante pour
1$5.00, un cent pour $9.00. Franco. Ca-
talogue. A “La Cité des Livres™, 4430
rue 8. Denis, Montréal.
jnof% avril 1982,

Je viens de recevoir un char de
que je ven-

ser & JEAN J. ROY, boulanger, Ed-
mundston, N. B.
1918-j.n.0.-21av.

A VENDRE

Bonne maison avec grange, et 35
Acresde terre, situés dans le village
deClair. Am'esbonnesoondiuvns

Antoinn S0UCY,
Madawaska, Maine.
1916-j.n.0.-21av,

(cau National&

. Ne tre pas simpl des
marchandises, mais I'AVANTAGE
que le client peut en retirer pour lul-l
méme; le client est égoiste.

10. Si tu veux décorer toi-méme ta
vitrine, fais-le, et n'écoute pas les
conseilleurs; sinon, laisse faire celui
qui y trayaille, sans lui donner de
conseils.

L'INTERIEUR DU MAGASIN

11. Que T'intérieur de ton magasin
soit en rapport avec le niveau de ta
clientéle; elle doit s’y trouver comme
chez elle.

12. Que ton magasin ait l'atmos-
phére de ton produit; on ne vend pas
des livres comme du saucisson.

13. Montre ta marchandise, c'est
la vue qui provogue le désir 'd’'ache-
ter.

Mrbge-mnmmetmtobletlu-
mineux.

Les .conférenciers se firent remar-
quer par leur clarté et par leur as-
surance. Quant aux expérimenta-
;eurs. nous p&rmebm-o-on declm

leur

“J'avais des
maux de téte
uiduraient
des heures et
meluinuient
'étais

AU PUBLIC

OUVERTURE d'une
Station de Service
GASOLINE & HUILE

Jour et Nuit
Aussi REPARATION des Autos,
Pneus: — Travail garanti et
et & bas prix.

Jos. P. CYR

(Ancien voyageur de Clark & Son)
ST-BASILE, N.-B.
Voisin de 'Hétel-Dieu

aussi sujette 3
laconstipa-
tionetaux
troubles ré-

faitea Fruit-a-t tives qui m'a fait du bien
atoutle systéme.” Mile1.G., Hull, P.Q.
Fruit-a-tives a une vertu iculiére.
Résultat des 15 années depart
d'un médecin célébre, il n'est
oonlondre avec leu pilules, lunlu,gbu
qui n’agissent que sur un ou
peut-8tre deux organes. Fruit-a-tives
stimule le fonctionnement naturel de
cinq organes vitaux, assurant ainsi
bonne santé. Emyezlc 25c. et 50c.

Fruit-a-tives

REND ET CONSERVE LA SANTE

14. Ne montre pas tropj.\in embar-
ras de richesse pourrait nuire.

15. Laisse & ton client de la place
pour circuler, il aime ses aises.

16. La propreté 4 'intérieur du ma-
gasin enest la meilleure recomman-
dation.

17. De l'ordre, p'est absolument de

r,

18. A l'intérieur aussi, éclaire au-
tant que tu pourras, afin que l'on
constate que ta marchandise ne
craint pas la lumiére.

19. Que l'aération de ton magasin
soit bonne, on n'achéte guére quand
I'atmosphére est suffocante.

20. Que ta porte s'ouvre & la moin-
dre pression, qu'elle soit une invita-
tion et non une défense d'entrer.

LA VENTE

21. Sois de ton temps. Plutét que
de suivre la mode, devance-la.

22. Que tes prix soient fixes et li-
siblement marqués. Celui qui accep-
te des marchandises reconnait qu'il
a tenté de tromper son client. ;

23. Connais ta marchandise et
fais-la connaitre & tes commis.

24. Le “service au client” commen-
ce par la courtoisie, il continue en
lui fournissant tous les renseigne-
ments nécessaires pour qu'il puisse
tirer ie plus de profits ou d'avantage
de l'article qu'il a acheté.

25. Ce que le client RECONNAIT
comme un service peut seul étre con-
sidéré comme tel, et non ce que tu
annonces comme en étant un.

26. Ne parle pas de tes “services”
au client, démontre-les efficacement.

27. Efforce-toi de toujours préve-
nir les désirs de ta clientéle.

28. Exige trois qualités essentielles
de ton personnel et de toi-méme: le
zéle d'un apétre, le dévouement d'un
domestique a l'ancienne mode est 1a
patience d'un ange.

29. C'est le client REGULIER et
assidu qui compte; ne compromet

TABAC A VENDRE

Bon Tabac & sacrifice: Rouge, Bel-
gique, Grand général, Comnecticut,
Petit Rouge, Tabac & cigares. Prix :
$12.00 le cent. Deuse livres expédiecs

échantiion sur réeeption de

Banque Royale de Bouctouch
d'accepter la gérance de la Banue

$1.75. Frais dlexpédition latssés & I'a-
heteur. Pour nfor écrire

Provinciale & Ed dst Nous ne

Adhémar 1

, St-Esprit, com-

doutons pas que l'on a
notre jeune concitoyen.

—iLa Session provinciale ouvre au-
Jourd’hui & Fredericton. L'hon. L. A.
Dugal et M. J. E. Michaud, MP.P.
sont partis hier midi.

—M. Auréle Bérubé vient d'étre
nommé impeeteur de la loi de pro-
hibiti dston et M. E-
piphane Lapoim’e pour le comté. 11
n'y a plus de licences dans la pro-
vince.

—Les travaux entrepris par la cie
Fraser procmssent & vue d'oeu Al
prés jours de
travail, un pont a été construit pour
le chemin de fer sur la rividre Mada-
waska. On espére gque dans un an,
1a fabrication du papier sera en plei-
ne opération & Edmundston.

—iLa Banque Provinciale commen-
cera bientdt la construction d'un
nouvel édifice prés du bureau d'enré-

sur 1%

5| Francois.

fiv.
Whole Soup PEAS, b -~ 20
. PRUNES gr. 40-50 size
e liv- — lh o b o o o e e
¢ ises,40 onc.
e 35

SAVON Lifebuoy, le morc. 08 }Z‘
Lifebuoy SOAP, per cake __
SAVONP. & G. 10 barres 40 ?‘
P & G SOAP, 10 bars for ___
NETTOYEUR Classic, bte 08 f‘ :
Classic CLEANSER, tin ___

8| AU COLLEGE ST-JOSEPH

¥ STy

)

i

SELde table sac 35 lv.  (1g #
Table SALT, 314 Ib. bag __.

Red
Clover

- Petite
Boite
Salmon Squat tin

21

grosse g
Boite
Tall tin

39c

1 liv.

JAMBONS PicNique, liv. ,
PicNic HAMS, per Ib

: Nauon-mde Prohibition”,

r, 1 b, tin

Gros JAMBONS, la liv,

Leg S, perdb ....ooa
.MOUTARDE - MUSTARD
Jolly Good, 34 oz jar—34 onc.

éOTl‘ Roulé, 1a liv.

AGE Rolls,lb-.__...

11¢
19¢

N tranche, lv.
it

19¢

& HARRIS

de feu Narcisse Marquis, rue St-

LES DEBATS BILINGUES

—La Bociété Buhgueatznusa.
séance annuelle & St-Joseph le 15,
Deux débats, 'un en francais, I'autre
en anglais formalent la partie prin-
cipale de cete séance.

—MM. A. P. Noel McLaughlin de
Bouctouche et Roy McDonald de St~
Jean, soutinrent d'abord la thése :

seoond dﬁlt était le suivant :
‘Canada should adopt a system of
La thése

té Montealm, P. Qué.
1927-518-28av.

A LOUER
nlmxmommndee.ppu

bredehh.hu.udme—sm-
si BUREAUX & louer & bas prix. Ba-
drm & Philippe MONETTE,

de lEglise, Bdmundston, N. B.
1938-jn.0.-5 mal.

AUTO A VENDRE
Buick “Master 8ix”, modéle 4 pas-
sagers, en trés bonne condition, &
vendre & bas prix. S'adresser & Thad-
dée D. HEBERT, Edmundston, N.-B.
1942-3fs-12mal.

: AVIS

enfants, vu qu'ils refusen®
Daté ce 30iéme jour d'avril 1032
DAMASE J. PELLETTER
Lac-Baker, N. B.
CAMION A VENDRE .
Camion Chevrolet 1930, capa-

ey

B S RO VY BT s

. bas l'avenir de ton affaire par des

gains momentanés.

30. Et n'oublie pas que le client
c'est le Bon Dieu pour toi et que tu
ne saurais exister sans lui !

Mais, surtout, ANNONCE, si tu
veux prospérer et faire des $.

Le Journal ne peut parler, mais tu
peux lui faire dire tout ce que tu
veux: sache en tirer profit !

“Les Affaires”

Collége Ste-Anne
Church Point, N. E.

Les officiers du ‘Ville d'Ys’ au collége

Jeudi aprés-midi le 19 courant une
séance scientifique a été donnée par
les éléves du collége Sainte-Anne de
Church Point. Cette séance avait été
préparée surtout pour les parents des
éléves mais les circonstances y con-
duisirent plusieurs personnages dis-
tingués: le Commandant et des of-
ficiers du “Ville d'Ys”, bdteau de
guerre francais de passage dans Ja
baie Ste-Marie, les organisateurs de
la société 1'Assomption actuellement
en tournée dans le sud-ouest de 12
Nouvelle-Ecosse, les membres du
clergé des environs, des députés, a-
vocats, médecins, hommes de pro-
fession qui avaient recu destinvita-
tions spéciales pour assister & cetbe

nouveau genre. Ces séances
qui se donnent parfois dans les gran-
des universités américaines sont trés
rares au Canada.

Les expérierices eurent lieu sur le
théétre transformé en laboratoire
pour l'occasion.

La premiére série d'expériences de
chimie permit aux spectateurs d'ob-
server dans l‘obscuﬂté les ﬂunmes
da alé - Pe Ma

Alumi Zine, Ph
etc., en tout 10 expériences. Dans une
deuxidme série, les Philosophes illus-
tr&cm surtout les phénomeénes de
et de neutra les
tests et I'instabilité de quelques com-

.| Posés — ou mélanges chimiques. La

réduction de l'oxyde de fer en fer
pur émerveilla la’ssistance: la plu-
p-nnee:mmmw'uhnducﬂe

O

Assurance financiére pour la

Capital autorisé

Trésorier: Alphonse Tardif.

Repré. ]

Captital souscrit et payé

g Corporation de Prét et Revenu

formation d'un ocapital.

Edifice Quebec Power—Chambre 307—Québee

$ 100,000.00
68,000.00

Le meilleur encouragemen: offert & 'Epargne, par des fermes
de Placemeats variés. Préts & long terme, avee facilité
sement; intérét aussi bas que 3 powr cemt I'
montant du placement; capital fourni deux fols plm 0t que tou-
te autre combinaison de mutualité fi Pas de
d’'argent, pas de risque de perte.

Prospectus envuyé sur demande

Président: Charles Auger, secrétaire: De la Bruidre Fertier
Vice-Président: Fortunat Gingras: aviseur légal: H.-Psul Drouin

de remmbeur -
. on préte 4 fels le

Tél 87-1,

B dst: N. B.

19 Rue Bernier,
Heures de Bureau:

6 a 8 hres du soir

CARACTERISTIQUES AVANCEES..oU/’

Mais le Chevrolet Vous Donne Aussi un

DESSIN EPROUVE

NATURELLEMENT vous voulez les nouveaux
perfectionnements dans I'auto que vous
achetez aujourd’hui—changement de vitesses facile
—roulement libre—performance plus puissante et
g]lus souple—de meilleures gualités de roulement!
ous avez tout cela dans le Chevrolet Six—et de
plm, une construction épmmee Cest pour cette
raison que “le transport économique” du type
Chevrolet est plus agr&ble et plus satisfaisant.
Chevrolet est le moins cher des autos du marché
ui réunissent les avantages du Chan t Syncro-
g(esh et du Roulememghbre' Le g-::ve:olet vous
donne des allures faciles, et plus de puissance pour
Vaccélération, quand vous en avez le plus besoin.
Le moteur Chevrolet est monté sur d’épais blocs de
aoutchouc, utilisant la méthode la plus moderne
qui sm:foul prévenir la vibration de la carrosserie,
des garde-boue et des portes! Dans le domaine des
bas prix, Chevrolet est le seul & vous offrir le
spaciosité extra et le style de la carrosserie Fisher!
Et la construction équilibrée du Chevrolet six cylin-
dres — aussi bien que toute autre partie vitale de
P'auto—a été éprouvée et jugée sire par plus de
2,000,000 de propnemrcs, au cours de billions de
milles de service! Hy a déa longtemps que
Chevrolet se fit le pionnier du moteur six cylindres
dansledommnedesbaspnx, ue ce type de
moteur donne un parfait équilibre de souplesse et
d’économie.
Rien de moins que six cyl ne peut d Ia
souplesse multicylindres — et avec plus de Six il
fau rait sacrifier I’économie. Clest un fait le
Chevrolet Six coiite moins cher de gazoline, d’huile
et dentretien que w'importe quel autre auto de di-

Votre auto actuel suffira probablcmentP;u couvrir le

ier versement et vous pouvez finir de payer
E mce,fncxlemcnt,aumundeplmeursms.

EY

EDMUNDSTON MOTORS
e Canada




