
LE PRIX COURANT

Li',il It'" a queii :ix heunres lit- travail

patjur.
Né' dlites ptar tout ce' que VOUS savez det

1 ;-ti rani' vile.
sell'~ iulnielit ce qui e-st nécessaire

la)1>1 itnit' unei demîande d'assurance.
Ni' ilnniwâ pas â un lionîni1e le tenlîs

i'li.ii't '(it n m'intéresse lias''. li-

tirî'.sq/ lé' avat qu'il s'en rende comie.
Ni, lî i 'ni ex pas ptienc<e. ou 1>1ien vous

(Ji -iir' l' argent.
etomuîbez pas decs nues. si unt boîî11îo1'

Ntits dt'uîanti e h taux (le ptrime (lune as-

'Il <ici' ldé$t.(lI Traitez t'affaire

ils«agissaiit (le $5,0It)0.
Ne vous aIttendo'z pas à ce que touts les;

htîtw iwis repotussent votre proposition.
Ne- quitt'z lias votre travail dans l'a-

prc's-niili avant d'avoir vu un ou deux

ilîitlmlut'S de plus.

Ni' mianqunez lias de faire une bonne-

impiiressiomn sur chaque homme à qui v'ous

paîriez. queilqu(e dléfavorable qu'il vous

soitý

iLa il igenct.e t-st la nière de tout suc

cê S. Quelques agents d'assurance n'onît

tamnais île chance, lis connaissent à la

1-ecitlles termes d'assurance, mals
lit finît jamiais beaucoup d'affaires. Ils

t- figurent qu'ils travaillent. Ils sont as-
st-z c-ompîétents ptour remplir la p)osition
(Iii se'conîd vice-pîrésident de n'importe
queîlle' compi ~agnie, et saisiraient prompte-
miii unie place' de $25 par semaine. Le

rtit: vtt îliils sont ptaresseux sans le sa-
Nimr Ilis sont toujours occupés A se pîré-

partr pouir obtenir le succès, niais ils ne
1vélississentî jamais. lis dressent d'une

m<anière inifatigable des pîlans de ce qu'ils
ditu faire et ne font jamais rien. Il
i t tir miantque île la diligence.

I ttaîutoult d'agents travaillent à leur Iju-

puare jusqu'à 11.30, préparent avec soin
unie liste île nomîs. La première personne
t-st abîsente, la seconde a dépassé l'âge, la
trotisièmie est tîn risque médiocre ou ne
croît pias e'n l'assurance.

L~a jo'îrnè6e est puerdue.
C'e n'est lias de cette manière qu'on

fait les affaires. Pourquoi ces trois lier-
sotnnes Inscrites sur la liste seraient-elles
mteileures A voir (lue trois autres? Y a-t-
il avanîtage- à parler à un homme àI qui

Nous avez été présenté plutôt qu'à dil,
hommes dont v'ous n'avez jamais entendit
ptarler avant d'avoir vu leur noîm sur lit
piorte? Ce n'est pîas Il une nmanière île
faire les affaires.

CIE D'ASSURANCE MUTUELLE DU
COMMERCE CONTRE L'INCENDIE

Bartée 1prliopel : liI rat GIROUARD. SuImyscImIb.
Actif dépassant ero00.00 co

cette. Complne nhUmm$. que des risques nommer-
eux. et op ir sur des basss etrlottment mutuelles.

Ceet pourquoi tous les marchands et nommerçante de
"eProvince doivent bénéficier de ses avantages.

T A. ST.GERVAIN. Sec.-Illrant

Les personnes répondant aux annon-

ceurs voudront bien mentionner qu'elles

ont vu leur annonce dans té LF PRIX

COURANT."

"LA PREVOYANCE"
COMPAGNIE D'ASSURANCE

Acoidents et Me ladies. Brio de Glaces.
Garanties de Contrats

et Cautionnements.
Responsabilité de Patronts.

J. C. GAGNE, Gérant Général
160. rue !;t-Jacques MONTREAL

-Un marchand n'a absolument rien à
faire avec un procès, quel qu'il soit. Les

seuls qui tirent profit des procès sont les

avocats.

POUR F;QUOI

DOIT-ON ASSUR=E SA VIE DANS

le PARCE Se, taux sont ausiavant
QUE eu quecexde n'im.porte

qe maie.
2o PARCE Sesoce ontlusibérales

QUE que c=eesde nimpote qu
le compagnie.

3o PARCE Ses garantes sont q iu
QUE res r =ag nralité éd'ce1es

(Tsautres compagnies.
4o PARCE La saie&e et l'expérience de

QUE sadIiZt on sont une garantie
de =sur àpour les ann*ées
utures.

50 PARCE Par dessus tout, elle est une
QUE compagnie canadtienne fron-.

,Lai et que ses capitaux res-
.~an la rovince de Qu-

bec pour le bnéficeile.niôtres

Siège social: 7 PLACE D'ARMES,

Tout jeune vendeur del Journaux ýi
lîgent vous (lira la manière de vendr.
journaux "Offrez les à tout pîassant

piersonne ne passe, allez à la reclîi-

des acheteurs." Voilà tout ce qu'il
faire pour vendre de l'assurance-vit'

Allez voir des centaines dle not.

piersonnes chaque scemaine, et v-ou,
ptouvez manquer d'*obteniir des résli.
La loi des pourcentages n'a las ~
)tient d'effet dlans les tables de iiort:i'i*
-elle s'applique .1 lat sollicitation.

Fermez votre pupitre, ne peszl;
une douzaine de choses à taire d'ail,
ces choses peuvent attendre et étre fai-

après les heures d'affaires. Débutez
une rue quelconque--l'une est tout aui
bonne (lue l'autre.

Allez voir les hommes qui gagnent ri

l'argent, dites-leur: "Je m'appelle 1 i
Tel, je représente telle compagnie (i-
surance sur la vie. Je peux vous noi,

trer quelque chose de très Intéressant'-i
fait d'assurance." Soyez convaincu. Fs'
lez bref. Parlez à voix basse Ayez i.o
titude importante d'un homme qui est
nu pour faire une affaire Importante

Essayez cela avec une centaine d'boii
mies, le piremier jour. Voua commencur-
sans doute à vous décourager après qîî,'
ques entrevues, c'est dans la nature li
niaine; secouez ce découragement et cni
tinuez votre tournée, l'air souriant ln
gnez la bonne humeur à un esprit lil-
trieux.

L'homme qui si- relève plus fort ali-*
chaque chute gagne la lutte.

Attendez-vous à pouvoir parler à ti,

lue homme que vdus allez voir. Prou' i

en note la date de sa naissance. Pren''
des renseignements sur son assuran-
Une assurance peut arriver bientru
échéance et v'ous pouvez la renouvoi,
Soyez convaincant soyez homme d'af:
res: cet homme considérera que le teni
est aussi précieux pour vous que pour:1
Remplissez la demande d'assurance, ni.ý
ne lui demandez pas de la signer-Wrt
lui de le faire.

Remboursez-vous réellement l'arger
avec plaisir, quand un client le demande'
Tenez-vous votre magasin d'une propre
t6 scrupuleuse? Est-il brillant, éclairc.
aéré et est-ce un endroit plus agréabc
pour y faire des achats que la moyefrr
des autres magasins? S'il en est ainsý
tappelez-le au public de temps à autre.
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L ES Débits d'u~ne Compagnie d'Assurance Industrielle forment UNE MINE NON DÉVE-:
LOPPEE pour l'ASSURANCE ORDINAIRE. Notre Contrat à Salaire et à Comamission:
offre des occasionss exceptionnelles aux hommes qui peuvent faire à la fois de l'Assurance 0

Industrielle et Ordinaire.

THE UNION LIFE ASSURANCE COMi\PANY;
Bureau Princ pal: EDIFICE UNION LIFE, TORONTO. 47 Succursales au Canada, de Vancouver à Halifax. été

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURAN4T"
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