'approche du SDC

P R Le SDC dispose d'un réseau de contacts sans pareil dans le monde entier.

Et c'est au Canada que ce réseau prend sa source.

Les délégués commerciaux des bureaux régionaux au Canada peuvent vous
aider & réussir sur les marchés mondiaux. En communiquant avec eux, non
e -seulement wous accéderez a leur expertise et & un éventail de ressources mais
ils ou elles pourront vous mettre en liaison avec les organismes provinciaux et
territoriaux de promotion du commerce international qui font partie du Réseau

commercial régional. Tous ces professionnels semploient & assurer le succés

des entreprises canadiennes sur la scéne internationale.

Alors que les délégués commerciaux a |'étranger peuvent vous aider en vous
fournissant des renseignements de terrain et 'accés aux contacts 4 'étranger,
il est important d'entretenir une relation continue avec un délégué commercial
de votre région afin de maximiser votre potentiel de croissance mondiale. Le
délégué commercial pourra ainsi mieux se familiariser avec vos activités et, si
possible, venir vous rencontrer et visiter vos installations. Ainsi, lorsque viendra
le moment d'identifier un fournisseur canadien de produits et services pour
des acheteurs étrangers ou encore d'informer les entreprises et les institutions
canadiennes des débouchés sur les marchés mondiaux, c'est 4 votre organisation

et a son potentiel que les délégués commerciaux penseront.
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