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L Furniture Fair (ICFF), qui s'est
tenue & New York en mai 2003,

est une manifestation commerciale annuelle
et une vitrine internationale du design qui
vise le marché du meuble contemporain
haut de gamme. Cefte foire internationale
du meuble contemporain a attiré quelque
17 000 visiteurs cette année, dont des con-
cepteurs, des fabricants et des détaillants.

Le consulat général du Canada & New
York a contribué & accroitre le nombre
de visiteurs & I'lCFF — particuliérement
le nombre de visiteurs canadiens — par
I'intermédiaire de sa mission Exportation
voir page 5 — La mission
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succes

les participants de la mission Exporfation aux EU. :
(debout, de gauche & droite) Nadé Nixon, Nadé;
Julie Hing; Marie-Josée Salvas, Kidss & Co.; (assis, de
gauche a droite) F. Javier Espinal, K.I.+ Co.; Jeffrey
Crossman, consulat général du Canada & New York;
Tara Walker, Plastic Buddha Design; Omer Arbel,
some; Danielle Prpich, Ontario Exports; et Michael
O’Byrne, Centre international de commerce d Toronto.

De Magog jusqu’aux marchés mondiaux
L'expérience réussie d’une
entreprise gagnante

Lorsque, d la fin des années 1980, les
affaires allaient lentement pour la société
H. Fontaine Ltée, fabricant de vannes
de contréle de I'eau de la petite collecti-
vité de Magog, dans les Cantons de I'Est
(Québec), le chef de la direction, André
Fontaine, a décidé de faire le grand saut
et de se lancer a la recherche de marchés
d'exportation aux Etats-Unis.

La société, fondée en 1964 par son pere,
Henri, avait une nouvelle usine sous-utilisée
dont |'effectif de 40 personnes diminuait.
De plus, la société a dd composer avec un
changement de gouvernement au Québec,
qui a entrainé des réductions dans les
projets environnementaux. M. Fontaine
est donc parti vendre les produits de sa
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