Mission au Mexique _....u.

® Parmi nos 15 principaux marchés d'ex-
portation en 2001, le Mexique avait
affiché la plus forte croissance — 20 %
en 2001 — et ¢'était notre principal
marché d'exportation en Amérique
latine (Statistique Canada).

® Le Canada est le deuxiéme plus
important marché d’exportation du
Mexique.

® Pour le Mexique, le Canada est le
troisiéme plus important pays pour les
investissements directs (Ministére de
I'économie du Mexique).

® Pour le Canada, le Mexique est le
quatriéme plus important marché
d'exportation (INEGI, bureau de la
statistique du Mexique).

® le volume des échanges commerciaux
du Canada avec le Mexique se classe
au cinquiéme rang, derriére les Etats-
Unis, le Japon, la Chine et le Royaume-
Uni. (Statistique Canada et I'INEGI).

Une carte postale économique
Le Mexique s'est distingué des autres écono-
mies en développement, en particulier de
celles d’Amérique latine, en continuant

d'afficher des valeurs solides pour les indices
économiques de base. L'inflation et les autres
variables financiéres désormais maitrisées,
le Mexique est devenu un marché a crois-
sance réguliére et mire possédant une bonne
crédibilité économique — son taux d'infla-
tion est de 4,5 % et il a une notation finan-
ciére de risque faible (investment grade)
de Standard & Poor.
Quant a la croissance économique en
2002, c'est un climat d'optimisme qui pré-
vaut — nettement associé a la perspective
d'une reprise économique aux Etats-Unis.
Le peso mexicain est demeuré fort et stable,
les taux d'intérét ont baissé et le gouverne-
ment mexicain continue d'appliquer une
polifique budgétaire saine.
Les excellents débouchés qui s’ouvrent au
Mexique reflétent cet optimisme :
¢ matériel et technologies de
télécommunications;
® logiciel sur l'internet et autres
technologies de I'information;

® matériel et services de sécurité;

¢ technologies relatives & |'environnement
et au changement climatique;
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® transports de surface, aéroports et autres
projets d’immobilisations;
® produits agroalimentaires.
Des rapports détaillés sur les débouchés
commerciaux paraitront dans les prochains
numéros de CanadExport.

La route du succés

La mission donnera le moyen d'accéder a
ces débouchés, et a |'exportation vers un
marché mexicain en plein développement.
Le vaste programme d'activités comprendra
des séances d'information sur les débouchés
actuels et futurs, des conseils sur la maniére
de faire des affaires au Mexique et des liens
vers des sources d'aide a |'exportation.

De méme, il y aura dans les deux villes
des ateliers qui feront connaitre les capacités
canadiennes dans chaque secteur et permet-
tront de présenter a des clients et parte-
naires mexicains les participants & la mission.
M. Pettigrew offrira aussi plusieurs réceptions
officielles qui permettront aux exportateurs
canadiens de faire du réseautage.

Pour plus de renseignements,
communiquer avec la Direction d'Equipe
Canada, MAECI, 18l. : (613) 944-2520,
téléc. : (613) 996-3406, courriel :
team-equipecanada@msn.com
internet : www.tcm-mec.gc.ca %

Salon Aid & Trade New York

New York — 19 et 20 juin 2002 — Le
salon International Aid & Trade New
York 2002 (IA&TNY2002) (www.
aidandtrade.com), qui en est maintenant
4 sa froisiéme année de réussite, sera une
fois de plus un forum ob les fournisseurs du
marché des secours d'urgence et du marché
de |'aide au développement pourront
rencontrer le personnel d'approvisionnement
et le personnel des opérations des princi-
paux organismes internationaux d'aide
humanitaire pour parler des débouchés
commerciaux associés & la fourniture de
secours. Le salon IA&TNY2002 est
I'exposition-conférence la plus importante
dans le monde sur |'approvisionnement
dans le domaine des secours d'urgence et
de I'aide au développement.
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De plus en plus de gouvernements et d'or-
ganisations établissent des politiques pour
favoriser I'achat de produits qui ne nuisent
pas & |'environnement. Le théme du salon —
« Environmentally Responsible Procurement »
(ERP), c'estadire I'approvisionnement respec-
tueux de I'environnement (ARE) — est donc
congu pour attirer de nombreux gestionnaires
des achats et gestionnaires de projets de
I'ONU, d'organisations non gouvernementales
(ONG) et d'organismes gouvernementaux.
Outre I'ARE, il y a d'autres questions au pro-
gramme du salon IA&TNY 2002 : secours
d'urgence et aide au développement,
opérations de maintien de la paix et Tl.

Dans le cadre de colloques « Doing Busi-
ness with the International Aid Community »,
il y aura des représentants d'organismes de

I'ONU, d'institutions financiéres internationales
et d'ONG qui parleront de la maniére de
réussir des opérations de commercialisation de
biens et services destinés a leurs organismes.
L'exposition présentera des produits res-
pectueux de |'environnement et autres achetés
par des organismes d'aide humanitaire et
par des organismes gouvernementaux. Cette
année, le Canada sera officiellement repré-
senté par un stand d'Equipe Canada.
Pour renseignements sur le stand
d'Equipe Canada, joindre Mme Alexandra
Wood, directrice adjointe, section IFl,
Direction du financement & |’exportation,
MAEC, tél. : (613) 944-0910, courriel :
alexandra.wood@dfait-maeci.gc.ca
infernet : wwwiinfoexport.ge.ca/ifinet ¥
(On trouvera la version intégrale de cet article
& www.infoexport.gc.ca/canadexport
puis cliquer sur la rubrique « Foires et missions

commerciales ».)

FOIRES ET MISSIONGE GO

Prét au décollage a Doubai

Dousai, EMIRATS ARABES UNIS — 3-5 juin
2002 — La rapidité avec laquelle I'expansion
et le développement des aéroports ont été
réalisés un peu parfout au Moyen-Orient
pour relever les défis posés par la sécurité
et la sireté aéroportuaires en ce nouveau
millénaire a créé d'excellents débouchés
dans la construction d’aérogares, de halls
et de pistes répondant aux plus hautes normes
internationales. Le consulat du Canada &
Doubai invite les entreprises canadiennes &
venir explorer ces débouchés au salon
Airport Build & Supply Exhibition
(www.theairportshow.com), ol le
Canada a réservé |'espace voulu pour
I'aménagement d'un pavillon national.

Securité au Pérou

Lima, PErou — 20-22 juin 2002 — La 7¢
édition du salon international des services
et des équipements factiques et de sécurité
Seguritec 2002 (www.thaiscorp.com/
seguritec/english.htm) attirera des visi-
teurs de |'’Amérique latine et des Caraibes,
qui viendront prendre connaissance des
développements technologiques les plus
récents dans le domaine de la sécurité et
de la soreté. Les participants auront également
la possibilité de prendre part @ un colloque
technique et & un programme d‘ateliers.
Pour plus d’information, communi-
quer avec M. Mark Strasser, délégué com-
mercial, ambassade du Canada & Lima,
tél. : (011-511) 444-4015, téléc. :
(011-511) 444-4347, courriel :
mark.strasser@dfait-maeci.gc.ca ¥

IFlnet est votre porte d'accés internet aux aclivités
d'approvisionnement financées par les Institutions
financiéres internationales (IFl) et les organismes
de 'ONU.
wwwi.infoexport.gc.ca/ifinet/menu-f.asp

Dans le plan consistant  faire de |'aéro-
port international de Doubaii 'une des grandes
plaques tournantes aéroportuaires au monde,
la phase 1, évaluée a 2,5 milliards de dollars
américains, concerne la construction de halls
et d'aérogares, tandis que la phase 2 engage
I'aménagement d'une immense aérogare
de fret. Les Emirats d’Abou Dhabi et de
Foudjairah prévoient également agrandir
leurs installations aéroportuaires, au coit
de 500 et de 50 millions de dollars
américains respectivement.

Cette année, le salon accueillera les auto-

rités aéroporfuaires d'autres pays (Egypte,
Koweit, Oman et Qatar notamment) qui sont
en frain d'enfreprendre des projefs d’expansion
semblables de plusieurs millions de dollars.
Pour détails sur le profil des exposants,
cliquer sur www.theairportshow.com
Pour plus de renseignements, com-
muniquer avec Mme Sanam Shahani, agente
commerciale, consulat du Canada & Doubai,
tl. : (011-971-4) 352-1717, téléc. :
(011-971-4) 351-7722, courriel :
sanam.shahani@ dfait-maeci.gc.ca
internet : wwwi.infoexport.gc.ca/ae ¥

Mission commerciale @ Washington
Environnement et efficacité énergétique

WasHINGTON (D.C.) — 57 juin 2002 — Le World Trade Centre Montréal (www.
wicmontreal.com/wbenv) et Equipe Canada inc (http://exportsource.gc.ca/
heading_e.cfm?HDG_ID=57) ont le plaisir d'inviter les organismes gouvernementaux
et non gouvernementaux ceuvrant dans le secteur de I'environnement et de |'efficacité
énergétique & participer & une mission commerciale auprés de la Banque mondiale (BM)
[www.worldbank.com] et de la Banque interamércaine de développement (BID)

[www.iadb.org].

Cette mission doit présenter les participants aux spécialistes sectoriels et aux hauts représen-
tants canadiens en poste & ces deux banques, qui leur expliqueront le fonctionnement des
banques multilatérales de développement et leurs critéres d'adjudication des confrats, et leur
montreront comment ils peuvent, en tant que Canadiens, tirer parti des 35 milliards de dollars
américains que le Canada investit chaque année dans les projets internationaux.

Pour plus de renseignements, communiquer avec M Elise Laferriére, WTC Monfréal,

16l.: (514) 849-3593 / 1 (877) 590-4040, courriel : elaferriere@wicmontreal.com ¥ |

Feu vert sur I'lle d’Emeraude pour les entreprises ontariennes

l}

Salon-conférence DBI 2002 en Irlande

NEWRY ET DUNDALK, IRLANDE — 24-31 mai
2002 — le salon<onférence Do Business in
Ireland (DBI) (www.businesstoireland.
com) invite les entreprises du Nord de
I'Ontario & explorer I'lllande — porte d'accés
au marché européen de 360 millions d'ha-
bitants — et marché d’Europe qui connait &
I'heure actuelle la plus vigoureuse croissance.
Les enfreprises iflandaises envisagent déja
de nouer des relations avec le milieu des
affaires ontarien. Les séances de réseautage-
jumelage, les colloques d'information et les

activités sociales prévues a DBI 2002 vont
sans aucun doute permettre de renforcer le
pont commercial établi entre ces deux parties.
Pour plus de renseignements ou
de précisions sur la participation, commu-
niquer avec M. Sean Madill, agent de
développement, Sault Ste. Marie Economic
Development Corporation (SSMEDC),
tél. : (705) 759-5431 ou 1-800-565-
4507, téléc. : (705) 759-2185, courriel :
s.madill@ssmedc.ca %

Pour plus de détails sur les événements ci-dessus, voir canadexport en direct @ www.infoexport.gc.ca/canadexport puis cliquer sur la rubrique

« Foires et missions commerciales ».




