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médiatement des commandes.
12,61o. Pommes.-Un marchand d'East

London, S.-A., cherche à entrer en rela-
tions avec des expéditeurs et produc-
teurs canadiens. Donnerait immédiate-
ment des commandes.

12,611. Pommes. - Une maison de
fruiterie de Salisbury est prêtç à donner
une commande de 6o boites de bonnes
pommes rouges dures. Demande cor-
respondance et cotes immédiatement-

12,612. Planches à laver. - Une mai-
son de Durban demande de la corres-
pondance "re" planches à laver, à surfa-
ces bois et zinc.

12,613. Papier d'emballage.-Une mai-
son de Durban, tenant de grandes quan-
tités de papier d'emballage, est prête à
acheter des articles canadiens au même
prix ou à un prix plus avantageux.
Echantillons au Bureau du Commerce et
du Travail, Ottawa.

12,614. Sacs en papier. - Une maison
de Durban, tenant de grandes quantités
de sacs de papier, est prête à acheter des
articles faits au Canada, au même prix
ou à un prix plus avantageux. Echan-
tillons au Bureau du Commerce, Ottawa.

12,615. Papier d'emballage.-Une mai-
son de gros de Durban demande des
échantillons et prix de papier d'embal-
lage canadien.

12,616. Sacs en papier. - Une maison
de Durban demande des échantillons et
prix de sacs en papier.

12,617. Balais. - Une maison de Dur-
ban achèterait des balais canadiens.

12,618. Brosserie. - Catalogues, cotes
et échantillons demandés. Prix cotés
c.i.f. Durban.

12,619. Chaises. - Catalogues et cotes
sur chaises bon marché c. i. f. Durban.

12,620. Bureaux-secrétaires. - Détails
demandés par maison de Durban.

12.621. Ameublement. - Une maison
de Durban achèterait environ 150 bu-
reaux par mois.

12,62.2. Lavabos. - Cotes demandées
par maison de Durban.

12,623. Tables. - Cotes demondées par
maison, de Durban, tables à bon marché.

12,624. Papier d'emballage.-Une mai-
son de Durban demande des échantillons
et cotes sur papier d'emballage.

12625. Sacs en papier. - Une maison
de Durban demande des échantillons et
cotes sur sacs en papier.

12,626. Articles en bois. - Une maison
de Durban est prête à acheter toutes
sortes d'articles en bois.

12,627. Barattes. - Catalogues et prix
demandés par une maison de Durban.

12,628. Manches. - Echantillons de
manches à balai, d'une longueur d'envi-
ron io pouces, et cotes demandées pour
manches de iýj et 50 pouces de long, par
une maison de Durban.

12,629. Sacs en papier. - Cotes et
échantillons demandés par maison de
Durban.

12,630. Papier d'emballage.-Une mai-
son de Durban demande des échantillons
et cotes.

12,631. Tables. - Une maison de Dur-
ban demande des catalogues et prix pour
tables à rallonges, de 6, 8, 1o pieds.

12,632. Ameublement.-Une maison de
Durban demande des cotes et catalogues.

12,633. Morue. - Une maison de Pa-
nama aimerait à entrer en correspondan-
ce avec des exportateurs canadiens.

12,634. Huile, graisse, suif.-Une vieil-
le maison de Hambourg, Allemagne, est
prête à acheter à des maisons canadien-
nes. Echangerait correspondance.

12,635. Fruits en conserves, homards

en conserves, saumon, etc. - Une mai-
son d'importation de Hambourg désire
représenter des maisons d'exportation
canadiennes.

12,636. Farine. - Une maison de Ham-
bourg, bien recommandée, est prête à
représenter des minoteries canadiennes
fiables, pouvant prendre des contrats d'au
moins îo,ooo sacs (i,ooo tonnes) de fa-
rine de haute qualité, d'un seul coup.
Bonnes références de banques.

12,637. Fibres de coco, fils, etc. - Une
maison de Hambourg demande à entrer
en communications avec des manufac
tures canadiennes.

12,638. Cuivre, nickel, zinc, etc., mine-
rais et résidus. - Une maison d'importa-
tion et d'exportation de Hambourg achè-
te régulièrement; elle voudrait aussi
nommer un représentant au Canada pour
la vente des métaux et produits chimi-
ques utilisés dans les métallurgies.

12,639. Boeuf en barils, porcs, viandes
en conserves. - Une maison de Ham-
bourg, Allemagne, achète constamment.

12,640. Pommes évaporées.-Une mai-
son de Hambourg, Allemagne, désire en-
trer en relations avec des producteurs
canadiens de premier ordre.

12,641. Dormants. - Une maison de
Londres, qui importe des dormants pour
voies ferrées, aimerait à recevoir des
offres de manufacturiers canadiens.

12,642. Agent. - Une maison anglaise
désire nommer un agent à Toronto et à
Montréal pour la vente de ses dentelles
de Nottingham.

12.643. Minerais. - Une maison de
Bristol désire importer des minerais du
Canada.

12,644. Oxyde de cobalt et arsenic gris.
-Une manufacture de Londres achète-
rait de producteurs canadiens.

12,645. Agence en France. - Un mon-
sieur de Marseille, ayant des intérêts
dans le commerce d'importation et d'ex-
portation avec divers pays, désire repré-
senter des exportateurs canadiens, com-
me agent ou à commission, pour toutes
sortes d'article: machines, produits ali-
nientaires, produits manufacturés, provi-
sions, grains, etc. Il a aussi des relations
commerciales avec l'Algérie, la Tunisie,
le Maroc, l'Espagne, l'Italie et l'Egypte.

12,646. Agence au Royaume-Uni.-Un
correspondant de Liverpool est prêt à
entrer en communications avec des ma-
nufacturiers canadiens désirant nommer

des agents de ventes au Royaume-Uni.
12,647. Bottes en peau d'élan. - Une

maison du Sud-Africain désire entrer e -
relations avec des manufacturiers cana'
diens de bottes en peau d'élan.

12,648. Agence à Hambourg.-Un im-
portateur et exportateur de Hambourg
désire entrer en communications avec
des maisons canadiennes désirant faire
des affaires avec l'Allemagne.

12,649. Un manufacturier belge de poi-
vre blanc préparé désire ouvrir des rela-
tions commerciales avec des acheteurs
canadiens.

12.650. Corirfdon. - Un marchand au-
trichien cherche des approvisionnements
de corindon et désire entrer en relations
avec des producteurs et expéditeurs ca-
nadiens.

12,651. Bois de peuplier pour galoches.
- Une maison de Rotterdam, Hollande,
désire entrer en relations avec des mai-
sons canadiennes pouvant lui fournir du
bois de peuplier pour sabots. Elle désire
de oo à i.ooo mètres cubes de ce bois
en longueurs d'environ 4 à 6 mètres et
d'une circonférence d'au moins 76 cm.
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Cet Almanaoh oomprendra trois parties:-

ière-Almanach Alphabatique de toutes les Villes, Petites Villes et Villages de la Province,
donnant le urs de scriptions ainsi que les renseignements complets, commerciaux et profession-
nels.

2ème-Almanach Commercial Classifié, dans lequel tous les commerçants et professionnels
de la Province sont clessifies suivant les categories qui leur conviennent. C'est là une caractéris-
tique capitale du livre et ces reneeignements, complets comme nous les donnons, ne peuvent
être t ouvés dans aucun antre livre publié actuellement.

3ëme -Almanach contenant des renseignements utiles divers, y compris les listes des
Bureaux du Gouvernement, des Of ficiers Légaux, Judiciaires et duComté.
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