LA FERMETURE A BONNE
HEUR
~

(&

[.es Pharmaciens de ia iVIUle de Mont-
(eal ont eu, ces jours derniers, une entre
Premier Mi-

nistre de la Provinee pour lui demande:

ne avec Sir Lomer Gouin,

damender la Lol reglementant e Com
merce de Pharmacie, de manidre & ne pas
ctre incommodés par le reéglement muni
cipal de la Ville de Montréal, qui les obli-
ve A fermer leurs Gtablissements Tes mer
credis et jeudis de chaque semaine

Ce reglement municipal qui empeche les

marchands de faire affaires quand leurs

ciients ont bescin de leurs services est
certes arbitraire ot nous espérons  que
Pifon Premier Ministre saura rendre jus-

tiee aux Pharmaciens

LE COMMERCE CANADIEN AVEC LA
GRANDE-BRETAGNE

L. rapport annuel de Lord Strathceona,
Commissaire Canadien & Londres,
d'é¢tre publié. 11 des chif
res trés intéressants concernant les trans

Haut
ient centient
commerciales qui ont eu lieu en-
tre le Canada et la rande Bretagne

L.e montant total du
‘ué eutre la Métropole et ces colonies pen-
dant 1509
taticn considérable sur lannée précéden

actions

commerce ettfec-

lannée démontre une augmen

e
l.a somme totale du commerce cénéral
.05,

dela Grande Bretagne s'¢éleve a

JH9.805 00 pour lannde 1904 contre la

somme de $4.850.28N1.575. 00
mentation de $165 318250 00

soit uhe auyg

.o montant total du commerce générad
avee le Canada a 6té de $147.122.045.00 en
[ comparé A $132.691.030.00 en TU0N,
-0it une augmentation de $14.432.015 00

l.es importations de produits britanni-
ques au Canada se scnt élevées en 1404 Q
aconime de $42,073.170.00 coutre la soni-
me de $31.442,235.00 soit une augnmenta
tion de 310,630,935.0v.

lLes exportations de produits canadiens
«1l Angleterre se sont élevées A la somme
de $105,049,875.00 en 1909 contre la som-
me de $101,248,795.00 en 1908, une
augmentaticn de $3,801,080.00

Les principaux produits britanniques
dont I'importation au Canada a augnien
t5 sont le fer, la broche, la tole galvani
sée, l'acier en barre, les cotonnades, les
lainages, les tweeds, le cuir, et le thé.

Iaugmentation des produits Canadiens
exportés en Angleterre porte princiale-
ment sur les articles suivantes: le DI§
'a farine, I'avoine, le fromage et le bois.

Le rapport concernant le premier semes-
tre de 1910 démontre une forte augmenta-
ticn A I'exportation des produits cana-
diens, ce qui promet & notre commerce
e anhée de prospérité shns pr'écédAentg,

coit

LE PRIX COURANT

ETAT DES RECOLTES

Ottawa, 12 aout. -Daprés le bulletin

du recensement, Uétat des cultures accuac
de grandes variations suivant los condi

tons atmosphériques qul ont sévi dans

les diverses régions, et il n'est guere pos.
sible d'établir, entre PEst et FOuest, un
qui n'indui- pa

tableay de movenns

erreur. Dans les provinces de 'Est, la yvé
gétation a  6té bonne
juillet, et le

pointage tou pourcentage d'un ctat modo

uniformdément

pendant e moisn de

) et Gleve pour toutes les cultures

Nord Ouest |a

tes régians et

mats dans les provinees du

woeheresse o wevi sor de yvae

@ situation des récoltes offre de grandes

cariations Les narties nord de ces pro-

vinces ont eu peun & souffrir de la séehe-

resse et 1A le pointage est 6leveé 1] est

difiicile diindiquer  exactement un état

moyen pour kst ot 'Ouest qui ne prenne

pas en o consuddration les superficies ense

mencees ot ces superficies «nt subi une

reducton considérable denuis e rapport

de juin Le rapport du mois daont don
- ' . -y ~\
peracdes chiffres révisés danrds lesquels

Ol pourra

Gvaluer Jes rendements

En comparant e pourcentagze de 1état
des recolios de 19049 of 1910401 ne faut pas
oublier que le b6 d'hiver, le seigle, les
pois, le sarrasing les grains mélangés, les
(haricots),

feves ies pommes de terre, le
foin_ Je tréfle et le blé-d'Inde (mais) sont
produits principaiement dans les provinces
de Est: que le bid de printemps et 1o lin
sont produits principalement
Nord-Ouest: et

proportions i

dansg  les
provinces du I'avoine et

Forge en peun preés Ggales

dats les deux régions

Le bié dPhiver est cultivé principalement

dans POutario, et 1'état moven de cette
culture an Canada a été réduit par une
récalte relativement mauvaise dans °A
berta. Veici les chiffres de pointage de

cette anndée et ceux de lannée derniere a
la meme époque pour comparaison: hé

dantomu NL63 contre T6.53; Seigle 85.20
Pois S1.70
conegre 86.15
contre 87.23; I°0-
Pcmmes de terre §1
Foin et trefle 90.87 contre 73.
79. Blé-d'Inde a grains 84.30 contre 82.86
et Blé-d'Inde a fourrage 89 76 contre §3.

en 1910 contre 8184 en

contre N7

14904 ;
Sarrasin 8764

Grains mélaneés 49 4]
ves 84.43 contre $4.32;

eontre 92;

(‘es cultures, qui appartiennent princi
palement & I'Est indiquent un bon état
moven et qui n'est affecté que dans une
“aible mesure pour les rapports de 1'Quest.

[.'"état moyen du blé de printemps est
de 77 pour 1910 contre 84, 57 pour 1909,
et celui de l'avoine de 79.57 contre 87.78
vour tout le Canada; ces chiffres sont
plus bas que les moyennes de I'Est.  Dans
les trois provinces du Nord-Ouest, 1'état
du blé de printemps est de 62, ‘ce]u,i_ de
I'avoine de 58.62 et celui de l'orge de 63.60.

On évaiue le Fendement da blé d'hiver,
.our le pays entier, & 18,724,000 boisseaux,
vcit 26.47 boisseaux A l'acre. La récolte

colte de luzerne A

M

de foin et de trofle est évalude A 15,490 000

tannes, sont 1L.A0 tonne d lacre, ot la ré

192 tonne A l'acre.

LE TACT DANS LES VENTES

Un argument
A Part du

quel qu'tl seit, est con-

trafre vendear.  Au premier

abord, eela semble faux. On ne doit |vh.~<

argumenter sur les marchandbes que lTon

vend, pas plus que sur la politique, 1a re

ligion ou tout antre snjet. Pensez & -

tre personne Ceoquiest une faute chez

IS autres nest o gquune expéricnee pour

tous - Un vendear diplomate Gvite toute
controverse.  Lanimosité erdce disparat

raremont. Le perdant est e proprictaire

du magasin on de kuomanufacture on le
client a 6te contrarté, Cela sfapplique an

vendenr qui voyawee aussi bien guan com-

mis dooomagaxing 1 est factle de sulvre
une clientele ¢tablie et d'obtenir des or-
dres de repomveilement; mals cest o une

cleace tout autant qus toute autre seien-

connue que de o vendre des o marchandi-

cen arande s guantites, de o comprendre

fomaniore de ivadt e es hotaimes, d - feur
donner uns bonae disposition acoprit, de
wadnie oy dith o nt et e o oanserver
leur ¢lieated i capable dlin reter
les coenbinests of Lo mraniere dhe des
hommes ot des i wames, et be coi o ilier
avee e but a atteindre, voilie cnogquoi con-

ux qui remportent Jes
Iart dun
vrai vendeur exige que celui-ei ait Pesprit

siste Phabileté de o
plus grands sucees dans la vie
en éveil ot une connaissance profonde dn

caractére humain. I n'existe deux
acheteurs avant lia méme tournure d'¢s-
prit. sesoparti-
cularités.
autre parle librement et aime causer ou

autre

pas

Chacun a scs caprices et

I un est caane et digne; un

plaisanter, un encore peut parler
brievement, rapid ‘ment, laconiquement et
mencer rondement affaire. A

tainz acheteurs il faut un pen de gafté

une cor-
pour les disposer a faire un achat, tandis
que dfautres prendralent un compliment
pour une insulte.  Aussi un vendeur doit
connaitre tous 'es genres dacheteurs, et
une telle
connaissance de la nature humaine.
suite l'expérience est co qul read un ven-

basé sur la
ln-

connaissance est

deur précicux pour la maison qu'il repré-
sente. [l arrive & connaitre les particu-
larités sait
traiter pour qu'ils continuent a étre biea
disposés envers la maison. '

I1 est difticile de définir ce qu'est le
talent d'un vendeur; mais il consiste
pour une bonno partie, en gens'commun
et en bonne santé. IJadresse & se réndr»
populaire forme une grande part de la
gelence du vendeur. 11 ne suffit pas d'étre
convainquant, le voendeur dolt ‘étre giu-
cere et loval ‘en toutes choses. Rlen n'ai-
de si etficacement a obtenir une comnian-
de que la slncéritz, = S it

Qu'un clieng rézl on nousible apprenne
une fojs au'il est traité 'oyalement et hoa.:

des clients, il commeaent les



