';f01re commermale cominencez, - i

ANNEXE C

Llste de controle pour une exposutlon a I’etranger

Apres un prermer Voyage de prospectlon
-4 létranger et la visite d'une foire comrmer-
ciale internationale, vous vous déciderez

"peut-étre 4 participer vous-mémes a une .’
... foire pour y presenter VoS- prodmts et vos

servmes ‘ .
- Le mellleur moyen d obtemr des

. renselgnements détaillés est de vous -

~ adresser au délégué commer-

| - » Combien d'entreprises ont exposé I'an

~-dernier ? De quels pays venaient-elles ?
Leur nombre augmente -t-il ou dlrmnue-
t-il-? ‘

. Quel estle cout de locatlon d'un stand et

_quels sont les services compns ? .

e 1Que1 sera le coiit. des semces non

: compns ?

_ cial sur place. Il sera 4’ méme

d'évaluer de maniére profes- Sl UOU-S deCldeZ de _pour réserver un espace ? .
-sionnelle la portée, la qualité et presenter VoS’ - - e :
A ; els sort les réglements
. les antécédénts de toutes les - prodults ‘a.une fou'ei_ : dgc::lamers et ceru)% relatifs a
foires qu1 ont lieu sur son terri- commerczale, el I

toire. La participation 4 une

~ foire commerciale demande une -
~ préparation et une planification

minutieuses. Si vous désirez

présenter vos produits 2 une -

12 mois & l’cwance,
' a mettre en oeupre -1
S votre prq]et g

- aux produits que vous"

- permis spec1aux ? Les
marchandises peuvent-elles

Canada ?

B 12 mois a I'avance, a mettre en
- ',oeuvre votre projet d’ exposant.

La liste de contrdle suivante donne ‘dans

: Tordre, un sommaire des principales acti-
vités auxquelles I'exposant devra se livrer

N “pendant les 12 mois qui precedent 1a foire:

-

.DOUZG m0|s a I'avance

Obtenez la’ documentatlon et les
‘renseignements de l'année- cqurante
sur-la foire, ainsi que les catalogues et
les statistiques sur les foires des années .
précédentes. Ceux-ci- fourniront des
; reponses aux questlons suivantes :

* Quelle estla superﬁcie de la fou'e
" commerciale ?

. Quel est 1eventa11 des produits qu1 sont
exposes ? - '

.Combien de v1siteurs lont frequentee
. I'an dernier ? De combien de pays -

yenaient—ils ? Le nombre de visiteurs a-t- |,
" . il tendance a augmenter ou a diminuer ? |-

<

. _’0- Y a-t-il d’autres expositioi'ls eu possibi- .

htes commerciales offertes en méme
‘temps que la foire- ?

o. Quel est le cotat du dedouanement des
! echantlllons ? :

e Quel est le cout d'un mterprete. s'il y a

heu ?

Neuf m0|s a l avance

. Envoyez les contrats pour 1a foxre
. commerciale etdes acomptes sur les
réservations. '

" s Faites savoir au délégué' ‘commercial que -

" vous allez partlcxper a une exposxtion et
tenez-le au courant en le renseignant
- réguliérement et en lui envoyant la.
' correspondance pertinente.

‘e Choisissez l'eqmpe qui vous accompa-

gnera a I'étranger et faites toutes les

_réservations d’avion et-d’hotel.

e Quelle estla date hmlte ﬁxee :

l'nnportatlon qui s'appliquent -

exposez ? Faut-il obtenir des .

étre rapportees facﬂement au -
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