
INVESTIR ET FAIRE DES AFFAIRES

Genève a classé quatre villes canadiennes (Vancouver,
Toronto, Ottawa et Montréal) parmi les dix villes dans
lesquelles il est le plus agréable de vivre au monde.

LEs ASSOCIATIONS D AFFAIRES DE TYPE
HORIZONTAL

Il y a un certain nombre d'associations qui ont pour vo-
cation de représenter les intérêts variés des entreprises.
Deux des associations horizontales les plus en vue sont
la Chambre de Commerce du Canada et l'Alliance
des manufacturiers et des exportateurs du Canada.

La Chambre de Commerce du Canada est la plus an-
cienne des associations d'entreprises du Canada; ses
origines remontent au milieu du XVIII siècle. Elle
dispose de chapitres provinciaux et locaux dans tout
le pays.

La Chambre a cultivé une forte orientation interna-
tionale au cours des années. Elle est membre de la
Chambre internationale de commerce et de nom-
breux conseils d'affaires multilatéraux et bilatéraux. La
Chambre de Commerce organise des séminaires et
des missions commerciales et recueille, pour ses mem-
bres, des renseignements sur les marchés étrangers.
Pour les investisseurs étrangers qui manifestent de l'in-
térêt pour le Canada, la Chambre de Commerce peut
aussi être une source importante de renseignements
sur le climat commercial au Canada et sur les entre-
prises qui souhaitent former des alliances stratégiques
et des partenariats.

L'Alliance des manufacturiers et des exportateurs du
Canada est née de la fusion récente de l'Association
des manufacturiers canadiens et de l'Association des
exportateurs canadiens. L'Alliance fournit une grande
variété de programmes et de services axés sur l'amélio-
ration de la compétitivité canadienne et sur l'expan-
sion des marchés d'exportation. Elle réalise des études
sur les effets possibles des politiques économiques et
représente ses membres dans des forums publics. Elle
met aussi en oeuvre un vaste programme d'information
dans le cadre duquel elle publie des bulletins réguliers
d'information et organise des séminaires sur des questions
comme le commerce, la fiscalité et l'environnement.

Il y a beaucoup d'autres associations horizontales au
Canada. On peut citer :

• l'Association des importateurs canadiens;
• la Fédération canadienne de l'entreprise

indépendante;

• le Conseil canadien des chefs d'entreprise;
• l'Association canadienne de normalisation;

l'Association canadienne de technologie de pointe.

LES ASSOCIATIONS INDUSTRIELLES
Peu importe le secteur d'activité d'une entreprise, il y
a de bonnes chances qu'il existe une association in-
dustrielle à laquelle cette entreprise peut adhérer. De
telles organisations couvrent les manufacturiers de pro-
duits, depuis les ressources naturelles jusqu'aux tech-
nologies de pointe, et le secteur des services, depuis
les courtiers en douane jusqu'aux banquiers.

Ces associations industrielles sont d'excellentes sources
d'information pour les nouvelles entreprises d'un sec-
teur d'activité. Elles peuvent fournir des renseignements
détaillés sur l'état du marché, sur la législation et la
réglementation, et sur les tendances.

Ces associations travaillent en étroite relation avec les
agents commerciaux du gouvernement fedéral et des
provinces. Comme elles s'échangent des renseigne-
ments, les sujets traités par les associations et les
services sectoriels au sein des gouvernements sont com-
parables dans une certaine mesure. Il est cependant tou-
jours intéressant de s'adresser à eux parce que chacune
peut avoir sa propre vision des tendances de l'industrie.

LES PROFESSIONNELS ET LES
INTERMEDIAIRES

Un investisseur éventuel qui voudra obtenir des ré-
ponses plus précises à ses questions en matière d'inves-
tissement au Canada finira probablement par prendre
contact avec des professionnels hautement spécialisés.
On pense aux comptables, aux avocats et aux conseillers
en gestion.

Il y a au Canada un grand nombre de professionnels qui
ont une connaissance approfondie du cadre canadien
des affaires et une bonne connaissance des pratiques
d'affaires dans d'autres pays. Certains parlent la même
langue que l'investisseur éventuel. On trouve de tels
professionnels dans les grandes villes du pays.

Les intermédiaires, comme les banques et les sociétés
de logistique, sont aussi de bonnes sources d'informa-
tion d'affaires. Une filiale canadienne d'une banque
du pays d'origine de l'investisseur peut en particulier
offrir à celui-ci un point de vue unique. Le nombre
de ces banques étrangères qui s'implantent au Canada
a beaucoup augmenté au cours de la dernière décennie.
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