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ou exerçant. tout commerce susceptible d'être directement ou
ihdirectement exercé au bénéfice de cette compagnie;

Vendre, louer, ou autrement disposer des biens, droits, fran-

qhises et entreprises de la compagnie ou d'aucune partie d'iceux
îour telle considératipn que la compagnie jugera à propos, et
n particulier pour des actions, débentures, obligations ou autres

valeurs de toute autre compagnie ayant ;des objets en tout ou
en partie =eiphlables. à ceux te cette compagnie;

Se rodsalide 6à se fusl'onner'aved toute autte'compagnie
ayant des objets en tout ou en partie semblables à ceux de cette
éonpagnie, et faire des conventions pour le partage des profits,
l'union des intérêts ,coopératin,.,risquo conjoint, coscessions
réciproques ou autrement avec toute autre personne, société
commerciale ou compagnie exerçant ou étant engagée ou sur
le point d'exercer ou de s'engager dans toute transaction com-
merciale capable d'être, directement ou indirectement transigée
au bénéfice de cette compagnie, 'et prendre' ou autrement acquérir
des actions ou valeurs de toute telle compagnie, et les engager,
vendre, émettre ou les ré-émettre avec ou sans garantie comme
principal et intérêt ou en faire le copmerçe autrerpent;

Acheter; louer ou initrement 'acquérir, détenir ou posséder
ja totalité ou aucun des biens, franchises,. clientèle, droits et
érivilèges détenus ou póssédés Par toute personne ou société
commerciale ou par toute compagnie ?u compagnies exerçant
bu formées dans le but d'exercer tout comierce semblable à
telui que cette compagnie est :utQiisée.à exercer, et les payer
ýomplètement ou partiellement n argent, ou complètment ou

partiellement en actions acquittées de la compagnie ou autre-
ment ,et assumer les dettes de toute telle personne, societé com-
merciale ou compagnie;

Tirer, faire, accepter ,endosser, escompter et exécuter des
billets payables ou recevables, chèques, lettre de change, man-
dats et autres instruments négociables et transférables;

'Faire des avances d'argent aux clients et autres personnes
ayanl des relations avec la compagiie et gar antir l'açcoliplisse-
nient des dontrats par todtes telles -persontes;

Rémunérer en argent, actions, obligations ou d'aucune ma-
nière toute personne ou personnes, corporation ou corporations
pour seryices rqnlus %pu à rer)dre en plaçant ou ardant à placer,
ou garantissant le paiement de toutes actions du capital de la
compagnie, ou de toutes débentures ou autres valeurs de la
compagnie ,ou relativement à la formation ou promotion <le la
compagnie ou la conduite de ses affaires;

Faire toi',ou aucun des actes précités en qualité de prin-
cipaux, agents ou procureurs, sous le nom de "Verchères Pub-
Iishing Company Limited", avec un capital-actions de vingt mille
dollars ($2o.o0.oo), divisé en deux cents (200) actions de cent
dollars ($ooo) chacune.

La principale place d'affaire de la corporation sera dans
la Cité de 16ntréal.

. Daté du bureau du Secrétaire de la Province, ce onzième
jour de juilleï 1914.

C. J. SIMARD,
Sous-Secrétaire de la Province.

OCCASIONS D'AFFAIR S

Nos abonnés que lîourraie intéres-
ser les demandes de repr' entations,
d'agences de marchandises, tc.,"publeées
dans "Le Prix Couragt" 'auront qu'à
tjous faire connaître I numéro de l'oc-
casion d'affaires q ' le& intéresse pour
que nous leur adressions tous les ren-
saignements complémentaires qui pour-
raient leur être utiles.

70-8. Son'. -- Des marchands à commis-

sion de Cuba demandeit les noms d'ex-
portateurs canadiens de son.

71-8. Pommes de terre. - Des expor-

tateurs canadiens de pommes de terre qui
désirent étendre leur commerce -jusqu'à
Cuba sont invités à correspondre avec
une maison de la Havane.

72-8. Avoine. - Une maison cubaine
de marchands à commission entrepren-
drait de représenter des exportateurs ca-

agent de manufacturier aux Galles du
Sud serait heureux de représenter des
manufacturiers canadiens (le meubles
faits au tour ou ferronnerie et spécialités
des marchands le fer.

1-6. Poisson. - Des exportateurs ca-
nadiens de poisson sont invités à corres-
pondre avec une maison canadienne <le
marchands à commission.

2-6. Acier pour construction. - Un in-
génieur consultant de Cape Town est

. 1 . z nadiens d'avoine de première classe. prêt à prendre l'agence de sections en
64-8. Térébenthine. - Les manufactu- d

riers canadiens de térébenthitfie qui dési- . 73-8. Foin. - Demande est faite par acier toutes sortes.

rent étendre leur commerce jusqu'à Cuba des marchands à commission à la' Ha- 3-6. Machineries. - Un ingénieur con-

snt énvitésàucorreondreuavecCuue vane pour les noms d'exportateurs cana- sultant de, Cape Town est prêt à consi-

diens de foin. dérer l'agence de machines d'irrigation
maison de la Havane. .et ponmpes, ,aussi pour tuyaux et tuyaux

65-8. Papier d'emballage et de toilette. 74-8. Morue. - Les exportateurs ca- d'égouts et valves pour aqueduc et drai-
- Une maison de marchands à commis- nadiens de morue qui désirent nommer nage
sion de la Havane est prête à représenter un représentant à Cuba sont invités a nage.

des manufacturiers canadiens de papier correspondre avec un marchand à com- Town demande à correspondre "re" re-
d'emballage et de toilette de première mission de la Havane. prése an avcoesmons canadie-
classe. 75-8. Hareng. - Un marchand à com- présentation avec des maisons canadien-

66-8. Peaux,tannées. - Des tanneurs mission de 1Hane aimerait à corres- nes. P m -

canadies qui d ignt nommer i agent 'podre ae 4eit'exportateur anadiens Une goane: mcst é por equi ,,., , ,Une- gr2ande.-.misstv% ',portation de
de ventes pour C¾ba devraient or s ' nge' ,. Rotterdá othlan'de a'ptreen relations
pondre avec une Maison à la Ha am. rei ( is) -Tne maison'de aver'des e.xportateurs canadiens.

67-8. Produità alnentaires. - Les ex- la Havane est prête à-représenter des ex- 6-6. Bâtons en noyer dAnmérique. -
portateurs caddjen'de produitsalimen- portateurs canadiens d iÙs (framis). - Un' sog de 4o drs cl#rche des ap-

'-8'Bariis (enbs) fatune onrt veCuitésaà correspond& ae 77-8 ris (~en ~~ba s manïufa- i onoyer convenable
un courtier' de Cia. s ters. anadiens de'baA ,a:,ois o iporhanfed s .ou ci es, et invi-

68-8. Avine.-- Une mison teCua invités a correspondre avec une maison tent leq offres d .producteurs 'canadiens.
de marchaÏ4s. à:,'cgmmission entrepren- de marchands à commission de la Ha- 7-6. Pommes séchées au soleil et éva-
drait de repréfentér des exportateurs ca- vane. . . porées. - Une maison d'importation de
nadiens d'azoine. . - 8yPonæes de 'terre. - Une-maison Rotterdam demande à être mise en rela-

69-8. Foin. - Des exportateurs de pre- de la' Havane aimerait à entrer en com- tions avec -des exportateurs canadiens de
mière classe de foin sont invités à cor- munication avec des exportateurs cana- pommes séchées au soleil et évaporées.
respondre avec une maison de marchands diens d'e pommes de terre.

à commission de Cuba. 79-8. Meubles faits au tour, etc. - Un (à suivre page 5 )

i-s~

Vol. XLVII - NO 33-


