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PAM OLIVE*.
Des produit qui assurent invariablement des ventes répétées
La première fois que vous vendez une spécialité pour la toilette portant

,l'étiquette PALMOLIVE vous vous assurez un client satisait.
La quàlité Palmolive ne désappointe jamais. Elle fait l'éducation du
client à qui des préparations moins parfaites n'avaient pu donner satis-
faction.
La lignePalmolive a l'appui d'une publicité si intensive que son nom est
devenu familier à tous les lecteurs des magazines. Chaque client qui en-
tre dans votre magasin connaît au long l'histoire des huiles de palmoli-
ve et leur origine ancienne.

Savon Palmolive à l'huile d'olive, c'est du Palmolivo
sous la forme liquide, nécessaire "Our

C'est probablement le seul savon au le lavage des cheveux. sa popularité
monde que les hommes connaissent ne le cède quà celle du Savon Pal-
et demandent par son nom. Ceci a mouve.
été prouvé durant la. guerre par les r P
demandes universelles des soldats en
service. Les femmes -le préfèrent la Barbe
parce que c'est 10hIŠls.doux, le plus
délicat et le plus adoucissant de tous Cette crème parfaite donne une lotion
les agents nettoyeurs. mousseuse qui rend Inutile toute autre

application. Une seule application
Shampoing Palmolive suffit pour une barbe. Aussi popu-

laire cheï les hommes que le Savon 
Ce Shampoing à l'huile de palme et Palmolive.

THE PALMOLIVE COMPANY 0F CANADA, Limited
TORONTO, ONTARIO.
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