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et du Sénat du District, devra avoir, a
bref délai, avec le Premier Ministre et
les autres Membres du Cabinet, une entre-
vue dans le but de présenter au Gou
vernement les raisons qui militent en
faveur de la construction’ d'une cale-sdche
de premier ordre dans le port de Mont
réal

Il va de sol que, quand le gouverne
ment semble disposé A4 prendre toutes les
mesures voulues pour permettre la mon
tée du fleuve jusqu'au port national aux
plus gros navires modernes, il prenne
également les dispositions nécessaires
pour que les navires du plus fort tonna
ge pulssent étre réparés et visités au
terme de leur voyage

Bien d'autres raisons pourraient étre
invoquées et le seront par la délégation,
mais celle que mnous indiquons et
qui est dictée par la logique méme des
choses est & elle seule suffisante pour
dicter au gouvernement la conduite qu'il
doit tenir en pareille circonstance

Nous ne croyons pas devoir douter que
les Ministres, aprds avoir entendu les
délégués, ne se montrent unanimes et
sur la nécessité d'une cale-sdche A Mont-
réal et sur 'importance de premier ordre
qu'elle doit obligatoirement avoir si I'on
veut qu'elle réponde aux besoins du port
le plus important du Canada.

Le gouvernement peut accorder les
mémes avantages 4 d'autres ports qu'au

TISSUS ET NOUVEAUTES

notre, nous n'y veyomws pour notre part

aucun inconvénient. Mals, il serait dif-
ficlle de comprendre que le Gouverne-
ment accordét & un port de second ou de
troisiéme ordre une subvention qu'il re-
fuserait au premier port du pays, pour
créer une cale wche aux grandes dimen-
sions dont le besoin se fait et se fera
chaque jour sentir davantage

NE VENDEZ PAS SANS PROFITS

Nous avons vu précédemment que, pour
réussir en affaires, un marchand ne doit
pas débuter avec un capital insuffisant
et qu'il ne doit pas non plus acheter in-
considérément

Mais bien acheter n'est pas suffisant,
il faut aussl savoir vendre, c'estd-dire
vendre avec profit. Il n'est pas difficile
de beaucoup vendre quand on sacrifie la
marchandise.

En principe, il est anticommercial de
vendre une marchandise, un seul article
sans que le marchand en tire profit

Le marchand de détall ne peut pas es-
pérer faire fortune rapidement, d'un
coup. Il n'a pas & compter sur de gros
contrats qui lul laisseront de gros pro-
fits. Aujourd’hui, dans le commerce de
gros et méme dans I'industrie, ces coups
de fortune ne se rencontrent plus, la con-
currence est trop grande.

C'est donc la multiplicité des petits
profits, des tout petits profits méme qui

quette

GANTS GARANTIS

Cette paire de gants est garantie donner entitre satisfaction, 8i
ellc est défectucuse comme matériel ou comme piqfires, nous la répa-
rerons ou la remplacerons, si vous nous la renvoyez avee cette 6ti,

compte. Le marchand n'en a4 pas A
perdre; il ne doit en négliger aucun et
A plus forte raison, ne doit4! pas vendre
sans profit.

Estce que les frals généraux sont
moindres pour les marchandises vendues
A perte que pour celles vendues avec pro
fit? Estce que le travall, est<ce que le
capital ne doivent pas trouver leur ré
munération aussi bien dans la vente du
sucre et des marchandises de marque que
dans la vente des fruits, des légumes, des
ving et des liqueurs, du coton et de la
sole, des chaussures et des chapeaux, ete

L'excuse, c'est que le volsin vend telle
marchandise a tel prix et qu'll faut blen
faire face & la concurrence. Si le vol,
sin est assez insensé pour vendre & per
te, est-ll nécessaire de I'imiter? 11 y a
des marchands qul ne s'occupent pas de
ce que font leurs volsing, i1y les lalssent
vendre aux prix qu'ils veulent, les lals-
sent s'enferrer, se rulner, s font d'ex
cellentes affaires en ne vendant rien
sans profit,

Ce sont ces derniers ot non lew autres
qu'il faut imiter,

Sl vous APPROUVEZ

la ligne de conduite du “PRIX COU.
RANT”, abonnez-vous.

Faites-le connaitre & vos amis, amenex-
es A s'abonner.

Parlez-en A vos fournisseurs afin qu'ils
se rendent compte de l'efficacité de sa
publicité.
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