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LA VENTE DE.LA GASOLINE APPORTE D'AU.

TRES VENTES

' Le marchand de quincaillerie de 1'ouest achéte la ga

3

- 80line par chars et la vend pour pousser ses autres
lignes..— Aide 4 la vente d’accessoires, de bicycle
et d'automobiles qu'il tient en stock. — Les Don.
kbbors ‘et autres nationalités conduisent mainte-
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Ce n’est pas une proposition attrayante que d’ache.

ter de la gasoline par chars dans cortaines parties du
pays, mais il ¥ a au moins un marchand qui a trouve
au’elle 'aidait beauconp dans le développement de son
commerce. Nous voulons parler d'un mavehand de
notre connaissance qui est établi a Kamsack, Saskatehe-
wan.
- Le distriet est trés fertile et les colons. surtom on
ces derniéres anndes de hauts prix. ont prospéré e
que'ques-uns méme sont devenus indénendants. 11 n'y
a pas de réservoir de gasoline & Kamsack. Notre mar-
chand a pris avantage de ce fait et depuis les denx on
trois derniéres années, il a i satisfaire 4 la demande
sans cesse grossissante de zasoline dans le village ot le
district environnant.

Il est généralement reconnu que le profit n'est pas
gros sur la gasoline, mais quand on considére qu’il ne
vendit pas moins de six, chars la saison derniére. on
comprend facilement la belle opportunité qu’il a ene
de vendre aux fermiers et aux autres qui venaient
acheter de la gasoline et tout ce dont ils avaient hesoin
en fait de quinecaillerie.

Accessoires d’automobiles

En plus d’un stock de fixtures électriques qui lui
rapporte un bonne vente, il augmente graduellement
son stock d’accessoires d’automobiles. I connait les
besoins particuliers du distriet et les choisit en consé-
quence. Kamsack a été trés prospere pendant les der-
niéres années, et les fermiers n’ont pas 6té lents & amé-
liorer leur position. I.’automobile est en évidence sur-
tout chez la population rurale. Tl s’ensuit, naturelle-
ment qu’il y a une bonne demande d’accessoires et no-
tre marchand est & méme A4’y répondre i son avanta-
ge.

Automobiles

Pendant ’année 1917, une ligne bien connue d’auto-
mobile fut tenue par lui et quoique les ventes ne fu-
rent pas aussi nombreuses qu'elles le seront cette an-
née a ce qu’il croit, ce fut quand méme un bon ecom-
mencement.

Une autre marque d’automobiles sera tenue cette an-

‘née et il s’attend a un gros chiffre de ventes. Dans cet-

te prévision, il,a -méme fait installer un réservoir a ga-

‘soline automatique devant son magasin pour accom-

moder ses clients présents et futurs.

COURANT.

vendredi 120 avell 1918 17

Bicycles

“Je m’attends & vendre 40 pour cent de plus de bi-
cveles pendant P'année 1918 qu’en 1917.” Cela indi-
que clairement qu'il v a un intéret marqué dans le cy-
clisme li-bas dans 'onest. On se sert du bieyele pour
les affaires of pour promenades de santé.

Stimulants de ventes

e ne erains pas laconeurrence, nous disait-il enco-
re.Je cherehe & donner un hon service & ma localité,
et lorsquon me demande des marchandises spéeiales
ot dont je suis i court, je me suis fait un prinecipe de
les faire venir anssitot par express. Je ne fais peut-
ctre pas un gros profit sur une vente de ce genre, mais
Jeome suwis apercu que ee o serviee au client est un bon
placement ¢t paie en fin de compte.

Les jouets ont été un succes

Les Jouets ont ét¢ vendus depuis quelque temps A ce
magasin et pendant e temps des fétes de Noél et du
Jour de Pan surtont. e fut une ligne splendide et un
bow stimulant d*affaives. 11 n’est pas nécessaire d’en
avoir un gros stoek. mais un bon choix sera vendu avee
profit et stimnlera Tes autres lignes régulieres.

IT fant les étaler soigncusement 14 on les elients peu-
vent les voir du premier cofp d’oeil et les vitrines doi-
vent servir comme index aun stoek en magasin.

LES ARTICLES DE SPORT DEVRAIENT BIEN SE
VENDRE MAINTENANT

L'appe!l de la vie en plein air. — Le travail et le jeu.
— Un beau champ d'action profitable.

La vente des articles de sport n’est pas aussi difficile
qu’on pent se 'imaginer en ce temps de ’année.

Le petit garcon attend axieusement le temps on il
pourra jouer a la balle an champ de méme que 1'en-
thousiaste du tennis ou du eolf.  T,’apnel des exerci-
ces en plein air est irrésistible et tous 1’entendent.

II v a tellement de lignes différentes dont on peut
pousser la vente maintenant que pratiquement chaque
homme, femme et enfant est une perspeetive de vente
ponr un artiele de sport de quelque deseription. Tout
I'encouragement devrait étre donné aux jeunes pour
<o développer et aux adultes pour maintenir 1’efficacité
et la santé néeessaires a la econduite des affaires.

I.'individu est appelé a fournir une plus grande som-
me de travail pendant la guerre et il est essentiel que
¢hiaque effort soit fait pour se tenir en condition. Le
travail est ardu et le temps qu’on doit donner au jeu
est une chose importante.

L’appel est universel.

I.’homme de grande vesponsabilité joue de préféren-
co au golf. an tennis. ete.. et le marchand ne doit pas
dédaigner ee débouehé, T1 ¥ a‘aussi le canotage, la
péche ot la natation. Chaeun de ces sports a son con-
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Tanglefoot
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