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thentique dont la preuve existe dans les
registres du notaire. Tng lettre enre-
gistrée peut se perdre, le registre du
notaire reste et, en cas de contestation
ou de procts, le protét notari¢ fait foi.

Nous serions heureux, si parmi nos
lecteurs, il s’'en trouvait qui, ayant étu-
di¢ la question, aient une solution a
offrir, nous leur ouvrons volontiers nos
colonnes.

LES LIVRAISONS DE MARCHANDISES

Il est encore un trop grand nombre
de marchands qui ignorent que la mar-
chandise, une fols qu'elle a été envoyée
an destinataire par l'expéditeur, voyage
aux risques et périls du destinataire, L'i-
gnora!u(:e de ce fait réel, confirmé d'ail-
leurs par les tribunaux en maintes occa-
slons ot tout récemment encore, est '
cause que, souvent, un marchand ne s'in-
quidte dn retard apporté par les compa-
gnies de transport A la tivraison des mar-
chandises A lui envoyées que pour im-
portuner l'expéditeur en lui adressant ré-
clamations sur réclamations.

Certes, les marchands trouveront au-
prés de leurs fournisseurs toute laide
nécesswire en cas de hesoin pour les sou-
tenir dans lears réclamations, mais ils
devraient comprendre que cest A enx
destinataires A faire les démancheg né-
cessaires (mnpugnl(! de
transport pour entrer en possession des
marchandises qu'ils attendent
savent leur avoir ét¢é expédiées.

Quand le destinataire a épuisé tous les
moyens d'obtenir

auprés  des

et qu'ils

satisfaction
des  transporteurs  sans  résultat, c¢'est
alors seulement que lintervestion  des
expéditeurs peut leur étre  de  quelque
utilité ot auncun d'eux ne refusera d'aider
son client dans ses recherches et de l'ap-
puyer dans ses rédamatiins s'il en a A
faire valoir.

(Mest un avis que nous avons déja don-
né a nos lecteurs et,gue nous croyons
utile  de  répéter
abonnés.

Il arrive également qu'a la ville cor
tains détaillants recoivent des marchan-
dises et signent sans aucune vérification
préalable le recu que leur présente le
charretier.

Plus tard, le détaillant s'apercoit que
la livraison n'est pas complote d'apres In
facture ou que des marchandizes ont 6ta
brisées ou détériorées pendant le trans
port et présente une réclamation A son
fournisseur. Une telle réclamation ne
saurait étre admise car aucune réserve
n'ayant été faite sur le recu remis au
charretier, il n'y aucun recours contre lui
ni de la part de l'expéditeur ni de celle
du réceptionnaire de lar marchandise .
Le marchand doit bien se graverdans
I'esprit que la marchandise voyage dans
tous les cas aux risques et périls du des-
tinataire, & moins qu'il ne soit spéclale-
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ment convenu que a marchandise doit
lui étre livrée chez lul. Et, dans ce cas,
quand il a donné un regu sans réserve, il
n'est plus recevable dans ses réclama-
tions ultérieures, puisqu'il a reconnu im-
plicitement que la livraison lui a été
faite ¢n bon ordre et en bonnes condi-
lions.

MARCHANDISES "SUJETTES A LA

GELEE

I arrive presque journellement, dans
le commerce d’épiceries de gros, qu'on
reguive des ordres pour des marchandi-
ses quil est impossible d'expédier par
les grands [roids que nous éprouvons
depuis quelque temps.

Ainsi, pour ne citer que cet article,
il y a cu, dans ces derniers jours, de
lortes demandes d’expédition de vinai-
gre; ¢est une marchandise qui gele fa-
cliement et ne peut parvenir ¢n bonne
condition a destination.

Cette annde, 1l est d’autant plus dif-
licile dexpédier des marchandises pou-
vant soulfrir «e la gelée qu'aucune
compagnice de chemins de fer ne met en
service des chars chauffds, & moins que
Fexpéditeur ne charge un char complet.
Or. comme a cette saigon surtout, il
nest pas de commande qui comporte le
cirgement d'un- char complet. il est
mutde que lex marehands de la cam-
pagie comprennent dans leurs ordres
des marchandises qui, pouvant étre 1¢-
terorces par la gelée, ne leur seront pas
1'\"("|]il‘4'<.

Cosont des chosex que fout mar-
chiamd deveait savoir,

LE THE DE CEYLAN AUX ETATS-
UNIS

Article spécial publié dans le “ Times of
Ceylon " par le commissaire de I'Asso-
ciation des planteurs de thé.

I ¥ & maintenant deux ans que je suis
aux Etats-Unis, comme commissaire dela
Cevlon Tea Association, et cette situa-

~ tlon, comme vous pouvez facilement 1'i-

laginer, m'a procuré’ des  passe-temps
t1és intéressants et trés variés. Je crois
(que je puis dire que la partie qui m'a pro-

curé le plus de plaisir est celle des con-

ferences. car il n'y a pas deux assistances

gui soient jamais semblables et il faut
l;mn'«!'lf!nwnt varier la conférence sui-
vant l'assistance a laquelle on parle. Je
ponrrais par exemple, comme je l'aifait.
donner une conférence a un corps scienti-
fique et, quelques jours aprés, prendre la
parole devant les patients d'un hopital.
Dans le premier cas, des statistiques en
gramde quantité ne sont pas seulement
appréciées, mais sont attendues, tandis
que dans "autre, il faut les omettre com-
pletement. Toutefois. j'ai fait une ving-
laine de conférences devant plus de 14,
000 personnes et des vues furent monl

trées & New-York, le solr de I'élection en

novembre 1906, en méme temps que l.s
rapports des élections, et cela a plus (e
100,000 personnes. ’

La perspicacité des Américains

11 a été trés intéressant pour moi e
remarquer combien le peuple américain
est perspicace et combien il est toujours
prét 4 apprendre tout ce qu’il peut sur
d’autres pays au sujet desquels il ne con-
naigsait rien ou peu auparavant. Il est.
presque impossible de lire un journal ‘e
New-York sans y trouver une longue liste
de conférences gratuites illustrées, an-
noncées chaque jour de la semaine, tout
le long de l'année, sur toutes les ma-
tieres concevables. On m’a dit que ies
foules qui assistent a ces conférence-
sont si grandes qu'on doit refuser la porte
a beaucoup de personnes qui ne pou'-
raient pas trouver de place. Naturelle-
ment, ce qui attire le public & ces conf*-
rences, ce sont les tableaux, dont une
moyenne d'environ 150 sont montrés dans
I'espace d’une heure et demie, au cours
cd'une conférence. Il en nrésulte qu'avee
une description intéressante de ce que '«
tableaux doivent représenter, il se forme
une impression qui, en réalit,é ne s'ou-
blie jamais. Suivant cette théorie, je
n'ai aucun doute que quels que soient les
gens qui ont vu les nombreuses et magni
fiques vues que j'étais & méme de mc
procurer pour mes conférences, ils on!
1ecu une impression parfaite de I'lle d:
Ceylan et particulidrement de son indus
trie principale, le thé, qu’ils n’auraien!
jamais pu obtenir—a moins, bien enten
du, qu'ils n'ajent visité V’ile—par la lec:
ture de livres et d'annonces.

J'ai souvent vu venir & moi, aprés unv
conférence, des gens qui me disaient
cu'ils étaient si frappés de la beauté de
dle, que la méthode hautement scienti-
fiq propre employée pour préparer lv
thé pour le marché avait été une révéla
tion pour eux et qu'ils se sentaient sirs
que la méthode d'affaires adoptée par
I'Association des Planteurs en envoyan!
leur représentant de Ceylan aux Etats
Unis était certaine d'obtenir sa récof-
pense par la consommation augmentée
du thé de Ceylan dans le pays.

J'ai aussi été trés frappé de l'enthousi-
asme qui s'empara des marchands de
gros, lorsqu'ils déciderent une fois de
placer leur argent dans le commerce des
thés de -Ceylan, pour pousser a la ventc
de ces thés et certainement, ces mar-
chands méritent tout ‘le succds qu’ils ob-
tiennent et qu'i]s-obtiendvront dans l'ave-
nir.

Il y a plusieurs choses au sujet' des
quelles j'ai été particulierement méticu-
leux dans mes transactions avec ces nou-
velles firmes, et la principale sur la-
quelle j'ai insisté est qu’elles devralent
mettre sur le marché les meilleurs thés
possible qu'elles puissent obtenir, & un



