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L'EXPOSITION DE MONTREAL

11l existe une Assoclation de 1'Exposi-
tion Industrielle de Montréal, qul a 6té
incorporée par un Acte du Parlement
Provinclal, sanctionné le 25 avril 1903.

Ce n'est certes phs de la faute des
hommes dévoués qui sont A la téte du
mouvement pour doter Montréal d'une
Exposition annuelle, si les choses ne sont
,as plus avancées & I'heure actuelle, mais
{l est bon de dire qu'elles sont entrées
dans une vole nettement définie et pra-
tique :

Les directeurs de I'Association se sont
réunis mercredi, sous la présidence de M.
Hormisdas Laporte et ont nommé une 4é
légation qui, le lendemain, devait se ren
dre auprdés de Sir Lomer Goufn afin de
savoir quand le gouvernement versera a
I'Association les $5,000 qu'il lui a promis.

Le Consell Municipal de Montréal a, de
gon cOté, promis une somme de $10,000
qui doit étre versée au fonds de garantie
et qui n'a pas été payée.

La Cité de Montréal est également au-
torisée A garantir les obligations d'em-
prunt de 1'Association jusqu'd concurren-
ce de $600,000 contre une hypothdque sur
les terrains et les bitisses de la future
exposition. Jusqu'd présent, 1'emprunt n'a
pas été contracté et les terrains n'ont pas
été achetés

L’Association se compose de représen-
tants élus par le Consell de Ville de
Montréal; le Board of Trade; la Chambre
de Commerce; la ligue des Hommes d'Af-
faires; le Conseil des Arts et Manufac-
tures; 1'Association des Hoteliers. Y sont
aussi représentées: Dix des sociétés d'a-
griculture des environs, toutes les com-
pagnies de chemins de fer, y compris le
Pacifique Canadien, le Grand-Trone et 1a
Compagnie des Tramways; 1'Association
de I'exposition hippique; 1'Association des
] uriers Canadiens; les i
lités suburbaines; la Cle de Navigation
Richelleu & Ontario; la Halle aux Blés;

I'Association des Arts; I'Association des
Marchands de Provisions, ete Et parmi
ges directeurs se trouvent quelques-uns
des négoclants et industriels les plus in-
fluents et les plus connus de Montréal
Le ministre de 'Agriculture du Canada et
celul de la Province de Québec en sont
les présidents honoraires

Le suceds de I'Exposition annuelle a
Toronto peut donner une indication de ce
qu'il est permis d'attendre icl

Dans les six derniéres années, les bé-
néfices nets de l'exposition de Toronto
forment un total de $236,271.65, soit prés
d'une moyenne de $40,000 par an.

Nous n'hésitons pas & dire que cette
somme est loin de représenter tout le bé-
néfice qu'en a retiré Toronto dont l'ex-
position est visitée annuellement par en-
viron 750,000 personnes.

Mais, de ces profits, une partie est con-
Ssacrée A de nouvelles bitisses el l'autre
partie est versée au Trésor de la Cité.
Les terrains, qui couvrent maintenant une
superficle de 200 acres, servent, sauf pen-
dant la période d'exposition, de pare pu-
blie, dont Montréal a grand besoin

1 exposition de Toronto, en 1907, a dé-
pensé $161,391.24; son revenu a 616 de
$203,265.08 et il en est résulté un profit
net de $41,873.84. En dehors de la some
me dépensée pour le personnel et les tra-
vaux par l'exposition méme et qui don-
nent de 'animation aux affaires, on peut
g'imaginer quelle impulsion peut donner
au commerce une exposition qul attire
750,000 personnes dépensant en moyenne
$2 et $3 chacune au bas mot.

Encore, ne sont-ce pas tous les avan-
tages qu'une ville retire de son exposi-
tion. 11 s'établit, alors que l'exposition
est ouverte, des relations d'affaires qui
persistent ensuite et laissent des traces
durables au profit du commerce et de
I'industrie de la Cité.

n'est besoin que d'un peu d’émulation
et d'esprit civique de la part des habi-
tants de Montréal pour qu'ils alent leur
exposition annuelle et que cette exposi-

tion obtlenne un plus grand succds méme
que celle de Toronto

Montréal offre malnts avantages pour
une ville d'Exposition: elle est la métro-
pole commerciale du Canada, le point ter-
minus de la navigation océanique ; son
port est devenu un port modéle au point
de vue de l'agencement et de I'outillage
pour un trafic intense; son pare de la
montagne et les promenades des environs
sont un attrait pour tout étranger ; elle
est d'un aceds facile par vole ferrée et par
eau: ses hotels offrent aux voyageurs
tout le confort voulu, leur nombre s'ac-
croft et les plus spacieux s'agrandissent.
D'année en année,“la ville augmente en
population, devient plus attrayante et il
ne manque pas de gens qui viendront
souvent sulvre ses progrés.

Maut les coeurs! afin qu'en 1910
Montréal commence la série de ses expo-
sitions annuelles!

LE DEBUT EN AFFAIRES

Il y a quelques jours, un jeune homme
d'une vingtaine d'années se présentait
dans le commeree de gros dans le but de
faire connaissance avec ses futurs four-
nisseurs.

Notre jeune campagnard avait le des-
geln, en effet, de s'établir. Sa mére lul
avait avancé quelques centaines de plas-
tres et il voulait, disaitdl, “courir sa
chance” en affaires.

Mals qu'allez-vous faire, lul demanda
un de ses fournisseurs en perspective,
avoe trois ou quatre cents piastres? Vous
n'irez pas loin

Oh! répondit le jeune homme, je ne
yeux pas monter une grosse affaire, je
veux simplement “runner” une “petite
husiness.”

—Vous avez raison, avec un petit capl-
tal comme le vOtre, vous ne pouvesz réelle
ment entreprendre qu'une bien petite af-
faire, car vous ne pouvez pas compter
obtenir beaucoup de crédit, puisque vous-
méme vous apportez si peu en affaires,




