
DES INTÉRÊTS DIVERS POUR DES OBJECTIFS VARIÉS

Rassembler toutes les pièces d 'une

politique commerciale à multiples facettes est un défi pour le
gouvernement comme pour d'autres acteurs. Sur la base des priorités
de la politique commerciale présentées ci-dessus, cette discussion a
montré qu'il existe plusieurs moyens de promouvoir la prospérité par
le commerce, l'investissement et la concurrence; de même, il existe
plusieurs ensembles de règles; et il y a de nombreuses voies,
certaines plus prometteuses que d'autres, pour atteindre des objectifs
politiques ou sociaux élargis.

Dans la pratique, tous les objectifs n'ont pas la même importance pour
tous les clients. Accroître l'accès classique au marché - les réductions
des droits de douane, par exemple - peut être crucial pour un grand
exportateur, tandis qu'une entreprise plus petite qui fabrique un produit
ou un service spécialisé peut être plus intéressée par la facilitation des
échanges ou l'obtention d'une homologation professionnelle. L'un ou
l'autre peut trouver un intérêt plus immédiat dans les activités de
promotion du commerce international. La politique commerciale ne
peut que créer et diversifier les possibilités : les exploiter relève d'une
forme différente d'assistance gouvernementale.

II ne s'agit pas non plus des intérêts des entreprises uniquement. Par
exemple, le développement par le biais du commerce sera considéré
différemment par les entités axées sur des valeurs qui privilégient un
progrès simultané sur des questions normatives (p. ex. les systèmes
de bonne gestion publique qui favorisent l'intégration plutôt que la
marginalisation) et par celles qui n'y voient qu'une affaire de termes
de l'échange. Ce n'est pas seulement dans la sphère du commerce
que des conflits éclatent concernant la déréglementation, l'imposition
de contraintes sur les options ouvertes aux gouvernements en matière
de politique ou de mise en oeuvre, ou la rigueur budgétaire en
contrepartie de la création d'emplois, de l'augmentation de la
compétitivité, des choix à long terme, etc. Pour ne citer qu'un


