La dissuasion : analyse
des parameétres de réussite

La dissuasion représente une ancienne stratégie, mais
elle a pris une importance spéciale a I'¥re nucléaire, ot
les infrastructures militaires ont de plus en plus eu
pour role de prévenir les guerres plutt que de les
gagner. La théorie et la stratégie de la dissuasion sont
maintenant largement acceptées, mais on n’a jamais
fait subir aux principales propositions de la théorie les
épreuves habituellement exigées par les sciences
sociales. Dans la présente monographie, les auteurs
examinent les études existantes sur la dissuasion, et ils
en relévent les lacunes. Lebow et Stein se fondent
ensuite sur cette critique pour reformuler la théorie de
la dissuasion et dresser un nouveau programme de
recherche pour en mettre a ’épreuve les propositions
centrales. :
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