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colliers «le chien pour
$3.00, je les vends $1.00 chacun ou
$12.00 -la douzame.  Or, un de mes
clients quiavait précédemment habite
a Springh I, mars, massure que la-
has on vemd ces meémes colhers $2.50
chaque. La s<emaine derniere, un e
mes freres se rendit avee <a femme dans
cotte ville,  Comme ils visitaient  les

Duzeine  de

magasins, il virent un hamac. Mon
freve rensarana que cet article cait

absolument identique comme forme et
travail, 4 ocenx que Jeovendaiss o Eh
hien, ces hamaes me  coiitent $4.00
ot ]( los vends $£5.500 0\ S]H'ill_‘,:“-‘“
Mass, on les vend $7.50

(“est beau d'obtenir de grands |n'i\
Le public peut les payer une foie, mans
lorsque des maisons 4 catalogues leur
font des prix plus faciles, on ne peat
e Dlamer de les patronner.

LE CALCUL DES PROFITS

Parlant de Fintéressante question des
bénéfices commerciauy, dit a ce o sujet
le “lron Age,” sous la signature d'un
M. Hammernaii @ @ Blannée derniere
jai fait plus daffaires que jamais
auparavant cn douze mois. Or, e
viens de faire Finventaire de mes mar-
chandises, et je miapergois que je n'ai
pas gagné plus dlargent que les annces
plmml( ntes, alors que je vendais envi-
ron la moiti¢ moins - marchandises,
Je ne puis comprendree cet état de cho-
ses, et jo pense que strement quelque
chose va mal.”

= \insi parlait Fautre jour un quin-
caillicr qui venatt de faire son imven-
taire.

“ Ce méme marchand était cependant
fort content. il v a quelques ‘mois, de
la grande somme daffaires quiil fai-
sait.  Un petit coup d'eil sur et ac-
croissement des ventes peut présenter
de intérét et ctre profitable aus an-
tres marchands,

“Quelle a ¢té votre dép nse daffai-
re< 27 fut-il demandé au marchand en
question,

* Lannde dernicre Ta ll(lu-ll\l- totale
a ¢te en quelque sorte plus fortmais
le pourcentage deI™ dépenses n'a oo
qui peine plus ¢levé que Tes anndes
procedentes. Fin 1903 01 a Gé de 15
pour cent. Llannce dernicre il a 16
de 1714 pour cent. On peat justificr
PFaugmentation des dénenses par un.
plus grande somme payée pour 1 lover,
par un peu plus Fintérét ot par une
augmentation des <alaires. [ag<u-
rance, 'éclairage. le chaufface 6t 1 <
annonces et les imprimés ont aussi cofi-
té un peu plus quien 1903: mais jai
fait plus d'affaires. Pour quoi done,
n'ai-je pas gagné plus argent ?

“Pouvez-vous dire sur quelles mar-
chandises se cont accrues vos affaires 27

LE PRIX COURANT

*Je ne pensais pas envisager la chose
de cette fagon,” répondit le marchand,
quiajouta: * Mais cest facile.  La
coutellerie n'a presque pas varié; elle
donne toujours de bons hénéfices. Ja
vendu plus de quincaillerie de tablette.
Parlant avee plus de soin des affaires
de Tannée  ecoulée, je dirai que jai
vondu une plus grande quantité de mar-
chandises aux constructeurs, et au com-
merce en gros. Bt comme on le sait,
les affaires avee les constructeurs don-
nent de beaux hénéfices.  Jal aussi
vondu |»lu~ de fusils et darticles d'ar-
murerie, a peu de bénéfices ;. cependant
je dois dire quiil m'en a peu colité pour
me procurer ces affaires.”

“Vos affaires n'ont=clles pas aug-
menté A certains moments des saisons ?
ce qui aurait nécessité de plus grandes
ddpenses générales; dénenses que vous
aurez peut-¢tre maintenues trop long-
femps, alors que les affaives avaient re-
pri< lenr cours normal 77

“Oui. ceel ostovral, aussi.  Méme

vtoellement, Jai denx on trois em-
|ln\v~ supplémentaires qui ne gagnent
pas leurs salaires.”

Il fut encore demandé a notre mar-
chand: “Ne se pourrait-il pas qua-
lors que les affaires étaient actives dans
le commeree en gros. on ue vous vous
cecupicz spléeialement d'une nouvelle
lene, vous avez oublié de vous intéres-
st A quelques-unes des anciennes mar-
chandises profitables.”

S Cestovrad, t répond-ilT il voa quel-
que chose de vrai dans votre remarque.
Nous avons en effet fait des affaires
tellement considérables en fusils et en
gross¢ quincaillerie, Fautomne dernier
et tellement expédié a nox clients en
aros que parfois mon stock de détail a
trop baiss¢o il m'est méme arrivé de
manquer de marchandiss.  Fn outre,
nous aioutames une quantité de nou-
velles Tignes dont quelques-unes  ne
pavent pas, je crois - aussi fut-il néees-
stire de alépenser plus d'énergie dans
le magasin, afin de pousser ces lignes,
Dans le commeree du je dus
faire face a des prix trés bas, et m'y
soumettre, afin de pouvoir vendre les
marchandizes a un prix rémunérateur,
Jajouterai que souvent je dus les ache-
ter en grande quantité @ ce qui m'o-
hligea & en vendre e surplus a un prix
fres juste, afin de pouvoir m'en dé-
harrasser.”

“Aussic pour 1905, ai-je déeidé —
dit notre quincailler — de ne pas au-
tant r.chercher une grande somme d'af-
faires, que de heaux hénéfices.™

Disgps que ce quisest afrivé i ce
marchand, arrive & beaucoup d'autres,
Il v a des cas olt un commerce pourrait
passer pour un commeree de “velours™
mais. généralement &l en cofite 17
pour cent pour faire des affaires, et
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que e commerce de velours  se rap-
porte a des marchandises qui procu-
rent moins e 17 pour cent, alors ces
marchandises “de velours,”™ sont ven-
dues avee perte.

La recherehe
tent

daffaires qui néeess-
une baisse constante s prix eq

mawvaize: plus vite un marchand <o
apercevra, plus vitet il épargnera .

I'argent.

Siomaintenant la plupart des niar-
chands =0 donnaient Ia peine de re-
voir les affaires qu'ils ont faites an-
née dernieres de se rendre compte des
lignes <ans profit et de retrancher
cette partie des affaires qui se font
pertes ils seraient plus satisfaits o
Finspection de lours livees a la fin .
1906.

CHAMBRE DE COMMERCE DE
MONTREAL

Le Nouveau Conseil

v Mercredi dernier a eu lieu & la Chan:
bre de Commerce, les élections des mem
bres du conseil pour Il'année 1905. 1. -
scrutateurs étaient MM. A. Courville. 3
Robitaille et A. Coté. 168 bulletins -
vote furent enregistrés, dont 158 val.:
bles et 10 nuls.

Ont été déclarés élus membres du cou
seil les candidatg suivants: MM. G. o
Siéyeés, Ad. Delorme, J. J. Duffy. Jos
Fortier, Geo. Gonthier, Pierre Gravel. 1.
D. Joubtert, A. E. Labelle, J. O. Labr:.
que, S. Lachance, J. B. A. Lanctot, A. \
Larocque, H. Laurencelle, G. Marsolai-
J. P. Mullarkey, Isaie Préfontaine. A
Roy, J. R. Savignac, Rod. Tourville, C. X

Tranchemontagne.
Comme on le sait, le président, M. 1A
A. Brault; les vice-présidents, MM. ('

telli et U. Garand; le trésorier, M. Sur
veyer, et le secrétaire, M, Haynes ou.
é6té réélus le jour de la nomination.

Les élections terminées, le présilon:
M. A. A. Brault, donna lecture d'une 1res
remarquable étude sur l'ceuvre accomp:e
par la Chambre, durant l'année 190{ ¢t
sur le programme des travaux qui i+-
tent a accomplir durant le prochain
terme.

Deerfied est le nom dune nouve -
eau minérale qui a été mise tout de:n -
rement sur le marché Canadien. Son
ompaguetage a un aspect trés-attravarrt
et on prétend que c'est une Eau Alcain
d'ure qualité exceptionnelle, qui sc e
large s>lendidement.

M. J. H. Maiden, de Mortréal. «n 4
chtenu l'agence pour la section Est i
Canada, qui s'étend de Kingston a Ha
lifax: et il a déja assez d'ordre- «n
mains pour vider complétement le «'.2Y
qui est maintenart en transit.

CITRON ESSENCE

En vente a $1. 00 la livre fluide. par
Jules Bourbonniére. Téléphone Bell, Est

‘1122, Montréal,



