
CANADEXPORT
Vol 8, No. 12 Julv 1 IYNO

Africa Market Well Worth The Effort
Jly a:üataHll (iotnme(/ t:osnpeting for Use ArtKeaa Bank alone.

Each year, African countries Market Canada's Strengths, With only limited eonoesaionsl
import near1yi100billion ingoods Advantages finaneingforCanad'une:portato
andserriaea-i1.6billion dwhieh Cumpeting here will not be any ^ Afrita, winning contracta for de-
is supplied by Canada. Them is "star tAan elsewhere in the outn- velopment projeela an be the beat
room for growth and, with time. • petltlve global market. Still, if the way to gain eiperience and a bet.
energy and money. Canadian ex- Canadian exporter faces a set of ter market position. As much as
porterseaneaptureagreatershan i7billion worthofnewprojectafor
of this market. Africa ars approved every year
E:port. is Aftrte. INSIDE through ehe World Bank and the

TM country is a lucrative outkt African Development Bank, with
for Canada's services indasery: contracta open for tender from
almost $V2 billion annually. Ali GBO: A Good Biddiag TooL2 Canadian and other foreign ean-
majorCanadianenginsavlgfirnu

^K^ Bank Projerts_^ 3a parties.
are artiw han- with seetord Canada'aBilingualStatWCau
strengths in enerp (both hydro Trade opportawhl.s_54 • be a Competitive Edge
and ail and gul, water. beestry. Canadian expurten eompete for
transport and felsrommuniea- Narktls, by Sea7or- 11-13 contracta and business in Africa
tions, with companies from Europe and

Several Canadian construction FreeTrade Bulkth 15 theU.S.whieh,traditionally,have
companies are blbwing the aarv- • dominated African trade. Japan.
ices industry's load. And Cana- EAfTC'S NEXOS Program 15 deapite its language and cultural
dian consulting firmsr- specialis• differences, is a growing player in
ing in eduatian, management ^ Afri
training and computer teehnol- apeôal ehallengea in Afriea, so do Canada, however, benefits from
egr-^-enalaomovingsuocsssfully theavmpetitara- fremsuchcoun- ' its image sa an alternative trade
into this paR of the world. 1 tries as the United States, Japan, partner, offerSng advanced teeh-

All regions of Canada eaport West Germany, France, Italy and nology-in both French and Eng-
goods and eervioss to 51 African ! the United Kingdam. Iish.Cnudianfirnueanturntheae
eoantrias, headed by Algeria and TMCanadiane:porterdoeahave differences to their advantage-
Matoao, respectively Canada's some distinct eumpetiti•e advan- by aetting up cooperative projecls
27th and 43rd top averall country taeea The Canadian Govern- oaing Canadian expertise and
clients. ment--thtough participation in ! Japanew financing.

Reewro-baaad eaports (wood the Franmphwv Summit, Africa
andfbhptodueta,sulphur.wheal) 2000. its debt krgivaneas initla
an eonaotent, with important tiw, and its high profile in the
sales in valne-added gaods (hel't- Commonwealth and other inter-
aopters, btatnaives, equipment f national organirations--haa gen-
for the oil and gaa, mining, power, erated munir goodwill for Canada
teleavmmnnieanunaandcomputer ; anang many Afriean eountnes.
industnea ► Canada faeea atwR The reputation of Canadian
eumpetition in maintaining or goods and servkes, especially in
inereaang its market Shan in our areas of strength, is exoel-
Afrira. lent-8oth in indindual African
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'Canadian companies
must be well-prepared
and éxport-ready:'

How To Compete SueeerhJly
Even with the" edvantages,

exporting to Africa is still not
simple. Canadun companies must
be well-prepared and 'e:port-
ready*.

Successful eampaniea often have
expurt experienoe. Their product
or service has a eompetitive ad-
vantage: priea, a unique e:pertise

USf41 million frnm the World Gndaadanp.i-AFR/CA

euuntrtea and amnng the mterna-
tiooal development apmuses.
Deeebpmwt Bank Contr>teu

Canadian companies, for in-
euno, have enmpeted for--and ',

f won-- prqeet worll that. in 1988f .
- 89, has earnad them more than '

W -^

CanadExport is a twice-monthly trade newsletter
sent free of charge to over 50,000 subscribers across
Canada. Its primary goal
is to promote Canadian
exports abroad through
informative articles and
tips for new as well as
established exporters.
Topics of interest to
exporters and anyone
associated with interna-
tional trade include busi-
ness opportunities abroad,
international market
trends, upcoming trade
fairs and missions, market
intelligence and new
developments in Canada's
trade policies and
programmes as well
as those of its trading
partners.
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Moins de permis d'exportation seront exigés
De nouveaux clmgemenn ► k Liste

de cone6k des expvutimu du Canada
(LCE) néduimnt de 40 pour cent k
nombre des permis d'exportation exi-
gés des entreprises canadiennes. Les
articles exemptés comprendront la
plupan des adinatems petsdmel tour
grande variété de canposants ékc-
uoniquea, canton équipements de
ttlhomnamitmima25 auaesamdes
Cea chrlgemenu am dE appmuvÉs k
la juillet dernier pur le Comité de
roordinaliua dm contrôles sanségiquos
muhilaténus à l'exportation (CO-
COM). Par appliquer ces contrôles.
ce utilise octuellemessi une Lisse de
contrôle léritée du exportations es-
oadinnna,approuvée le 26 juillet par

Le Japon : partenaire
d'importance croissante

Voir pages S d 8

k gouvernement c .. dieu, Les
Chang- ptanot effet nmlfdi-
uennYr.

L'apaiarmoe mtable des temias eu-
men pemml sa COCOM. dont k
Canada fait parroe, d'éliminer va gra nd
sombre de produits de sa liste de eon-
u6k

"le but de ces cisaillements cm de
favoriser les échanges avec l'URSS a
I'Europe de I*Es4 en supprimant une
masse de fomulités pair nus expa-
Weun, a déclaré k ministre des Af-
faires exlhieures lue Clak. Il sen
ainsi plus facile. pour I..C«..dm.,de
i engaga plat ! fond dam la passion-
saute entreprise de recommicrion qui
s'accomplir dm cene région.

'Autre but du chantonniez apportés
► la bute de comète dm e.ponuiom.
selon les minium du Commerce,
extérieur. M. John Ctosbie, : 'faciF
iler les échanges de haute technologie
panai les pays de l'Ouest. Ainsi".

I DANS CE NUMÉRO

• caser rl.ea :

d4e. L1MahAa^qr. AeKrduin_ J

a(s nsi.ar I

Foira. arrri.a: Mrye.O,ie._.

.bpeswrA,n. H

d'ajomaM. Cnnbie•-lasenoeprisrs

spérialisées dam ce domaine devien-

draM plus compétitives sur ln princi-

paux marchés du monde muet."
Le Canada a joué un gnand rôle dont

les négociations du COCOPA qui ont
amené ceschangunents,a s'en fame-

ment prononcé en faveur d'une plus

grande liberté des échanges avec l'Eu-

rope de l'EU de L'URSS. D'rmes
nEgociatiau du COCOM sont piéwn

pour ces automne et dewaient entraîner

la suppression d'autres prodsundc hum

technologie de la LCE a de k liste du
COCOM.

M. CI" a aoulignE que lu change-
maux apportés ! 1. liste cvadiane

m'affectent en rien les contrôles ia-

posés actuellement sas exportaient

d'équipements militaires CM su. autres
exponaliona destinéea k I'Afrique

du Sud. Les contrôles seront main-

tenus pour ks eaponalioro vas
l'Afrique du sud.

L'autre gmd changement apporté à

noue systelne deeontrbkcaiame

aodmxiun d'an Pa.. is d'exportation
général, applicable aux échanges encre
k Canada el d'autres pays membre du

COCOM. Ce danser corriprend les
pays de L'OTAN (excepté 1•Islandel.

ainsi que k lapon el l'Ausoalie.

Le nouveau Permis d*c.puKm

général panicum aux C.Ponoum
d'expGdia vers ces pays la plupart des

marchandises indntrielks comt816ea

sam devoir obenir un parois d'espnr-

latian individuel; il ka suffira d'in-

dpua sur leurs doaoteln d'exporta-
tion qu'ils exportent des malchandisa

assuienies aux contrôles à l'exportation

du Canada. Une dédanlian semblabk

de l'imponateur, spécifions qlf il a reçu

da marchandises soumises aux con-
Wks, sen égakment annexée. Le
nouveau système, appelé commerce
inau-COCbM, a pris effet le 13 coût
1990, a supprimera l'obligatioa

d'oblenir 3000 permis d*exponbm
chnqlr amE.

pao able- d'rales tenseignonesix.

camnniquer, i Affailes exlEriewesa

Commerce exthiar Canada, avec

Michael Fm. de la Direct un des ooo-
a6ka à l'e xponriun ( ESE 1.125. pmme-

nade Saisies. Onawa K 1 A OG2 TN. :

(613) 996-2387. Télécopieur : (613)

996-9933.

Octobre est le mois du
commerce extérieur du Canada

Compendle l'imponrloe du cam-

mnoe poaaus ks Caludian, siea k

thème du Mois du Commerce extérieur

du Cnuda qui début k la octobre à

Halifaa.

Le camnnce nepfsede aux mil-
liens d'empbis poar nns companioees
a an tlen de noue production sauce-
&k. LeCanadaoccupe k sepième nng

dan k morde pour les échanges, a

génère près de 30 pour ma de son

pmduil mtional bru.

lAl a ondifié k nom de ces événe-

ment, qui était jns,i ici k Mois u-

ludien de I'expanatiati afin de mieux

aaduire I'importance de taus ka au-

Srn 1 Ja poRrT : OCTOBRE

CanadExport est un bimensuel sur le commerce
extérieur envoyé

abonnés dans tout le Ca-
nada. Son but : promouvoir
les exportations cana-
diennes par des d'articles
offrant renseignements et
tuyaux tant aux expor-
tateurs chevronnés que
débutants. Il vise à
renseigner ceux qui
s'intéressent au commerce
extérieur, surles débouchés
commerciaux à l'étranger,
sur les tendances des
marchés internationaux, sur.
les foires et les missions
commerciales internatio-
nales, ainsi que sur l'évo-
lution des politiques et des
programmes commerciaux
du Canada et de ses par-

gratuitement à quelque 50 000

Address/adresse

City/ville Province

Postal code/code postal

Type of business / genre d'activités

q English q Français

Please mail to: / expédier à:
CanadExport (BPT)
125 Sussex Drive
Ottawa
K1A0G2.

For subscri ption, simply fill out the attached order
form and mail to the address provided.

tenaires commerciaux. Pour s'abonner, remplir le
bon de commande et le renvoyer à l'adresse indiquée.


