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Organisons sa rroauction, mais surtout Organisons ia Distribution
On connaît l'annel nprsistant du sénateur français

Che Fiinhert. oui prévoyant la lutte militaire que ses
concitoyens allaient avoir à soutenir prochainement ne
cessait de leur répéter: "Des canons! des munitions!"
Ces mots, d'abord considérés comme inopportuns et
écoutés d'une oreille agressive, devinrent cependant à
l'ordre du jour lorsque la guerre éclata, et l'on ne man-
qua pas de reconnaissance envers celui qui courageu-
sement, en dépit des indifférences et des hostilités avait
lancé sans répit et sans lassitude son "qui-vive" pers-
picace et nécessaire: "Des canons! des munitions!"

Au Canada, si nous n'avons pas à redouter une ac-
tion militaire vigoureuse, nous avons à nous mettre en,
garde contre un assaut économique formidable, déjà
en puissance dans les événements actuels, et pour lui
opposer un front résolu et tenace, les hommes prévoy-
ants du Dominion lancent à tous les Canadiens cet ap-
pel pressant: "Augmentons notre production!"

Certes, ce conseil qui revêt le caractère d'un ordre
dans les circonstances présentes, est un excellent pré-
servatif contre la dépression qui nous guette si nous
nous laissons aller à une indifférence dangereuse, mais
il ne saurait avoir d'effet sans que soit consolidée, af-
fermie et développée la grande force qu'est le système
de distribution de la marchandise.

Dans la guerre économique que nous avons à soute-
nir, les produits fabriqués ou tirés du sol sont en quel-
que sorte "les munitions"; mais pour que ces muni-
tions aient leur valeur réelle et qu'elles servent à quel-
que chose, il faut qu'elles aient l'aide efficace de l'ar-
mée des détaillants, il faut qu'elles soient placées en-
tre des mains habiles et expertes qui sauront en dispo-
ser pour le bien général du pays et en assurer la con-
iommation rapide et avantageuse.

Si nous nous efforçons de produire sans organiser
notre distribiition, nous nous trouverons dans la posi-
tion d'un pays qui se voit forcé de laisser dans les ar-
senaux, ses fusils, tout son matériel de guerre et de mu-
nition faute d'avoir une armée pour en prendre charge
et en tirer profit, ce qui équivaut à la défaite et à la

mort nationale.
Et c'est pourquoi, à cette heure, où les esprits s'a-

gitent sous la menace d'un péril, nous répétons ce que
nous n'avons cessé de clamer: "Organisons notre dis-
tribution!"

Au demeurant, si nous nous lançons dans le domaine
de l'actualité et cherchons quels sont les véritables
problèmes qu'il s'agit de résoudre présentement, nous
sommes obligé de reconnaître que celui qui vient en tout
premier lieu est celui de la distribution,précisément par-
ce qu'il est indispensable à la solution de celui de la
production. Nos industries nationales et nos ressour-
ces naturelles ne peuvent être exploitées et dévelop-
pées qu'en autant qu'un agent puissant d'écoulement
de leurs produits viendra leur donner les moyens de
continuer leur oeuvre productrice et leur assurer une
légitime rémunération pour le travail accompli. Une
invention, aussi merveilleuse soit-elle, n'a de valeur et
d'utilité qu'en autant qu'elle est lancée dans le domai-
ne pratique par les soins de la distribution. Il en va
de même de tout produit qui ne devient un article de
consommation courante ou d'usage journalier que par
l'effort remarquable d'une distribution intéressée. Que
notre industrie soit capable de répondre à nos besoins
et même à une partie de ceux des pays étrangers, cela
ne fait aucun doute, pas plus qu'il n'est douteux que le
Dominion soit un pays extrêmement riche en ressour-
ces naturelles de toutes sortes. Mais où le doute peut
se manifester, c'est sur la puissance et l'efficacité de
la distribution. Et c'est pourquoi nous considérons
que là réside la clef véritable du problème de notre
prospérité de demain, et que nous regardons le mar-
chand-détaillant comme le pivot de notre équilibre
économique et de notre grandeur future. On pourrait
dire volontiers que les marchands-détaillants sont les
missionnaires de la production, qui convertissent les
foules à l'évangile du producteur, qui font connaître
sa doctrine et implantent parmi le peuple, la foi en nos
forces productrices et en nos ressources naturelles. On
voit, dès lors, que le marchand-détaillant a une vérita-
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