
LE PRIX COURANT

Puisque vous avez un carnet de notes,
ne négligez pas de vous en servir; votre
".prospect" appréciera la chose. Il est à
désirer que vous ayez sur une simp!e
carte un répertoire de cartes individuel-
des où seront inscrits les renseignements
recueillis au cours des opérations de
chaque jour, et des divisions mensuelles
poirr ceux qui ont indiqué une époque où
ils pou'rraient signer un con-trat.

Quand vous faites une 2e visite, abordez
votre homme avec le sentiment qu'il va
devenir votre client et que vous vous at-
tendez à l'assurer. Ayez foi en vous-
même, et montrez que vous en avez en-
vers vos clients. là y a des jours où un
homme ne peut faire aucune affaire.
C'est alors qu'un agent d'assurance est
porté à chasser deux lièvres à la fois, à
faire de la sollicitation en ville et à la
campagne# en méme temps. Ne faites
pas cela, voilà mon avis.

voir comme 'les résultats s'accumulent
rapidement.

Employez comme il convient tous les
moyens légitimes, téléphone, lettre d'in-
troduction, brochures de la compagnie ;
mais votre visite personinelle et une en-
trée en matière franche sont les me-l-
'leurs moyens pour obtenýir les meilleurs
résultats. Dans la plupart des cas. il
suffit de laisser une semaine s'écou.ler
avant votre visite. Essayez alors de faire
signer votre contrat, à moins qu'on ne
vous demande de remettre 'la chose à plus
tard. Inscrivez au répertoire la carte sur
laquelle vous aurez noté l'entrevue et ce
oui s'y est passé.

Une visite doit être faite dans l'idée de
conclure l'affaire et non pour passer le
temps ou faire semblant de travailler.

Un. bon chasseur ne se met pas pares-
seusement et bruyamment à la recherche

Tenez-vous en à l'une ou à l'autre sol- du gibier et, bien qu'il y ait.certainement
licitation-, et si vous vous sentez u.n peu des exceptions, le meilleur plan semble
décou-ragé, c'est le moment de consulter Mre de réfléchir d'abord et de voir que]
votre carte répertoire. Quand on essaie peut être le meilleur joir et la meilleure
de mettre à profit les possibilités que 'heure pour Interviewer un homme d'af-
l'on a sous la main, by est étonnant de faires.

Le choix de l'heure est très différei'
selon qu'i' s'agit de la ville ou de la can,
,pagne. On ne peut :pais s'attendre à -
qu'un dentiste s'interrompe au milieu
-d'une opération pour écouter un agen
d'assurance pas plus qu'un agent de ch1r
ge à l'heure de la bourse; d'un autre ('-
té un maître de poste ou un marchanî
de la campagne 'peuvent être vus presqi;
à toute heure du jour. Les circonstan i,
gouverneront grandement ce choix à
ville ou à la campagne, et l'appréciatii
de soi-même est 'pour l'agent un guiV!,
arsez exact.

Quand on fait une chose par l'eiru r
mise d'un autre, on éprouve le nënîî
sentiment que si on l'avait faite soi-i'
ne. Quand l'agent se -rend -bien coini-
qu'il est la force qui fait agir celui q;

assure la protection de sa famille et qi;
est tout aussi responsable que l'assuré :.
résultat bienfaisant obtenu, sa puissan i'

augmente Inconsciemment et le pronl"'
de son labeur sera comme la réc:"
d'une riche moisson.
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