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LE POUVOIR DU MARCHE

Chaque jour, chacun d'entre pous utilise un tés grand
nombre de biens et de services — pour manger, s habiller, se
protéger des éléments, ou simplement pour jouir de la wie.
Nous tenons pour acquis que ces biens et ces services seront i
gotre disposiu'on quand nous aurons envie de les acheter. Nous
oc prenons jamais la peine de songer combien de dizaines et de
dizaines de personnes ont participé d’une maniére ou d'une
autre 3 Ia mise en ceuvre de ces biens et de ces services. Nous ne
nous demandons jamais comment il se fait que I'épiceric du
coin — ou, maintenant, le supermarché — propose sur ses éx2-
geres les articles que nous avons envie d’acheter ; et comment
il se fait que la pluparr d’entre nous soar capables de gagner
I"argent nécessaire i I’ achat de ces biens. :

Il est naturel de supposer que quelqu’un doit donner des
ordres pour garantir que les « bonnes » marchandises seront
produites en < bonnes » quantités et offertes aux « bons »
endroits. C'est une méthode qui permer de coordonner les
activités d'un grand nombre de personnes — la méthode de
I'armée. Le général donne des ordres au colonel, le colonel au
capitaine, le capitaine i I'adjudant, I'adjudant au sergenc et le
sergent au deuxiéme classe.

Mais ceree méthode autoritaire ne sauraic éoe la tc:hmquc
d’organisation cxdusxvc. ou méme principale, que pour ua
groupe trés petit. Le chef de famille le plus autoritaire n'est pas
capable de diriger uniqucmcnt par ordres tous les actes des
autres membres de la maisonnée. En fait, aucune armée de
taille normale ne peut éure dirigée umqucmcnr. par le com-
mandement. Il est impensable que le général posséde I'infor-
‘mation indispensable pour diriger chaque mouvement du der- -



