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point elle a affecté les stocks. En dé
duisant des arrivages les quantités expor-
tées, nous devons trouver le nombre de
boftes restant dans les magasins et entre-
pots frigorifiques, c'est-d-dire les stocks
existant a Montréal.

Or, en opérant ainsi, nous {rouvons
qu'il devalt exister an 15 septembre der
nier de 130,000 & 140,000 boftes alors qu'd
la méme date en 1905, les stocks étaient
de 240,000 & 250,000 hoites, soit, en moins,
cette année, 110,000 hoites.

Dans ces conditions et, en faisant état
des chiffres plus haut, nous 6tablissons
la production jusqu'a la date des chif-
fres, pour les deux années 1905 et 1906,
comme suit:

1905 1906
Exportation 1,431,994 1561,724
Stocks A4 Montréal.. 240,000 130,000
1,671,994 1,691,724

C'est-a-dire que la production jusqu a
fin aolit au moins aurait 6té sensible-
ment la méme pendant les deux anné- s,

Dans ces chiffres, la fabrication de sep-
tembre entre pour une quantité minime,
el nous ne seriony pas surpris que la pro-
duction de ce mois et celle du mois d'oc-
tobre soit réduite dans de fortes propor-
tions, par syite de la rareté de I'herbe,
de la rareté et de la cherté du foin et
des issues de hlé.

En réalité, ce qui aura le plus diminué
cette année, ce n'est pas tant la produc-
tion du fromage que celle du heurre. o
lait-« 6té moins abondant et il en a conté
plus cher aux cultivateurs pour entrete
nir les vaches laitidres, que de coutume:
aussi les hauts prix paves p-vnll:nn toute
la saison pour le heurre
sont-ils justifiés.

Mais, bien que les hauts prix payeés
cette année pour les produits de l'indus-
trie laitidre soient justifiés par le cout
plus élevé de la production du lait, il ne
s'ensuit pas que les producteurs auraient
obtenu pour leur fromage des prix va-
riant de 11 a 13 cents durant Ia presque
totalité de la saison sans des circonstan-
ces particulieres qui, peut-étre, ne so -
produiront plus.

Si le consommateur anglais u consenti
A payer cette année des prix quen temps
ordinaire il considére comme prohibitifs,
c'est qu'a la suite des scandales de Chi.
cago il a renoncé, pour le moment, A 1'u
sage des conserves de viandes et qu'il
s'est.rejeté sur notre fromage pour lequel
il a une prédilection marquée. D'un au-
tre coté, la saison d'6té a 616 trés chaude
en  Grande-Bretagne et l'ouvrier des
champs, comme celui de I'usine, consom-
me peu de viande frafche pendant les cha-
leurs; il la remplace par le fromage qui
ne se corrompt pas aussi  facilement
qu’'elle.

Voila, en somme, les raisons qui ont
Plus particulidrement contribué a 1'élé-

et le fromage

s

LE PRIX COURANT

vation des prix. ('est toujours la loi de
offre -et de la demande. ~

INDIENNES ANGLAISES ET INDIEN-

NES CANADIENNES

Nous sommes informés que les indie
nes de fabrication anglaise que nos mai-
cons de gros vendaient jusqu'ici au prix
vniforme  de loe. la verge devront 4%
sormais se vendre aux prix de 10.1-2e. A
e, 1y verge suivant qualité de la tein-
ture employée, soit 4 une avance de 5
1 p.oc.

Dautre part, nous croyons savoir qu~
les manufactariers canadiens n'ont pas
I'intention davancer Jeurs prix. La Do-
minion Textile Co. en particulier, semb!:
devoir maintenir ses  anciens prix, ce
qui permet au commerce de gros de ven-
dre Jes lignes populaires "H. P.”" a 8c. la
verge et le “Co Cloth™ a 1oe. la verge.

Si onos renscignements sont bien ex-
acts, et L somice on nous les avons pui-
donne pour ainsi dire l'as
surance, nous ne saurions trop louer les
namutacturiers de la décision qu'ils ont
prise,

65 nous en

Pour nous, il n’y a aucun
tos —exigences

doute que
des manufuc-
turiers anglais permettront aux manufac-
triers canadiens d'accaparer le marché
canadien qui de droit leur appartient.
En dautres Allemagne, en
Angleterre notamment, le public est na-
turcllement porté a acheter de préféren-
ce les produits domestiques, les produits

croissantes

pays, en

des manufactures du pays dauns toutes les
circonstances on la chose est possinie.
d'ailleurs entretenu dans
cette idée par le marchand de détail Wi
méme. Le détailleur ne peut pas ignorer.
en effet, que plus I'industrie nationale est
florissante, plus lonvrier

Le publie est

travaille et
sagne ot plus, par-Conséquent, il est en
nmesure d'acheter et de consommer.

Ce qni est vrai ailleurs est égalemen:
viai an Canada.

Nos marchands devraient de toute leur
foree, de tout leur pouvoir aider, encou-
rager, favoriser 'industrie canadienne.

Dans I'espece, "d’ailleurs, les indienn»s
canadiennes valent absolument l'articie
importé ¢t comme elles sont & meilleus

marché, elles auront une plus grande de-

mande. Quant aux dessins des indiea-
nes canadiennes, nous savons de sourece
sire qu'ils ne le cédent en rien a ceux

des indiennes étrangéres, nous en donn -

rons du reste une preuve en disant que -

la Dominién Textile Co. s'est procuré a
grands frais les derniers modéles des
dessinateurs francais, '

L.es marchands tout en encourageant
Iindustrie canadienne auront certaine-
ment un avantage personnel a vendre les

indiennes canadiennes dans les circons--

tances que nous venons d'esquisser bri-
évement,

L'IMPORTANCE D'UN SYSTEME

Vous pouvez éviter la rour
si vous n'en mettez pas

Mais

Ul “aine
quantité -dans vos affaires <o e
de systéme, vous aurez bhicn: 0
sion d'étre désappointé.

Aucune affaire ne peut réu- “ans
systéme. Certains marchands - ...t
parce qu'ils poussent leur sy o 3
I'extréme. 'Un probléme trés d:::...
résoudre consiste & adopter un ji -
lien. Chaque commerce doit u...: un

systéme qui lui soit propre et duo

administré en conséquence. Il . .
pas mégliger 'les détails. Ils repris - ot
la base de tous les systémes. Uni ;.
quelconque de votre systéme doit - .-
pliquer a la solution des cas imjpivvie

Chaque transaction signifie une nis i
I’épreuve 'd’'une certaine partie do voive
systéme, et 1'exécution bien faite ou nal
faite de la transaction décide dv L. v
leur de ce systéme. Chaque fois ..
se présente de nouvelles condition- gu»
votre systéme n'a pas prévues, injoct 2
plus de systéme dans vos affaires. No
permettez pas que ces conditions s i
sentent une seconde fois sans que vous
vV ayez pourvu.

Un 'systéme convenablement oreani-é
vise 2 alléger les devoirs du gérant !
telle sorte qu'il ne soit pas nécessaie '»
le consulter au sujet de détails insiwuil-
ants. Chaque employé & qui unre certai
partie des affaires est confiée doit & <o
tour diviser son travail de manier A
n'étre pas accablé par un labeur non i’
cessaire. Chacun doit avoir sa partic U
jouer son réle.

Quand les conditions des affaires
cessitent un travail. supplémentait: o1
surchargeat un département, crécz 0

- nouveau département, si nécessaire. o

divisez le travail de maniére a élimi:.:
lc mal. De méme, il peut arriver «i"
n'y ait pas assez de travail pour occn; v
tous les départements. Dans ce cas
unissez plusieurs départements en
seul. Un systdme bien reglementé n':i:
met pas qtie des empldyés restent inio-
cupés. Il y a toujours quelque travail .
faire, au bureau, dans la manufact
ou dans le magasin.

 Le propriétaire d'un certain établiz-
ment remarquant un jour un commis -
occupé, lui demanda ce qu'il faisait.
réfléchis”, répondit celui-ci. *“Nous
vous employons pas uniquement pour -
fléchir”, dit le marchand; “trouvez a o
cuper vos mains aussi bien que vo!
esprit”. L’homme ou la femme qui t:
vaille sans penser ou qui pense sans U
vailler, ne devrait pas trouver place da -
votre établissement. Un employé do
faire les deux.

La vente d'un sac de café denmande
tant de réflexion que le travail d
“typewriter”. Toutes les opérations co:: -
merciales demandent une certaine pr



