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LA SEMAINE COMMERCIALE
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Fondée en 1864

GAPITAL VERBE.....covv v eey oo 2700,000
Bunpar nE prreeTsos:

PATHICK O MULLIN - LS
Janky Frasin - Vice-préatlent

Hon M. H, Ricnny Cl' \ul B8 ARCHIRALD

W, 1, Conemax
Buroau principal : Halifax, N.B.

Joux Kxtaur, cutesior,

Préaldent

AGENCES
North Ead, Hialifax, N..E. \anmlh-. [\ K3 N
Lunenburge, N..E. Windsor, .\ K.
Canso, N .E, Shedine, N,-B.
North Sydney, C..18. Part llmul, C..B

Edmunston, N..B.

Wooihstork, N.-B.
Lavis, . Q.

Fraseevtite, P Q.

Succursale de Lévis,
Jeaxn Tacng, n"un

Succursale de Fraserville,
3. E. Gavosr, ageut,
Connnsroxnaxts -

Ontarlo=Ontarlo Bunk
Judbee~DBangiie de Quétiee
Terrencus —l oy Huuk of Newfoaundinnd,
St-Jean, No B—Bank of New Rruncwick
New Yurh —Bank of New-Yark,
Bostou—New England Nat. Bank.
Mlnnunpolla—\urm Weatern Not Bank
Lomires - Union Bank of Lomdon
Parla—Créalt Lyonats.

LA BANQUE bu PEUPLE

Suronu principal: tontroal
Erantie Bx 1834

CAPITAL PAYE . . - 81,200,000
FONDS DE RESERVE 600,000

Bercan de direction :
Jnupu,q Greuier, éer. - Président
George Brush, u-r o Vlcu-l‘nmlunt,
M. llrnnohmul. dfer s W, Franels, ¢er @ Chas,
Laeallle Ger o A l)lah Llfltlhl wer, A, Provestéer,
J.8. llOUSQUF - <« Cylpsier
W, RICHER - .« Asst.Calrsler
M, ARTHUR GAGNON Inspeeteur

Succnuraalia

Quibee, basse.ville  P. B DUMOULIN, gérant.
uéhee, St Roeh : V«\l’ LAVOIE, v'mmt.

Trofs-Rividres. P E I'AV\I-'I()\ rérnnt.

StJean, Qué.: H. Sl‘ MARS, g rant.

St-itémt, Que.. ¢, BEDARD, atram.

Stderane, Qm- s ACTHERERGE, wérant,

Montréal, rue Ste.Catherine Est: A. FOURNIER,

-n‘ramt
J.ABLEAU,

Momrv:tl nw Nofre-Dame Oucest
BL-H) nchnlhc : J. LAFRAMBOINE, gérant.
. Ayents en Canade @

Ontario : Molzon's Bank et ses succursales,

Nouvean-Branswick : Bangie de Montréal,

Nouvelle-Ecosse © Bank of Nuva Seotin,

Ile du Prince-Edouard: Merehant’s Bk of Uadifax
Ayents auz Elatx-Unis :

New.York : The National Bank of nu- Republie,

New-York : Hanover Nutfonal Bank

Boston : National Rtevere Bauk,

) Corresporelants en Kurope ;

Angleterre @ The Alliance Bank L4, Londres.
Frince : Le Ceddit l.)onn'u: Paris,
La Ranqgue du Peuple émet des lettres circu.
lalres payables daus toutes les s partics dumonde.
&rbour fuciliter les potites épargghes, la Buuqm.
reguit des dépita de tons montunts de pnm 2etr,
A4 p. e, comme pour Jes gros dépits,
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GARANTIE GOMME JITANT
La pius Economique
La molins chore

La plus Pure
Recommundie i tons ceux quiniment In santé
Demander.en un éehantillon i votre épleter,
Eu vente chex tous Jus éplelers

Standand Dakine Dowder Do

SEUL FABRICANTS,
Trois-Rivi¢res, P.Q.

MM. les Marchands pourront »'adeesser 3 M.
W.H.BAILEY,ngent, 371 ruc deta Refne,Québec

Do toutus les profcssions qu'il est donné
A Phomme d'sxorcer pour gagner sa vie,
il w'en ost pas qui, de nos jours, soit si
univorsellamont adoptée quo collodo com-
morgant. [0 vaste champ d'exploitation
qui s'oflro nu comuierce par tout lo monde
jusquo dans les coins les plus reculés, of
lu divorsité des besoing qui se renouvel-
lout suns cosse, font du munrchand ua dtre
dont U'utilits est de tous les pays commo
do tous les instanta

Le dernier sitelo o vu disparaitre los
préjugés—nbsurdes, du resto, commo sont
tous les préjugés—qui attachaient autre-
fois au conunerco un cortain carnctire
avilissant pour ceux qui y cherchaiont
leurs moyons d'existence. Aujourd’hui
personne n's honte d’ngsumer lo titre de
marchand, du moment qu'il y a le moindro
profit A en rotirer.

Ah bah ' Les rejoton. des ancionnos
familles nobles, eux-mémes, ot--cc qui
représonte une nutre variété de Phumanité
encore bien plus considérablo—la roture
uvee un ruban ou un colifichet quelcon-
que, no fout plus de fagons, dans notrg
XIX¢tme sitele, pour demuander ru com-
moree, ceux-ld  uno aisance que leurs
ancétres n'ont pas connue, et celloci la
continuntion des faveurs qu'a pu lui atti-
rer, un jour, une certaine habilotd mer-
oantilo.

C'est une poussée générale ol chacun
se lance a la recherche de ce Pactole dont
le cours change si souvent et qui, malgré
celn ou peut-étre 3 cause de cela, offic
oncore plus de séduisunts attraits qu'au-
trefois ln découverte et la conquéte des
wmondes.

11 s’en suit naturellement yuo le com-
merce, & cause méwme de ses alléchnntes
promesses, se trouve, depuis un certain
nombre d'anndes surtout, envahi par une
foule de cherchenrs diversement préparés,
jouissant d’aptitudes différentes, et aussi,
plus ou moins serupuleux sur lo choix des
moyens & prendre pour arriver nu suceds.

Cela produit un encombrement qui
rend le travail plus pénihle et I réussite
plus douteuse.

Aussi n'y atil qu'un nombre relative
ment restreint de marchands qui obtien-
nent dn commnerce ce qu'ils Jui demandent.
Si quelques-uns parviennent a In fortune,
beaucoup d’autres ne recueillent de leur
lnbeur qu'une médiocre aisance ; muis,
hélag ! le plus grand wombre y perdent
un temps préeicux qui probablement leur
cut ¢té plus profitable s'ils avaient suivi
une autre divection. Heureux encore
ceux qui n'y ont pas laissé, avee leurs
eapérances, les biens qu'ils tenaient
d’autre source ct dont ils auraient pu se
contenter !

.

Lo commurce est done, do nos jours
encoro plus quo jamais, uno profession
difticilo qui exige uno longue préparation,
des aptitudes prononcéos et une constance
dans lo travail que ne puissont attiddir ni
lee obstacles de Jongue rdsistunce ni les
suceds d'un mowment.

Dans P'étude comme dans Ja pratique,
cette profession differe abrolument de
toutes los nutres. Par oxomple, apris
cing nnnédes d’étude du droit, un jeune
hommio devient un nvocat purfaitement
eapable do prendre les intéréts d'un phai-
dour ¢t de lui manger son capital, tout
comme pourrait le fairc le doyen do In
Facultd, Lo disciple ¢’ Esculnpo apprend,
dana un méme espace do temps, & mettre
fin aux soullrances d’'un malndo nussi
lestemient  qu'un praticien de cinqunnte
nns.,

Mais le marchand, lw, doit étudier
tous les jours, et encore, rendu au terme
de sn carridre, superqoit-il souvent que
»on oxpirience nn plus guire qu'une va-
leur insignifiante pour ceux qui viennent
aprds lui.  La science du marchand ne so
transinet jamnis en entier des vieux aux
jeuunes, du professeur a Véleve; elle est
suns cesso & renonveler selon les exigences
de chaque instant, les cuprices de chaque
cliont.

11 est done de la plus haute importance
pour lo murchand qu'it sache donner &
Femploi de son temps unc divection propro
A faciliter U'étudo qui est insépurable do
Pexercice de sa profession. 1l lui faut se
tenir au courant de tout ce qui se passe,
et profiter des milliers d’exemples que
présentent les vicissitudes de Ja fortune
commerciale,

Cette tiche scrait nu-doasus des forces
de In plupart des marchands g'ils ne pou-
vaient s'aider do ln lecture des journaux
qui sont spécinlement affectés aux choses
du commerce. Ces journaux ont le double
mérite de mettre sous leurs yeux les évé-
nements importants du commeree, ¢t de
le fairoc d'une manitre raisonnée dont
chacun peut tiver de précicux enseigne-
ments.

En France, en Angleterre, aux Etats-
Unis, il y a un grand nowbre’de journaux
du commerco qui sont lus avidement par
les marchands, et tous s'en trouvent bien,
Nous en avons, dans la provinee de Qué-
bec, qui rendent des services signalés & la
classe nombreuse des marchands et des
hommes d'afluires. Et cela se comprend.

Si In diffusion des idées modernes en
fait de politique, de fabrication et d'art
est d'un grand secours pour Phumaiiité,
qui pourra nier quo lz facilité d’examiner
les évolutions journaulitres du commorce
est, on quelque sorte, unifactour puissant
qui assure le succés des entreprises com-
mercinlest Clest dans l’étudo do ces dvo-
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