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quand même 1 milliard de dollars ou 8% des importations totales du Canada .
Les pays en voie de développement ont pris en 1964 environ 7% des exportations
totales du Canada, ce qui représente environ 900 millions de dollars .

Cette énumération peut-être fastidieuse de pourcentages permet toute-
fois de constater qu'il y a un transfert net de ressources financières du
Canada vers les pays en voie de développement dont l'importance est évaluée â
100 millions de dollars . C'est depuis 1966 que la balance commerciale penche
en faveur des pays en voie de développement (plus de 100 millions l'année
dernière - Voir appendice) .

B) Direction

Le commerce du Canada avec les pays en voie de développement n'a
pas beaucoup changé de direction au cours de la dernière décennie . En 1969,
comme en 1959, c'est l'Amérique latine qui remporte la palme avec 50% du
volume total suivie de l'Asie du Sud-Est avec 26%, des Antilles du Commonwealth
avec 13%, du Moyen-Orient avec 7% et de l'Afrique avec 4% .

C) Composition

Ce sont les exportations de produits de base minéraux et agricoles
qui fournissent aux pays en voie de développement plus de 80% de leurs devises .

La modernisation et l'industrialisation du Tiers Monde resteront
encore pendant de nombreuses années directement liées â l'existence de condi-
tions favorables sur le marché international des produits de base .

Ce n'est donc pas une surprise que les importations canadiennes
en provenance des pays en voie de développement soient surtout composées de
denrées alimentaires tropicales et de produits bruts ou semi-finis . Le reste
des importations comprend divers produits fabriqués, des matières textiles et
des produits chimiques .

Les exportations canadiennes se composent surtout de produits ali-
mentaires (70%) et de matériaux industriels (25%) dont les pays du Tiers Monde
ont un besoin constant, quel que soit leur degré de développement .

L'évolution

Les progrès réalisés par les pays en voie de développement dans
leur industrialisation ouvrent de belles perspectives pour la vente de biens
d'équipement et de services techniques .

Le Canada se trouve dans une excellente position pour faire valoir
la qualité de ses produits et de ses techniques dans les domaines tels que
les télécommunications, l'entreposage de blé, l'équipement hydro-électrique,
les installations portuaires, les pâtes et papiers, la construction aéronauti-
que spécialisée, l'équipement de voirie et de chemins de fer, les réacteurs
nucléaires, la construction d'aéroports, la cartographie aérienne, les services
d'ingénieurs-conseils et le matériel didactique .


