Initiative d’acquisition de clients

Pour construire votre requéte:
¢ Dans la colonne Secteurs, cliquez dans la cellule jaune et sélectionnez un secteur industriel, par

exemple : Produits de consommation.
¢ Dans la colonne Type, sélectionnez “Canadien”

¢ Cliquez sur “Atteindre”.
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2. Requéte: Les entreprises canadiennes de mon marché et secteur,
ayant un compte actif de Délégué commercial virtuel (DCV).

Les instructions suivantes indiquent comment identifier les entreprises Canadiennes ayant un compte
actif de Délégué commercial virtuel (DCV), qui sont actives ou intéressées a votre marché dans un

secteur industriel donné.
Pour identifier ces entreprises canadiennes, vous ferez une Requéte:

¢ Cliquez sur 'onglet “Organisations”.

¢ Sélectionnez la vue “Mes clients canadiens”, vous aurez ainsi la liste des clients Canadiens

(affaires et partenaires) de votre marché.

¢ Cliquez sur le bouton “Requéte”.




