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et ne se rend pas compte que souvent sa
sagesse d'un coté est annihilée par son
oxtravagance d'un coté. Il pour-
rait prendre une petite partie de son re-
venu et assurer immédiatement & sa fa-
mille une créance de $5,000 ou de $10.000
qui hn appartiendra & un moment quel-
conque aprés qu'il aura cessé de vivre;
il pourrait ainsi mettre & exécution son
ples eher desirs £lever et développer sa
famille.

(‘es choses, agent d'assurance ne doit

autre

pas les perdre de vue; elles lul permet
trout «'o>pliquer I'assurance et de blen
montrer son  utilité; que, dans la
plupart des cas, |l ne soit pas nécessai-
re d'aborder ces questions; cela falt com:
prendree A la personne que l'on désire as-
surer 'importance du sujet et le présen-
te sous un jour convenable. (Mest un fait
exact qu'un  grand nombre de chefs-
d'oenvres de peintres illustres doivent
6tre placés sous un jour convenable pour
que toutes les bheautés du tableau ressor-
tent; sans 'exposition sous ce jour. l'ef-
fet est entidrement perdu. Quand l'agent
est bien imbue de ces idées saines, il lui

bien

est facile- de les communiquer d'une ma-
niere convaincante a son sujet.

Cela. bien entendu .est seulement une
des nombreuses et importantes choses qui
aident a atteindre le but. [l est trés ne-
cessaire I'agent de s'assimiler les
principes de Vassurance dans leurs gran-
des lignes et de connaftre les mérites ot
les défauts de ses divers compétiteurs

pour

Le choix d'une compagnie

ICagedt devrait représenter une com-
pagnic en laquelle il a une foi ferme; il
saura alors que, quelle que soit “la mar-
chandise que son rival a & offrir, il doit
ge tenir fermement, et il comprendra que
ce n'est pas toujours 'homme qui offre
le plus qui prend des contrats d'assuran-
ce, mais que, dans la plupart des cas,
c'est l'agent qui fait comprendre A son

client la lovauté et la franchise de sa
compagnie.
Il est toujours hon d'indiquer A un

homme les points sur lesquels son atten-
tion sera probablement appelée par une
autre compagnie et de les lui expliquer.
De cette maniére, vous prenez lavance
sur votre adversaire et quand celui-ci es-
save d'employer un de ces arguments, i|
échoue; car son homme est déjd au cou-
rant de l'affaire.

LE PRIX COURANT

L'accent de la sincérité

En commencant l'explication de votre
police, parlez & votre homme de la méme
maniére que si vous expliquiez le con-
trat a votre fils ou a votre fille. Trai-
tez entiérement le sujet et donnez 4
I'homme qui vous écoute tout le bénéfice
de vos connaissances, ne laissant rien
d'incompris, de fagon qu'il puisse a,pré-
cier les différents avantages. Beaucoup
d’hommes sont induits & prendre une po-
lice particuliére par la maniére dont
I'agent accomplit sa tdche. Si l'agent
fait simplement voir son désir de con-
clure une affaire et s'il ne sent pas que
I'assurance est un bienfait pour ses sem-
blables, il n'est pas probable qu'il réus-
sisse.  On voit trés bien, par la maniére
dont l'agent donne ses explications, si
c'est pour son hénéfice seul qu'il désire
avoir la prime.

[ agent d’assurance doit considérer
bien des choses quand il s'efforce de fixer
I'attention d’'un homme. 1l doit savoir
que tout ne peut pas se passer comme il
le voudrait., mais que dans la plupart des
cas il doit travailler graduellement et
avee patience, avee cependant une ferme-
té qui ne permet pas d son interlocuteur

POURQUOI

DOIT-ON S'ASSURER DANS

La Sauvegarde

lo PARCE Ses taux sont aussiavan
QUE tageux queceux de n'twporte
quelle compagnie.
20 PARCE Sesnolices sont pluslibérales
QUE que celles de n'lmpo'rle_quer

le compagnie.
30 PARCE  Ses garanties sont snpérieu-

QUE res & la genéralité de colles
es autres compagnies.
40 PARCE La ragesse et l'exgéﬂvnco de
QU E sndlmotion sont une garantie
do Bucces pour les années
utures.
80 PARCE Par dessus tout, elle est une
QUE compagn ¢ canadienne fran-

S S ——
Eaiae et que ses capitaux res-
teny dans la province de Qué-
bee.pour)s Joneficedenndl res

Siége sosial: 7 PLACE D’ARMES,

MONTRBRL.

de se figurer qu'il a amplement le t.- ;.
Quand vous pouvez obtenir une lett:. .
quelque ami avec privilege de vou. .
servir, c'est un grand avantage
vous.

Aprés avoir assuré un homme, il <
toujours bon de travaliller dans son .
tourage; il influencera d'autres homi. s
Ce n'est pas une bonne idée que dv
chercher d'autres cas d'assurance, a\.ut
de vous étre assuré du premlier, car ~ou-
vent dans un bureau il y a des hommes
qui ont, parmi leurs amis, des agents a)-
partenant & d'autres compagnies, et qui
parleront & ces amis de I'homme qui
s'assure. Ceux-ci assiégeraient immédia
tement ce dernier et s'efforceraient .
lui falre croire qu'il a falt une mauviise
affaire. Dans ce cas .vous seriez ohlizr
de recommencer entiérement la transac
tion avec la possibilité de perdre l'affi
res. Il vaut toujours mieux obtenir un
réglement quelconqua, soit en argent
eoit par un billet car vous obtenez la d:-
mande d'assurance, sauf dans les cas on
les conditions sont telles que vous savez
qu'il serait imprudent de demander c¢
rézlement. lLa position et la situation
de I'homme ont beaucoup A faire dans lu
question.
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SI vous APPROUVEZ

la ligne de conduite du *“PRIX COU-
RANT ", abonnez-vous.

Faites-le connaitre 3 vos amis, amenez
les a s'abonner.

Parlezen i vos fournisseurs afin qu'ils
sc rendent compte de l'efficacité de sa
publicit?.
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ASSURANOCEH INDUSTRIBHLLE

Notre Nouvean Centrat A Salaire et & Commission pour agents, offre une occsziza
splendide pour un petit nombre aupplémentaire d’hommes stables,
energiques et habitués a gagner un ealaire substantiel,

entre Halifax et Vancouver.

THE UNION LIFE ASSURANCE COrPANY,

Bureau Princips]l-TORONTO—H. PoLLMAN Evans, Président. Bureaux dans 34 Districts

Banque d’Epargne, la Police Industrielle la plus libérale.

La seule Compagnie dont on puisse obtenir la Pollce de

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX GOURANT"



