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Eau de Vichy

Admirable ........ 5 0 Btleu.

Neptune ........... 50
Sans Rivale ....... 5. 0

6.50c-

Limonade de Vichy

La Savoureuse.... 50 Btlea 11.00 o/8

Eau Minérale Naturelle

Ginger AI* et Soda Importés

Ginger Ale TraYder'.-
c/s 6 dos., chop. 1.15 dos. (liège

ou couronne) ..............
c/a 6 dozs. U btl ........ dos. 1.12%

Club Soda Trayder'a-
c/s dos., Splta, Yà btleas-diz. 1.05

c/s 6 dos., chop........doz. 1.15
Kola Tonique Trayder's-

o/m I dos., choP........... 1.05 dos.

C/8 ô dos., % bU.......... 0.95 dos.

Extrait de Malt.

Miller de Milwaukee, cs 2 dos. 4.25 c-m

Miller de Milwaukee, BnI. 8 dos
......................... 16.20 BrI

Lagir Seur

Pillear'. Hgh Lite, Baril 10
do . .................... 16.00 Bnl.

Porter Anglais de Guinoe doz.

Johnson & Co. c/s 4 dos. Btles 8.20

Johnson & Co. 8 dos. % Btles. . 2.00

Johnson & Co. c/s 10 dos. Btles. 1.40

SIR ODOP ETOURN
D HUILE DE FOIE DE MORUE DE;~

Mathîeut
CAssEu LA Tou

Gros flacons-En wanI pairtout.
MIE.. L MATHIEU, Prop, - - SHERBROOKE P. Q

( Fabricant aussi les Poudres Nmmuine de Mathieu, le meilleur
ftVemède contre leu maux de tête, la Névralgie et les Rhumes Fiévreux.

Bire Anglaise de Bas dos.
Johnson là Co. o/à 4 doz. Bt......
Johnson là Co. o/s 4 dos. %BUs 2.00
Johnson & Co. c-s 10 dos. Btls 1.85

Fruits et Légumes en Conserves

M~arque u1VIetorle n

]Poires....2 tins 2 1b...1.50 do.
Fraises ........ 24 tins 2 .. 10
Pomm-es....24 tins 8 lbs.. .1.00
Tomates...24 tins 8 Ibm. .1.20
Blé-d'Inde...24 tins 2 Ibm. .0.90

Poisson Marque "Victoria"

Saumon 48 Etes 1 lb. haute.. 2.25 dos.

Sardines c/s 100 ]À4 Btes.... 9.50 c-s

Thé du Japon

Marque Victoria, o/m K,. Ibn..80 lb.

Thé@ Noire

maarque Victoria. tins de 80 là 50 Ibo. 8

Marque Princes., tins de 20 là 50 Ibn. 35

LES RESULTATS PARFAITS
peuvent être obtenus par vos clients dans la confiture de fruits si vous
leur fournissez le sucre

SSt. Lawrence Granuléè

1100/0 DE PURE CANNE

De succès on succès-chaque année

LES ARTICLES D'EDDY
sont plus faciles à vendre, parce qu'ils grandissent continuellement* dans la faveur publique et voient
leur prestige augmenter, du fait de la bonne qualité sans cesse croissante des matériaux employés dans

En même temps il y a de plus en plus d'annonces faites pour placer continuellement devant
les yeux du publie le nom d 'Eddy. vn

ciale. Les lignes qui se vendent rapidement, les allumettes d 'Eddy et les autres articles d 'Eddy appor-

Lten des bénéfices immédiats et conservent à vous-mêmes et à votre personnel toute l'énergie commer-

Téléphonez à notre succursale de Montréal, rue Saint-Pierre, pour les prix.
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