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Mobilier 

A AIRE 	DES DÉBOUCHÉS 	D'AFFAIRES — 	MEXIQUE 

LES POSSIBILITÉS 
Le secteur mexicain du mobilier offre 
des débouchés intéressants aux fabri-
cants canadiens de mobilier de bureau, 
résidentiel et institutionnel. 

• Le Canada et le Mexique sont chacun 
le second partenaire commercial en 
importance de l'autre dans le domaine 
des produits du meuble. 

• Le secteur mexicain du meuble est 

composé essentiellement de petites 
entreprises qui n'utilisent pas de 
technologies sophistiquées. 

• Le marché de l'exportation du mobilier 
mexicain est en croissance, en partic-
ulier pour les styles traditionnels. 

• Les fabricants mexicains ont besoin 
de moderniser leurs installations afin 
de rester concurrentiels dans le 
contexte des échanges récemment 
libéralisés. 

• Le Mexique importe des quantités 
importantes de mobilier métallique 
et de mobilier de bureau. 
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UN SENS DU STYLE 
TRADITIONNEL 
Le commerce du mobilier est impor-

tant. En règle générale, les pays qui 
sont de gros importateurs de mobilier 

sont également de gros exportateurs. 

C'est ainsi qu'en 1995, le Canada a 

été le quatrième importateur de 
mobilier au monde et le cinquième 
exportateur avec un surplus corn-

mercial dans ce domaine de près 
de 700 millions de dollars US. Ce 
commerce multilatéral permet aux 

consommateurs canadiens d'avoir 
accès à une vaste gamme de styles 
et de prix. 

Le Mexique est le second partenaire 
commercial en importance pour le 

Canada dans le domaine du meuble, 
après les États-Unis. Ce commerce 
se fait toutefois presque exclusive-

ment dans un sens. D'après les 
évaluations d'importation des deux 
pays, fournies aux Nations Unies, le 

Canada a importé 205 millions de 
dollars US de mobilier du Mexique 

en 1994 alors que la valeur des 
exportations n'était que de 12 mil-
lions de dollars US. Le Canada 

détient environ deux pour cent du 
marché mexicain de l'importation 
de mobilier alors que le Mexique 

accapare environ neuf pour cent de 
ce marché au Canada. 

Malgré ce déséquilibre, le fait que 
le Canada et le Mexique échangent 
des produits comparables entre eux 

constitue une distinction importante 
de ce secteur d'activité par rapport 
à la plupart des autres. Cela permet 
d'envisager les possibilités intéres- 


