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dans le passé par la législature de Wa-
shington, au sujet de.cette-question de
réeiprocité avee le Canada,

Nous avons parlé des milliers de
fermiers Américains  qui  ont vendu
leurs fermes pour traverser la fronticre
et exploiter les champs de blé riches et
vierges  de  1'Quest Canadien; nous
avons fourni heaucoup d’autres preu-
ves ovidentes de la croissance du Do-
minion et de Pexpansion du marché si-
tué a nos portes, marché que nous né-
aligeons avee persistance.

Il peut étre utile maintenant de re-
marquer le récent progrés du Canada
ot "observer les nombreux faits qui in-
diquent que ce progrés continuera en
procédant par sauts et par honds. Des
rapports concis  parus dans la presse
quotidienne ont parlé des chemins de
fer maintenant en voie de construction
dans Ponest du Dominion. Au Manito-
ha et dans-les nouvelles provinees de
Sazkatchewan et ’Alberta, la construe-
tion des chemins de fer est poussée
avee une rapidité sans préeédent, méme
dans les annales  remarquables de la
construction des voles ferrées de T'A-
mérique.  Ces routes ouvrent un terri-
toire ¢énorme, ou le blé peut étre pro-
duit en immenses quantités.

En outre, des travaux d’irrigation,
déerits comme les plus vastes qui aient
jamaix ¢t¢ entrepris sur ce continent,
sont en voie d'exéeution ‘dans le sud de
I"Alberta.  Cing millions  de  dollars
sonf dépenséx dans cette entreprise qui
est destinée 4 irriguer 3,000,000 dacres
de terrain. iy

Le grain n'est pas la seule produe-
tion qui augmentera énormément au
(‘anada: ce pays a entrepris avee suc-
¢os la culturede Ta betterave & suere ef,
Pannée  dernicre.  une  sucrerie  de
Pouest a produit 3.0M.000 de livres de
suere granulé le plus fin,

Le bI¢ récolté ne gera pas expédic en
totalité vers est dans son état naturel,
car des meuneries  sont. déja établies
dans la partic nord de la vallée du Sas-
katchewan.  L'¢levage  des  hestiaux
prendra auszi de Pextension.  Llannée
dernicre, 1,000,000 dacres, dans  les
provinces de Fouest. ont donné plus de
90,000,000 de hoiszcaux de Dblé; cepen-
dant, cette méme région possede plus
de 170,000,000 d’acres de terre fertile,
qui na pas encore ¢té touchée par le
soc de Ta charrue. ;

Beaucoup de personnes seront sur-

prises que le grain puisse pousser en

siovastes quantités & des latitudes =i
¢levées: mais cette partie du Canada
peut produire non seulement le bI¢ de
printemps, mais aussi le blé d’hiver,
avee un rendement énorme par acre. 11
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LE PRIX COURANT

On peut voir facilement quelles
splendides opportunités sont -offertes .a
Frmmigration par ce territoire ot quel
énorme marché sera ouvert  quand le
pays serascolonis¢é méme particllement.
I n'est pas douteux que les (fanadiens
feront tous leurs efforts pour s'emparer
de  ce commerce. 1z augmenteront
leurs manufactures et acceroytront d’au-
tre manicére leurs facilités de produc-
tion.

Néanmoing, il n'y a pas de raison
pour que les producteurs Américains
n'obticnnent pas une grande partie de
ce commeree, abstraction faite des obs-

“tacles offerts par le tarif. =+

* les indiennes Américaines sont pré-
férées au (anada, a cause de la nou-
veauté de leurs dessing, les viétements
Amdéricains sont préférés pour exeel-
lenee de leur coupe et de leur genre,
les rubans Américains pour leur quali-
t¢ intrinzeque et les chapeaux Amdéri-
eains, parce quils conviennent mieu,
que les chapeaux frangais aux idées de
la femme (‘anadienne. Dans beaucoup
d'autres lignes, surtout les chaussures,
la verrerie, ete., les Canadiens seraient

Jheurceux Pacheter nos produits s’ils n’en

étaient détournds par les prix élevés,
résultant des droits existant.

Depuix longtemps nous désirons que
lex Nméricains se rendent compte des
avantages que leur offre le march¢ Ca-
nadien, ¢t nous appuvons sur cette
question uniquement 2 cause de Pex-
pansion rapide et surprenante que ce
marché a prise et dont il continuera

Cévidemient & faire preuve.,

LA BONNE REDACTION DES
ANNONCES

Une honne rédaction est a 'annonce
co que le courant électrique est a un
fil" métallique inerte.  Elle lui donne
de Ta vitalité, elle fait vibrer les ar-
suments quio mettent de la vie et de
Ia force dans les fails cités a propos
des ventes, de méme qu'un fil tra-
versé par un courant ¢lectrique trans-
met la foree motrice & une machine
mgensible, dit British . tdvertiser,

Mais quest-ce quune annonce hien
védigée—une annonce qui frappe, per-
sunade. convaine et fait faire des ven-
fes—une annonce qui remue hommes
¢t marchandises, qui attire argent et
la clientele?

Il v a presque aufant de genres
d'annonces qu'il y a d’annonceurs, au-

tant didées sur la rédaction que de .

rédacteurs d’annonces.
La publicité qui produit des résul-

lals est eelle ({ni va droit-au-eoeur, (]ui.
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quarante boisseaux par acre, tandis que,
dans certaines sections, on a obtenu jus-
qu'a 66 hoisseaux de hlé par acre.

vous empoigne a cause de sa réalité et
de son aptitude a vous faire dire invo-
lontairement “c’est moi. ”

Eh! bien ces qualités de simplicit

-ct de sympathie ne se rencontrent pa

dans toute la publicité, ni dans la plu
grande pratie de la publicité, ni mém
dans une grande proportion des an
nonces, '

La publicit¢é comprend peut-&tr
autant de styles qu’on en voit dans le-
cravates. '

("es styles peuvent contenir de Var
de fantaisie, des phrases bien tour-
nées, une excentricité élaborée ou un:
logique tirée de loin.

La plupart du temps, on remarque
dans les annonces des cfforts désespé-
rés pour atteindre a Doriginalité, e
ces annonces  semblent, au premier
abord, riligées irés adroitement.

- Mais hélas! i1 y a autant de vie en
elles que dans une momie égyptienne.

Il faut de la vie & une annonce.
comme il fant du sang rouge au corp-
humain.

Lannonceur vise la majorité du pu-
blie. Il doit I'atteindre en copiant la
vie: humaine.  (lest simplement une
affaive de sympathie humaine; et cettc
sympathie donne la victoire.

11 estvpossible de  produire cette
sorte de publicité, comme il est pos-
sible de faire des chants, des tableaux
ou des romans.

[.a honne compréhension du sujet.
un - jugement sain  en affaires, une
phraséologic maturelle, la faculté de
traduire la pensée en écriture, le don
dc parler simplement et un sens tres
développé de la sympathie: voila les
outils pour construire des annonces qui
brilleront par le sentiment, qui ré-
pondront & quelque chose, qui con-
vaincront en frappant la ligne de
moindre résiztance. .

Outils, il faut le dire, dont les an-
nonceurs ne sont pas encombrés.

Tout département de publicité de-
vrait choisir des rédacteurs d’annon-
ces qui puissent communiquer a leur
rédaction ce sentiment qui va au coeur
humain, qui fassent une annonce plei-
nc de vie, une annonce qui d’ahord
fazse réfiéchir le lecteur, qui gexpli-
quent en termes sympathiques et d’une
manicre parfaitement compréhensible.
avee ce quun auteur moderne a ap-
pelé une “ poignée de mains a des
milles de distance. ”

. Chacun sait que pour faire con-
naitre une chose, il faut en parler.
Pour qu’un article devienne populaire.
ses qualités doivent gtre objet d’une
annonce publique.  Voild de la publi-
cité. Done si la théorie “ que le meil




